1.

Introduccio a la Macroeconomia 2020-21

Que és la Macroeconomia?
e Definicio realista: Macroeconomia €és el que els macroeconomistes fan.

e Definicio de manual: Macroeconomia és la disciplina cientifica que estudia les economies en

la seva totalitat.

e Definicio metaforica: Macroeconomia = Epidemiologia economica (els metges s’ocupen de la

salut dels individus; els epidemiolegs, de la salut de la comunitat, de la societat).

e Definicio heterodoxa: Macroeconomia és el conjunt d’estudis sobre les caracteristiques

economiques globals de les societats, considerades com a part de I’ecosistema.

e Definicio operativa: no importa el que sigui la Macroeconomia; el realment rellevant son les

problematiques d’estudi que assumeix com a propies.

Corrents macroeconomics

La definicié operativa (Macroeconomia és allo de que s’ocupa la Macroeconomia) lliga amb la

realista (Macroeconomia es el que ocupa els macroeconomistes).

El problema és que no hi ha un tnic tipus de macroeoconomista. Grosso modo, hi ha dos corrents

macroeconomics: I’ortodox i I’heterodox.

L’ortodox és el majoritari. La visio ortodoxa de la macroeconomia és la presentada en gairebé tots
els manuals, és la que s’explica tipicament en els cursos universitaris de macroeconomia i és la
que generalment defensen els responsables dels organismes amb més poder o influencia:
governs, bancs centrals, organitzacions empresarials, entitats financeres, universitats i centres
d’estudis més prestigiosos, organismes economics internacionals (com el Fons Monetari

Internacional)...

L’heterodox considera que hi ha aspectes no estrictament economics que sén molt rellevants en
'’estudi macroeconomic: les relacions de poder en la societat, les divisions socials, la distribucio
de la riquesa, l'entorn ecologic, el context historic, les institucions politiques i socials, la
imprevisibilitat del futur... A diferencia de l'ortodox, no accepta la separacié entre ambit privat
i public en I'economia (els veu interdependents) i no combrega amb 1’ortodox en considerar que
el sector privat sigui sempre o necessariament superior al sector public en termes d’eficiencia. El

corrent heterodox és molt més heterogeni i divers.

Simplificant molt, la concepcié macroeconomica ortodoxa €s la propia de 1'1% més ric de les

societats i 1'heterodoxa la del 99% restant. L’analisi ortodoxa de la realitat macroeconomica
tendeix a ser molt favorable als interessos dels grups socials més rics, ates que aquesta analisi
defensa la conveniencia de minimitzar la intervencié i regulacié publiques de l'activitat
economica i de no limitar la capacitat de decisio dels que tenen més poder de decisié en I’ambit
privat (grans empreses, bancs, fons d’inversid, grans fortunes...). La posicio ortodoxa més

ortdoxa tendeix fins i tot a defensar que la millor intervenci6 del sector public en I’economia és
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facilitar la vida als que tenen més capacitat de decisié6 economica en el sector privat (a tall
d’exemple, reduint-los els imposts a pagar, concedint-los subvencions per a engegar les seves
activitats, retallant els drets que puguin tenir els treballadors, rebent ajudes en cas de dificultats
o beneficiant-se de proteccid respecte d’agents economics estrangers que vulguin operar

domesticament).

Que interessa a la Macroeconomia?

Des de la visid ortodoxa, els temes que defineixen la Macroeconomia son l'existencia i
persistencia de l'atur, taxes d’inflacié6 molt elevades o que pugen molt rapidament, reduccions

significatives o duradores del nivell d’activitat economica, endeutament excessiu de les

administracions publiques, descontrol de la quantitat de diner que es crea, creixement economic
insuficient... En essencia, el macroeconomista ortodox centra el seu interes en problemes
d’eficiencia.

La Macroeconomia considerada des de la perspectiva heredoxa considera important I'estudi de

la desigualtat economica, de la concentracié de poder economic, de les externalitats i 'impacte

de l'activitat econOmica sobre el medi ambient, de l'excessiva influéncia de les activitats

financeres especulatives, de la discriminacid social de tota mena, de la divergencia entre paisos

respecte del grau de desenvolupament economic... A grans trets, el macroeconomista heterodox

es preocupa més pels problemes de distribucid.

Com de necessaria és la Microeconomia per a la Macroeconomia?

La visio ortodoxa €s individualista: no hi ha res d"un grup que no es pugui explicar a partir del
que fan els seus membres. Des dels plantejaments ortodoxos més estrictes, la Macroeconomia es
redueix a la Microeconomia: no hi ha Macroeconomia, sin6 una Microeconomia aplicada a una

realitat més amplia.

La visio heterodoxa és holista. Considera que la realitat macroeconomica té elements
diferenciadors de la realitat microeconomica i que, per tant, la Macroeconomia té entitat propia.
Des d’aquest punt de vista, la Microeconomia és insuficient per a estudiar Macroeconomia: hi ha

fenomens globals que no es poden reduir a caracteristiques individuals o de grups més petits.

Per exemple, el fenomen del “too big too fail’ (massa gran per a fer fallida) sorgeix a escala
macroeconomica quan una entitat (com ara un banc) té un pes tan important en 'economia que
la seva desaparicio causaria un impacte devastador sobre I’economia. Tota entitat prou petita és
irrellevant per a una economia: la seva desaparicio no representa cap risc per a l'estabilitat de
I’economia. En canvi, a mesura que una entitat economica es fa més gran (per volum de negoci,
d’ocupacio, de gestid de recursos...), es va tornant més significativa per a l'estabilitat de tota

I'economia. Si assoleix una dimensio suficient, es crea una nova realitat: un actor economic

I'existencia del qual és necessaria preservar pel bé de l'economia. Des del punt de vista

macroeconomic, I'entitat petita i marginal no és el mateix que I'entitat gran i sistemica. L’entitat

petita pot ser analitzada al marge de la resta de 'economia; la gran, no, ates que la gran té la
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capacitat d'influir sobre I’economia sencera i pot explotar aquest poder al seu favor (aixi, un banc
prou gran pot dur a terme operacions d’alt risc sabent que, si ha benefici, se’l queda el banc i, si

hi ha perdua, I'assumeix el conjunt de I’economia a través d’ajudes, subvencions o un rescat).

La fal-lacia de 1a composicid

La fal-lacia de la composici6 té lloc quan s’assumeix automaticament que el cert a una escala

inferior (per a individus o parts d'una economia) és cert a una escala superior (per a grups

d’individus o per a tota I'economia).

e Exemple 1. Un venedor que abaixa el seu preu segurament en podra vendre més. Pero si tots

els venedors el redueixen, no és probable que tots en venguin més.

e Exemple 2. Si només un conductor surt de casa abans per a evitar un embtus, I'evita. Si tothom

surt abans, I'embts no s’evita sin6 que es produeix abans.

e Exemple 3. La paradoxa de I’estalvi. Si una persona estalvia, podra emprar l'estalvi en el futur
per a comprar béns o serveis. En canvi, si tothom en I’economia estalvia, les empreses no vendran
la produccio i, si han de tancar, 'estalvi fet ara no es podra transformar tot ell en compres de béns

o serveis en el futur. El que funciona per a una persona (estalviar ara per a consumir més tard)

no necessariament funciona per al conjunt de persones (ates que un estalvi excessiu pot col-lapsar

I’economia).

Els economistes heterodoxos atribueixen una gran rellevancia a la fal-lacia de la composicio: en

general no es pot assumir sense més que el que funciona a escala microeconomica funcioni a

escala macroeconomica.

La fal-lacia de la divisio

La fal-lacia de la divisi té lloc quan s’assumeix automaticament que el cert a una escala superior

(per a grups d’individus o per a tota I'economia) €s cert a una escala inferior (per a individus o

parts d’'una economia).
e Exemple 1. Una cel-lula esta viva, pero les molecules que la componen no estan vives.

e Exemple 2. L’activitat del cervell genera la consciencia, tot i que no sembla que les neurones

que integren el cervell tinguin consciencia.

e Exemple 3. Entitat sistemica. Una entitat economica sistemica (un gran banc, una
multinacional, un proveidor d’infraestructures basiques, una xarxa social) pot anar sent reduida
tins que el que quedi no sigui sistemic. D’on sorgeix la propietat de ser sistemica, de ser massa

gran per a deixar-la caure?

La fallacia de la divisio és essencialment la de la composicié amb un canvi de perspectiva. El

comu a totes dues fal-lacies és obviar I'existencia d"una propietat emergent.
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7.

Propietat emergent
Una propietat d'un sistema es diu emergent quan cap dels components del sistema no la té.

L’existencia de propietats emergents explica les fallacies de la composicio i la divisid: quan es
passa d’una escala a una altra, la propietat apareix o desapareix i provoca la fal-lacia d’aplicar el

mateix raonament en dos casos: un amb la propietat present i 1’altre amb ella absent
e Exemple 1. La vida i la consciencia semblen ser propietats emergents.

e Exemple 2. Si una empresa té perdues, I'empresa té un problema. Si totes les empreses de

I’economia tenen perdues, aleshores I’economia té el problema.

e Exemple 3. Si un estudiant d’un curs de Macroeconomia suspen, l"estudiant té un problema. Si

tots els estudiants del curs suspenen, llavors és el professor qui té el problema.

e Exemple 4. Una xarxa social, telefonica o d’internet no té valor/utilitat si només té un o dos
membres/nodes/connexions. Amb milions de membres/nodes/connexions el seu valor/utilitat pot
esdevenir tan gran que sigui dificil de mesurar; en aquest cas, €s la creacid de la xarxa que genera
el valor (valor que no pot ser atribuit individualment als membres o nodes). El mateix telefon té

diferent valor en funcio de si hi ha o no una xarxa d’altres telefons amb qui connectar-se.

Una de les qliestions més rellevants en Macroeconomia (que els macroeconomistes ortodoxos
tendeixen a deixar de banda) és determinar quant del que passa en una economia és fruit de

propietats emergents.

Per exemple, per a fer rica i prospera una economia, n’hi ha prou amb fer ric cada individu o cal

alguna cosa més més enlla dels individus? En general, per a aconseguir una ‘bona societat’ és
suficient de tenir-ne ‘bons membres’? Persones ben educades fan necessariament ben educada

una societat?

La feina macroeconOmica

A grans trets, els macroeconomistes fan tres tipus de feina en relaci6 amb la realitat

macroeconomica: construeixen i analitzen models matematics; proposen explicacions intuitives,

informals, conceptuals; recol-lecten, processen i interpreten dades macroeconomiques. En aquest

curs es tastaran les tres feines, essent la primera la principal i més caracteristica.

La visio heterodoxa atribueix més importancia a la segona tasca. L’ortodoxa, se centra en les altres
dues, tot i que es considera més prestigiosa la primera: com a regla general, reben els ‘Premis
Nobel d’Economia’ i son més reconeguts en la professio els qui fan models macroeconomics. El

contacte d’aquests models amb la realitat no és mai una consideracié rellevant a 1’hora de

desenvolupar-los o jutjar-los (hi ha una tradicié metodologica ortodoxa segons la qual com més

poc realista sigui un model o les seves hipotesis, més valuos, ben encaminat i acceptable).
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9. Dades i realitat macroeconomica

Un tret de la realitat macroeconomica é€s que part d’ella és quantificable. Pero la seva quantificacio

no esta lliure de problematiques.

Una dificultat obvia rau en que hi ha molts possible criteris de mesura i quantificacid. Cada criteri

‘crea’ una realitat macroeconOmica diferent.

e Exemple 1. Atur. Que és una persona aturada, sense ocupacio? Els serveis d’estadistica empren
diferents definicions. Pots ser considerat aturat si no has treballat almenys una hora durant el
darrer mes; o dues hores en els darrers dos mesos; o un dia en el darrer trimestre... Per tant, la
manera de mesurar una caracteristica de I’economia (el nombre d’aturats a dia d’avui) determina

com ¢€s, i com es percep, I'economia (hi haura més o menys aturats).

o Exemple 2. indexs de preus. Una de les aplicacions de la taxa d’inflacié (una mesura sobre com
varien globalment els preus dels béns i serveis d’'una economia) és determinar la variacio del
poder de compra del diner. Una taxa positiva redueix el poder de compra d"una quantitat fixa de
diner; una de negativa, I'’augmenta. Aquesta és la conclusié convencional. Un problema rau en el
fet que hi ha moltes maneres de mesurar com varien els preus. Els serveis d’estadistica fan una
tria: creen un patré de consum ‘tipic” atribuint pesos a una relacié en principi exhaustiva de
categories de béns i serveis a disposicid dels consumidors. Els pesos son arbitraris. Temps després
es redefineixen, fent incomparables les medicions amb els pesos nous i els antics. A més, tampoc
no es recol-lecten TOTS els preus: s’apleguen uns quants considerats representatius i es fan
estimacions i projeccions de la resta. Una conclusioé raonable és que el resultat de la mesura té
bastant de ficcio. Pero encara que no ho fos, resulta discutable aplicar el mateix index de preus (o
la corresponent taxa d’inflacid) a tothom per igual. La gent gran, per exemple, té patrons de
consum molt diferents de la poblacid en general, de manera que els preus que considera I'index
no son necessariament els més rellevants per a ells. En concret, suposem que hi ha dos grups de
béns i serveis, A i B; que la gent gran no consumeix B; que els preus d’A s’han apujat; que els de
B s’ha abaixat molt més, de manera que 'index que agrega els preus indica que, considerats
plegats, els preus s’han reduit. La taxa d’inflacié sera negativa i es justificaria la conclusio que
‘els consumidors” han augmentat el seu poder de compra. En canvi, per al grup de gent gran, la

conclusio real seria la inversa, ates que per a ells els preus rellevants son els d’A, que s"han apujat.

La 1licd dels exemples és que, com principi general, com més agregada és una mesura
macroeconomica, menys informativa (o0 més ambigua, distorsionadora) es torna.
Malauradament, tota la informacié quantitativa macroeconomica més difosa i assequible té un
altissim grau d’agregacié. Es com una fotografia amb molta resolucié que cada cop es mira de
menys lluny: el que es pot acabar veient des de la distancia pot tenir poc a veure del que es veu

des de prop.

e Exemple 3. Albert i/o Marilyn? Fes una ullada a la segiient imatge des de 40 centimetres i fes-

ne una altra des de 4 metres. Quina és la persona ‘realment’ representada?
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10. Quina és la realitat macroeconomica?

Dues fonts de distorsié de la percepcid de la realitat macroeconomica son 1'arbitrarietat dels
criteris de mesura i quantificacié d’aquesta realitat i 'excessiva agregacié de mesures. Amb tot,
es deixa de banda que la propia realitat sigui ambigua, que hi hagi coses que sembla que hi son
(estabilitat de preus, condicions per al creixement economic, robustesa d’institucions financeres,

sostenibilitat de nivells d’endeutament, regulacions apropiades...) pero que realment no hi son.

e Exemple 1. Crisis financeres. Els macroeconomistes ortodoxos molt sovint es mostren
convenguts i defensors de la inherent estabilitat dels mercats financers. No cal patir per possibles
crisis financeres perque ‘els mercats son eficients’ (aixo és, funcionen bé si se’ls deixa a la seva).
Si es produeix alguna crisi, allleguen, és per causa d’una intervencid maldestra dels poders
publics (governs o autoritats reguladores del sistema financer). No semblen parar gaire atencio
al fet que les crisis financeres son un fenomen recorrent: si fa no fa cada deu anys en cau alguna;
i cada generaci6 una de molt seriosa; i cada poques generacions una de potencialment
devastadora (la darrera, el 2008). La percepcié ortodoxa sembla no veure el potencial
desestabilitzador del sector financer de I’economia. Pero és que no hi és o que no el veuen (o no

el volen veure o que interessa dir que no hi és tot i que el veuen)?

e Exemple 2. Il-lusions optiques. Fins a quin punt la nostra percepcid de la realitat
macroeconomica esta sotmesa a dificultats analogues a les que deriven d’observar les segiients
imatges? A la primera (part superior esquerra), hi ha representat un anec, un conill, tots dos o
cap dels anteriors? A la segona (part superior dreta, la ‘il-'lusi6 de la graella’), soén ‘reals’ les
ombres rodones als encreuaments de les franjes blanques? A la tercera (part inferior esquerra,

d’en Mario Ponzo) sén les dues linies grogues de la mateixa mida? A la darrera (deguda a Edward

H. Adelson), qui es creu que les caselles A i B son del mateix color?
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11. Manipulabilitat de la realitat macroeconomica

Es facil de manipular la presentacié de la realitat macroeconomica quan aquesta mateixa és

ambigua. Pero també és possible manipular-la quan la realitat és aparentment ‘objectiva’.

e Exemple 1. La paradoxa del vot. Un exemple fonamental en la teoria de l'eleccio social té tres
votants que ordenen de la segiient manera tres opcions (o candidats) A, B i C (on tota opci6 es

prefereix a les que queden per sota: el votant 3, per exemple, prefereix Ca A, CaB,i A aB).

votant 1 votant 2 votant 3
A B C
B C A
C A B

Es tracta de decidir per majoria simple quina opci6 triar, enfrontant-ne dues opcions i la
guanyadora amb la tercera. L'interes d’aquesta situacio és que, mitjancant la tria d'una agenda
de votacié apropiada, es pot manipular el resultat, aixo €s, obtenir com a guanyadora 1'opcio
desitjada.
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En concret, si primer s’enfronten A i B, la guanyadora és A (els votants 1i 3, que fan una majoria,
prefereixen A a B). Si, a continuacid, A s’enfronta amb l'opcid restant C, la guanyadora és C (ara

els votants 2 i 3 prefereixen C a A).

D’altra banda, si primer s’enfronten A i C, guanya C (gracies als votants 11 3, que fan una majoria,
prefereixen A a B) que, en enfrontar-se amb I'opcié romanent B, resulta derrotada (els votants 1

i 2 prefereixen B a C). En aquest cas, B triomfa.

Finalment, si primer s’enfronten B i C, guanya B (els votants 1i 2 fan una majoria). Si B s’enfronta

amb A, veng A (el votants 1 i 3 prefereixen A a B).

La Ili¢o és que el procediment per a prendre una decisi6 pot determinar el resultat (si el votant 2

tingués la potestat de triar 'agenda de votacio, proposaria votar primer en A i C, i després entre

el guanyador i B). Una altra implicacio de 1'exemple és que no té sentit parlar d'una opcio

guanyadora quan s’empra l’anterior procediment d’enfrontar les opcions de dues en dues: el

concepte de guanyador, en aquest cas, és ambigu i no pot ser definit amb precisio.

Ambigtiitats analogues passen constantment en l’analisi macroeconomica. El problema seria
suportable si no sortis de l'ambit academic. Per desgracia, moltes mesures de politica

macroeconomica es fonamenten en ambigitiitats calculades.

e Cas 1. Politiques d’austeritat. Ha d’esperar el govern a recaptar diners per a gastar-los o pot

gastar-los primer i després mirar d’on aconseguir-los?

e Cas 2. Deute public. El deute public (el que ha gastat de més un govern en periodes anteriors),

treu riquesa del seu privat o crea riquesa per al sector privat?

e Exemple 2. Fabricant diferents realitats amb les mateixes dades? Les dades de la segona fila
de la taula segiient representen el valor d"una certa variable (com produccio o ocupacid) generada
al llarg d"un trimestre. La suma dels valors de quatre trimestres consecutius dona el valor anual
Vde la variable, indicat en la tercera fila. En la taula, el valor de Ven el requadre que correspon

al trimestre tés la suma dels valors dels trimestres t-1, t-2, t-31i t- 4.

trimestre 1 2 3 4 5 6 7 8 10 11 12 13

O

valor 10 10 10 10 9 12 7 14 4 18 3 19

|4 — — — — 40 39 41 38 42 37 43 36 44

Imaginem que el govern decideix fer public el valor de V' cada dos trimestres. Aixi, el govern
informa sobre Val comengament del trimestre ¢ ¢+ 2, £+ 4, t+ 6, etc. Malgrat que V oscil'la (a
partir del moment 4, la variable cau i puja, cau i puja...), el govern pot induir la gent a creure que
V creix anunciant V en un trimestre senar, fent publics els valors 40, 41, 42, 43, 44... L’oposicio
podria replicar que el govern enreda el personal i justificar que en realitat V cau anunciant V en
un trimestre parell: 39, 38, 37, 36, ... (Durant la pandémia de la covid-19, per molt tragiques que
fossin les dades, sempre hi havia una interpretacio positiva. Que moren 1000 persones al dia?
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12.

Ahir en van morir més. Que avui en moren més que ahir? L’increment és inferior al d’ahir. Que

I'increment avui és superior al d’ahir? La taxa d’increment d’avui és inferior a la d’ahir...)

En aquest cas, la distorsié/manipulacio de la realitat deriva del fet que només es comunica
informacio de manera incompleta, esbiaixada. Si s’observa la serie cada periode, i no cada dos, la

‘realitat’ es fa obvia: la variable ni sempre creix, ni sempre decreix. Simplement, oscil‘la.

La qtiestio és que en general no queda clar quan la informacié de que es disposa es suficientment

completa per a copsar ‘la realitat’. En particular, els macroeconomistes ortodoxos tendeixen a
menysprear informacio de naturalesa politica, historica, sociologica... presumint que la

informacio essencialment economica és suficient per a entendre que esta passant.

La informacié (molt agregada) que sobre I’economia es fa publica esta sempre subjecta a la sospita

que hagi estat escapcada, agrupada, classificada, organitzada, definida... de manera interessada.

Des d’aquesta perspectiva, no sorpren que cada organisme internacional reconegut i dedicat a
fer pronostics macroeconomics no hagi predit crisis o recessions severes. Segurament, encara que

les anticipessin, seria preferible no anunciar el daltabaix, perque es podria anticipar i agreujar.

La paradoxa de Simpson

La paradoxa de Simpson es produeix quan un tret cert per a diferents grups es torna fals per a la

unio dels grups.

e Exemple. Taxa impositiva. La taula segiient mostra tres grups, dos periodes i la taxa impositiva
(quocient entre imposts i renda) de cada grup. Aixi, en el periode 1, el grup 3 paga 40 en imposts
quan disposa d’una renda de 200; la taxa impositiva corresponent és, en tant per u, 40/200 = 2/10

= 0,2 (multiplicant per 100, s’obté el 20%). Segons les dades, la taxa impositiva de cada grup es

redueix de t=1a t= 2, pero, en l'agregat de grups, la taxa impositiva augmenta de t=1a = 2.

periode t=1 periode t=2
imposts | renda | taxaimpositiva | imposts | renda | taxa impositiva
grup 1 5 100 5% 2 50 4%
grup 2 150 1,000 15% 63 450 149%
grup 3 40 200 20% 255 1.500 17%
tots els groups 195 1.300 15% 320 2.000 16%

L’exemple il-lustra la idea que cal ser molt prudent quan s’interpreten les dades i s’extreuen

conclusions d’elles: saber que passa amb cada grup no equival a saber qué passa amb el total de
grups.
L’exemple també il-lustra la fal-lacia de la composicio: el que val per a cada grup (que redueixen

la proporcié de la renda que paguen com a imposts) no val per a I’agregat de grups.

Endemés, I'exemple evidencia la possibilitat de manipulacid en la comunicaci6 de la informacio,
atés que diferents seleccions de la informaci6 creen l'aparenga de realitats diferents. El govern

podria argumentar la bondat de la seva politica impositiva indicant que cada grup paga
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proporcionalment menys imposts que abans: ‘els imposts s’han abaixat’. L’oposicié podria

replicar que el pais paga més imposts (del 15% al 16%): ‘el imposts s’han apujat’.

Finalment, 'exemple també mostra ’ambigiiitat de la realitat, almenys en la mesura que copsem
la realitat mitjangant paraules i conceptes. Especificament, la pregunta ‘del periode 1 al 2, ha pujat
o ha caigut la taxa impositiva? és ambigua i, per tant, mal definida. Es una pregunta sense
resposta fins que no es defineixi amb precisio absoluta que s’entén per ‘taxa impositiva’. La que
correspon als grups? La que correspon al total? Malauradament, com a regla general, quan es fa
analisi macroeconomica, no s’arriba a un nivell de precisio en la definici6 dels conceptes que eviti

ambigitiitats com les de 'exemple i la pregunta sobre si puja o baixa la taxa impositiva.

Un motiu justificable del manteniment de 1’ambigitiitat (que és un aturat?; que entra i com en la
construccié d’una taxa d’inflacié?; com es mesura la produccié d'una economia?; per que no es
comptabilitzen els danys que la producci6 causa en el medi ambient i el benestar de generacions
futures?) és l'operativitat: probablement, fer prou precises les definicions per a un cas

invalidarien I'is del concepte en un altre cas, per al qual caldria redefinir el concepte original.

Ortodox vs heterodox

De fet, un dels aspectes que diferencia els macroeconomistes ortodoxos dels heterodoxos és

quines coses diferents es consideren iguals. Per a un macroeconomista ortodox hi ha molta
informacid que es considera macroeconomicament irrellevant o essencialment negligible:
historia, estructura social, mecanismes de distribucié de renda i riquesa, geopolitica, sistemes
politics... La visio ortodoxa tendeix a aplicar el principi de “talla tinica’: el que val en un pais en
un determinat moment, val per a tots els paisos sempre. Un macroeconomista heterodox dona
rellevancia a factors que I'ortodox menysté: el context importa sempre per a entendre una realitat

macroeconomica i per a modificar-la mitjangant mesures de politica economica.

Un altre podria ser el respecte per la realitat. Sembla un tret estes entre els macroeconomistes més
ortodoxos ser negacionistes de la realitat. No hi ha crisis financeres, sin6 ‘ajustaments del mercat’.
No hi ha atur involuntari (gent que vol treballar i no trobar feina), siné ‘preferencia pel lleure’.
No hi ha especulacio, sin6 ‘aprofitament de les divergencies de preus’. No hi ha pagaments
excessius a certs professionals, com alts directius d’empreses o gestors de fons d’inversid, sind
‘retribucié de mercat segons la productivitat del professional’. No hi ha desigualtats, sino
‘diferent remuneracié dels serveis productius’. Els heterodoxos no desacostumen a titllar els
ortodoxos més intrasigents d’ignorants i presumptuosos. El macroeconomista heterodox pretén
entendre la realitat macroeconomica, i no subordina aquesta comprensio a la seva compatibilitat
amb un model previ de la realitat. La imatge del macroeconomista del costat més ortodox és la

d’una persona que

(1) desconeix la realitat macroeconomica, perque centra tot el seu interes en estudiar i

desenvolupar models d’aquesta realitat, s’hi ajustin o no (mana la ‘bellesa dels models’);

(i)  siaccepta que hi ha alguna discrepancia entre el que prediu el model i el que s’observa a

la realitat, atribueix la falla a la realitat, no al model.
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[Macroeconomistes ortodoxos en inaccid. El Premi Nobel d’Economia de 2011 va recaure en els
macroeconomistes Christopher Sims i Thomas Sargent, naturalment de I'estirp ortodoxa. Per a
il-'lustrar el punt (i), i potser el (ii), val la pena fer una ullada a la primera pregunta que van rebre
durant la conferencia a la Universitat de Princeton el 10 d’octubre de 2011, poc després
d’anunciar-se la concessi6 del premi. El video de la conferencia es pot veure a

https://www.youtube.com/watch?v=bVIOCIT4Rws. La pregunta es formula passat el minut 14:

que en pensaven, aquestes eminencies, sobre les mesures que, patint-se encara I'impacte de la
crisi financera global de 2008, el govern dels EUA estava implementant. Especificament, si les
consideraven apropiades. Se’ls preguntava com s’ho farien ells per a crear ocupacio i impulsar el

creixement de 'economia. Les respostes fan enrojolir, si no ets de la mena ortodoxa.]

[La miniserie Chernobyl (2019) serveix de simil de l'actitud dels macroeconomistes ortodoxos (si
més no, dels més reconeguts). En el primer episodi, davant I’evidencia que el nucli del reactor de
la central nuclear havia esclatat, els responsables de la central negaven aquesta possibilitat: el seu
model de la realitat deia que el nucli en tot cas es fon, no esclata. Veure amb els seus ulls I'estat
del reactor, i patir-ne les conseqiiencies en forma d’enverinament per radiacio, els va fer canviar
d’idea. En economia, la realitat no colpeja tan fort la cara dels macroeconomistes que la neguen:
sempre tenen alguna escapatoria. La crisi financera global de 2008 va ser un Chernobyl a
’enesima potencia per a la macroeconomia ortodoxa. Tretze anys després tot continua com si no
hagués passat res: en 2021 s’ensenya la mateixa Macroeconomia (ortodoxa, of course) que en 2007.

Preguntes per a qui vulgui un excel-lent: com?; per que?]

[Avis i exempcio de responsabilitat: el programa d’aquest curs, comu a tots els grups de

I’assignatura, és un bon tast de la visi6 ortodoxa. Els eixos d’aquesta visio: individus, optimitzacid

i equilibri. La visio heterodoxa té més presents aspectes grupals i comunitaris (relacions socials),

conductes basades en habits i condicionades per I'entorn, i emfasi en processos dinamics i

historics, que no necessariament convergeixen a cap estat d’equilibri o repos. La visi6 heterodoxa

també emfasitza l'existencia de components ideologics rere tota teoria 0 model macroeconomic.]

La fal-lacia cum hoc ergo propter hoc

La fallacia cum hoc ergo propter hoc (“amb aixo; per tant, per causa d’aix0”) consisteix a inferir

causalitat de la proximitat d’esdeveniments. S'incorre en la fal-lacia quan l'existencia d’una

associacio estadistica entre dues variables es considera suficient per a declarar I'existencia d'una

connexid causal entre elles. La correlacié estadistica no implica ni demostra causalitat.

e Exemple 1. Els estudiants que assisteixen regularment a les classes aproven. Aixo no vol dir

que assistir a classe amb regularitat garanteixi I’aprovat.

e Exemple 2. James Flynn (en el llibre Keys to unlock the modern world, 2012) fa notar que existeix
una correlacio general entre el coeficient intel-lectual IQ (un altre exemple sobre les dificultats de

reduir realitats complexes a numeros) i la longitud de les cames de les dones (de maluc a genoll).

Seria fal'las concloure que les cames llargues causen major intel-ligencia en les dones. Una

explicacio de la correlacio estadistica seria que:

(i) el homes prefereixen dones amb aquest tipus de cama llarga;
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(i)  en el ‘mercat de matrimonis’” on els homes busquen dones, els homes amb més estatus

(que també solen tenir un IQ superior) tendeixen a aconseguir aquest tipus de dona; i
iii les filles resultants son més proclius a tenir cames llarges i IQ superior a la mitjana.
p & p

e Exemple 3. Factor comu. Suposem que la gent que pateix d’ansietat fuma més que la mitjana.
Tot i que seria temptador inferir que la ansietat condueix a ser fumador, podria ser que algun

factor genetic predisposés una persona a, simultaniament, fumar i partir d’ansietat.

e Exemple 4. Causalitat inversa. Imaginem que l'esdeveniment B s’observa sempre que A ocorre.
Aquest fet no justificaria la conclusié que A causa B perque és B que podria causar A. Es pobre
un pais perque té molta poblacid o té molta poblacié perque és pobre? Augmenta el deficit public

perque l'economia s’estagna o ’economia s’estagna perque augmenta el deficit public?

La fal-lacia post hoc ergo propter hoc

La fal-lacia post hoc ergo propter hoc (“després d’aixo; per tant, per causa d’aix0”) consisteix a

atribuir causalitat a l'ordre dels esdeveniments. La fallacia rau en presumir que, si

I'esdeveniment A precedeix I'esdeveniment B, aleshores A causa B. Per a sostenir la relacié de
causalitat d’A cap a B, caldria identificar quina és la connexi6 (mecanisme, seqiiencia, procés) que
portad’A aB.

e Exemple 1. Una caiguda de la taxa d’atur produida després d’una reforma laboral no permet

de concloure que la reforma hagi estat la causa de la davallada de la taxa d’atur.

e Exemple 2. Problemes de I'ou i la gallina. En una economia tot eventualment acaba afectant
tot. Aixo dificulta establir que és causa i que efecte. Es contracten més treballadors perque les
empreses venen mes o les empreses venen més perque meés treballadors han estat contractats?
Pugen els preus perque els consumidors gasten més o els consumidors gasten més ara perque els

preus pugen i expecten que els preus continuin pujant en el futur?

Precisament, Sims i Sargent van estudiar problemes d’aquest estil, intentant d’esbrinar que causa
q
que: actuen els bancs centrals en resposta a la inflacié o son les accions dels bancs centrals les

que causen inflaci6? Vegeu https://www.theguardian.com/business/2011/oct/10/thomas-sargent-

christopher-sims-nobel-prize.]

e Exemple 3. Supersticions. El comportament supersticids és expressio de la fal-lacia post hoc. Per
que se suposa que els divendres 13 son dies de mala sort? Com creuar dits pot fer realitat els
desitjos? Sobre quina base porta malastruganca denegar capricis a una dona embarassada? Per
que tenir por de parlar malament de gent que ha traspassat? Que fa que calgui evitar dur roba
nova a un funeral? Realment et protegeix d’esperits malvats mantenir-te dins d"un cercle? Com
és que trencar un mirall provoca tenir mala sort? Penjar ferradures de cavall sobre les portes de
casa ens protegeix? Causa bona o mala fortuna veure un gat negre? D’on resulta que passar per
sota d’una escala causi desgracies? (Chloe Roads, A book of old-fashioned superstitions, 2012).
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L’efecte Campaneta (Tinkerbell effect)

L’efecte Campaneta (per la fada de les histories de Peter Pan) es refereix a fenomens que

existeixen simplement perque hom creu que existeixen (en I’obra de Peter Pan de 1904 s’evita la

mort de la Campaneta gracies a la creenca de 1’audiencia que no morira).
e Exemple 1. Es diner el que hom creu que és diner: els euros son diner a Espanya pero no a Xina.

e Exemple 2. Si hom creu que un banc és solvent, el banc és solvent. Si hom creu que és insolvent,

els clients retiraran efectiu, altres bancs negaran préstecs al banc i aquest esdevindra insolvent.

e Exemple 3. Fal-lacia consensus gentium. Aquesta és la fal-lacia de postular que una cosa és certa

perque hom creu que és certa. La comunitat cientifica sembla victima constant de la fal-lacia. Fa

temps els erudits tenien molt clar que el Sol orbitava la Terra. La proposta inversa de Copernic
al 1543 va requerir generacions per a ser imposar-se. La historia es repeti amb la teoria de la
deriva continental d’Alfred Wagener, proposada al 1912 i acceptada als anys 1950. Si tot
matematic admet la correccid de la demostracio d’un teorema, demostracid i teorema es tenen
per correctes. A ben segur, la Macroeconomia ortodoxa és la dominant perque prou gent creu, i
es beneficia, que és la dominant. Si totes les universitats tenen un programa ortodox de

Macroeconomia, els costs (de tota mena) de fer un programa diferent superen els beneficis.

Moltes activitats desenvolupades en xarxa (béns o serveis consumits conjuntaments amb altres)
s’expandeixen i triomfant per causa de I'efecte Campaneta: com més popular és una app, més
gent la fa servir, més 1util es torna, més gent la descarrega i més popular esdevé. La mateixa app
sense que ningu no cregui que és util, es torna inutil. Les dinamiques expansives de produccio i
consum semblen relacionades amb efectes Campaneta intensos: béns que es produeixen o es

consumeixen perque molts altres ho fan.

L’efecte Campaneta invers

L’efecte Campaneta invers (reverse Tinkerbell effect, proposat per David Post, 2003) és el fenomen

consistent a tenir hipotesis o teories la veritat de les quals depén inversament del nombre de gent

que creu en elles: les hipotesis o teories es fan més certes quan la gent tendeix a creure que son

falses i viceversa.
L’efecte Campaneta invers comporta que:

(i) com menys gent hi cregui en les hipotesis o teories, més certes es fan (el que la gent creu

es torna més veritat a mesura que menys gent pensa que son veritat);

(i)  com més gent les accepti, menys certes esdevenen (el que la gent creu es torna més fals a

mesura que menys gent pensa que son falses);
(iii) com més gent cregui falsa una cosa, menys falsa aquesta cosa es torna.

e Exemple 1. Profecies autodestructives. Amb més gent creient que algun esdeveniment no

desitjable (com l'efecte 2000, Y2K) passara, més esfor¢os s’esmercaran per a que no passi.

e Exemple 2. Destinacions turistiques atractives. A mesura que més gent pensa que un lloc és

un bon desti turistic, més probable és que el lloc deixi de ser-ho (per la massificacié de visitants).
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e Exemple 3. Caritat. Quanta més gent cregui que alguna persona o organitzacio necessita diners,

menor sera la necessitat de diners de la persona o I’organitzacio.

e Exemple 4. Oportunitats facils de fer diners i gangues. Com més se sapiga d’una oportunitat
d’obtenir un benefici (com una inversié en borsa o compres d’objectes rars), menys probable és

que se’'n derivi el benefici (algu altre se 'emporta).

Les activitats d’arbitratge i especulacio (comprar i vendre per a aprofitar diferencies de preu)
estan sotmeses a I'efecte Campaneta invers: les oportunitats d’explotar les diferencies de preu i

obtenir un benefici minven a mesura que més gent hi creu i s’hi apunta.

e Exemple 5. Malalties contagioses. Tenir molta gent pensant que son malats asimptomatics
d’una malaltia infecto-contagiosa fa menys probable emmalaltir, ates que els que es creuen
malalts prendan més mesures per a no escampar la malaltia. A la inversa, si esta generalitzada la

idea que no hi ha malalts, és més probable emmalaltir (febrer i mar¢ de 2020 amb la covid-197?).

* Exemple 6. Estabilitat financera (anys previs a 2008?). La idea estesa que el sistema financer és
solid i robust contribueix a afeblir-lo i inestabilitzar-lo, ja que les entitats financeres tendiran a
assumir més riscs del que dictaria la prudencia. Un dels macroeconomistes heterodoxos més

prominents, Hyman Minsky (1919-1996), sostenia que ‘I'estabilitat comporta inestabilitat’. El risc

sistemic resultant d’assumir riscs individuals seria un exemple de propietat emergent: el risc
sistemic (risc que posa en perill tot un sector economic o I'economia sencera) no deriva de riscs
d’agents especifics, sind que provindria de la xarxa de riscs creuats que es generen i que queden

fora del control de cap agent particular.

La fase inicial de la crisi financera de 2008 respon a aquest esquema: cadasct creia tenir sota
control els riscs propis, pero no es tenien en compte com els riscs propis magnificaven els riscs
dels demés. Es una altra il-lustracié de la fallacia de la composicié: cada banc presumia que
podria recdrrer a altres bancs en cas de necessitar diner (en cas, per exemple, de descobrir que
una inversid era massa arriscada i provocaria una perdua), pero ningt no va parar gaire atencio
a que passaria si TOTS els bancs tinguessin la mateixa necessitat de diner de cop (que no hi hauria

per a tothom i el sistema col-lapsaria, com va passar).

Esquema de Ponzi i esquema piramidal

Un esquema de Ponzi (de Carlo (Charles) Ponzi) es construeix sobre la base d'un agent (un
individu o una organitzacid) que rep fons d’inversors prometent-los pagar una alta rendibilitat,

que es paga amb els fons que aportaran inversors nous futurs.

Un esquema piramidal es diferencia d'un esquema de Ponzi en el fet que els inversors participen

en l'esquema reclutant nous inversors, amb el rendiment que obté un inversor antic depenent de

quants nous inversors allista.

e Exemple 1. Pensions. Un sistema de pensions de repartiment paga les pensions dels
pensionistes del moment (els inversors antics del sistema) amb les contribucions que fan els nous
inversors (la gent que esta treballant ara mateix). Aquesta estructura s’assembla a un esquema
piramidal: si no entren prou joves per a pagar les pensions dels grans, el sistema col-lapsa.
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Els dos esquemes, Ponzi i piramidal, es collapsen a la llarga: ates que els participants no
desenvolupen cap activitat que generi renda, esdevé impossible pagar a tots els inversors. Aixo
es fa evident quan el flux de nous inversors és insuficient per a atendre el pagament dels inversors

que no renoven la inversié. Ambdds esquemes semblen transaccions economiques de suma zero.

e Exemple 2. Malgrat que els esquemes anteriors sén fraudulents, les transaccions legals

purament financeres son semblants als esquemes, si més no en esperit. En realitat, 'adquisici6 de

molts actius financers és poc més que una aposta: els actius es compren expectant un increment

del seu preu i aixi obtenir un guany venent-los després a preu superior al de compra. Aquesta
operacid obeeix a una logica de suma zero, on les dues parts no poden guanyar i aposten que
I’altra part perdra.

El problema del tramvia

https://en.wikipedia.org/wiki/Trolley problem

Un tramvia fora de control atropellara cinc persones. L'inica

manera de salvar-les la vida és accionar una palanca. Aixo

desvia el tramvia a una altra via, al preu de llevar la vida a una

altra persona. Desviaries el tramvia?

e Soluci6 1: conseqiiencialisme. El conseqiiencialisme és la doctrina etica que jutja (la moralitat

de) les accions per les seves conseqiiencies. El personatge Spock de la franquicia Star Trek era

conseqiiencialista: ‘Les necessitats de molts superen les necessitats de pocs o d'un’, Star Trek II:
The Wrath of Khan (1982). Ates que tenir cinc morts sembla una conseqiiencia pitjor que tenir-ne
un, el conseqiiencialisme recomana accionar la palanca per a desviar el tramvia.

e Solucid 2: etica deontologica (deontologia). La deontologia és la doctrina etica que jutja les

accions per la seva conformitat amb regles preestablertes: les accions morals son les que s’ajusten

al deure. No importen només les conseqiiencies de les accions sind també els principis que les

governen. Si la gent respecta el Decaleg, el manament ‘No mataras’ prohibeix tirar la palanca.

e Exemple 1. Problema del tramvia: versio6 2. En un pont sobre la via que duu a les cinc persones
t'acompanya una persona molt obesa. Només es poden salvar els cinc si empenys ’home obés
per a que caigui sobre la via i faci descarrillar el tramvia. L’home mor en el procés. L’empenys?

Es aquesta situacio, per a tu, la mateixa que I'original o hi ha res que la fa diferent?

e Exemple 2. El disseny de la politica economica s’enfronta a problemes com el del tramvia.
Mesures de politica alternatives porten a resultats economics diferents. En general, alguns
resultats beneficien unes persones i, al temps, perjudiquen d’altres. Una taxa d’interes alta
afavoreix més els prestadors que una de baixa, ja que aquests reben més quan presten diner. Per

contra, els prestataris estan pitjor amb la taxa alta, ates que paguen més per obtenir un préstec.

e Exemple 3. La lluita contra la covid-19 com un problema del tramvia. Simplificant molt (com
correspon a un curs de Macroeconomia) durant el 2020, i el que portem de 2021, els governs han
seguit una de dues estrategies per a fer front a la pandémia causada pel SARS-CoV-2: una

d’expeditiva i una de gradualista. L’expeditiva implica un sacrifici molt intens en un periode curt
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de temps; la gradualista, un de

The trolley problem

menys intens pero dilatat en el

temps. La consideracio subjacent a la BaxsTnme

tria era si calia protegir primer

I’economia o la salut de la gent.

Algun que altre govern sembla haver
reeixit en carregar-se, a un temps,
I'economia i la salut de la gent. A
Espanya, segons dades de la Johns Economy
Hopkins University, Center for

Systems Science and Engineering (JHU CSSE)!, el nombre de traspassos atribuits a la covid-19 a

mitjans de febrer de 2021 .

boreja els 65.000 (64.747 el 15 4 | ',t—l"‘\.\ o-%o .

de febrer amb 3.056.035 2 s o .4"" 9%,
contagis acumulats). La 0 - e f l'
caiguda del  Producte 2] \ / \./'

Interior Brut (PIB) .

d’Espanya durant el 2020 va ::

ser de I'l1% La grafica

mostra I'evolucio recent de 45 | .
la taxa de variacié del PIB 3 ; :
d’Espanya (la font és a la x%a“ g%f ec;% T;%H %’S’sx TJQ% 12?% ‘b*‘”c:' eﬁ?"’e eq}? 9%5\ T;Qip tj%'o

nota a peu).

La llei de les conseqiiéncies no preteses

Aquesta ‘llei” es refereix al fet que les decisions i les accions en general tendeixen a generar

conseqiiencies que no sén desitjades ni anticipades.

Els resultats macroeconomics son conseqiiencia de l’agregacio de les decisions de persones. Pero
la gent pot prendre decisions perseguint un cert objectiu o resultat i, al final, el contrari al desitjat

pot acabar succeint. Aleshores, com pot explicar-se un resultat que ningti no pretenia aconseguir?

I des del punt de vista del disseny de la politica economica, com pot prevenir-se 'ocurrencia

d’esdeveniments imprevistos?

¢ Exemple 1. Una conseqiiéncia no pretesa positiva: la ma invisible d’Adam Smith. ‘En preferir
la industria domestica a I’estrangera, les persones que empren el seu capital o la seva feina només
pretenen el seu propi sosteniment. Dirigint la seva activitat de manera que produeixin el major
valor, aquelles merament busquen el seu propi benefici i, com en altres casos, son portades per
una ma invisible per a produir un efecte que en cap cas no pretenien. [...] En la cerca del seu

propi interes, la gent freqlientment promou el benestar de la societat d'una manera més efectiva

1 https://coronavirus.jhu.edu/region/spain

2 https://www.eleconomista.es/economia/noticias/11019886/01/21/El-PIB-registra-una-caida-historica-del-11-en-2020-por-el-covid-pese-crecer-un-

04-en-el-cuarto-trimestre.html
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que si realment ho volguessin.” La riquesa de les nacions, Llibre IV, capitol 2. ‘No és per
benevolencia que el carnisser, el cerveser o el flequer que esperen el nostre menjar, sino per la
J p

seva preocupacio pels seus propis interessos.” La riquesa de les nacions, Llibre I, capitol 2.

e Un efecte col'lateral d"una accio és un efecte que 1’accioé no pretenia crear. Un efecte col-lateral

pot ser favorable o desfavorable.

¢ Un efecte de revenja (efecte boomerang o tret per la culata) d'una accio és un efecte contrari al

que l'accio pretenia aconseguir. Per definicid, un efecte de revenja és desfavorable.

Efectes col'laterals o de revenja passen perque noves possibilitats, instruments, sistemes...

interactuen i reaccionen amb la gent de maneres imprevisibles.

e Exemple 2. Imaginem que la ingesta d'un cert producte redueix el pes. Si, a més, el producte
canvia el color de la pell, aleshores el canvi del color de la pell és un efecte col-lateral. Si el consum
del producte en condicions d’estres fes augmentar de pes, aquest augment seria un efecte de

revenja del producte.

e Exemple 3. Les (maquines) rentadores inicialment es publicitaven com a mitja d’alliberar temps
de les mestresses de casa. La seva adopcio generalitzada crea un efecte col-lateral: el nombre de
negocis de rentat de roba va minvar. Aixo forga les mestresses de casa a rentar més a casa, creant-
se aixi un efecte de revenja: en comptes de reduir el temps emprat en rentar, les rentadores el van

incrementar.

e Exemple 4. (Un projecte aparentment ben dissenyat que sorprenentment porta a un resultat
advers; Helen Margetts et al. (2010): Unintended consequences of public policy reform). Els silvicultors
cientifics alemanys dels segle XVIII recomanaven arranjar arbres en fileres per a aixi facilitar
comptar-los. Pero en crear boscos sense aglomeracions desordenades i sense arbres caiguts entre
els arbres vius, "ecosistema necessari per al creixement saludable d’un bosc es va malmetre. Aixi

els silvicultors involuntariament van destruir els boscs que intentaven administrar i protegir.

e Exemple 5. ‘L'tinica manera de controlar esdeveniments no anticipats és que el govern faci tan

poc com sigui possible’, Milton Friedman, citat per W. A. Sherden (2011): Tyranny of unintended

consequences and how to avoid them, p. 1.

[Macroeconomistes ortodoxos com Friedman atribueixen conseqiiencies imprevistes a les accions
de les autoritats publiques, aparentment com si els agents privats fossin incapagos de provocar

efectes imprevistos amb les seves decisions.]

La paradoxa de Jevons

‘Es una confusio total d’idees suposar que un us més eficient del combustible és equivalent a una

reduccio en el seu consum. De fet, succeeix el contrari.” William Stanley Jevons (The coal question,
1865)

Jevons argumenta que si el progrés tecnologic permetés els alts forns de produir ferré6 amb menys
carbd, els beneficis augmentarien, la produccio de ferro atreuria noves inversions, el preu del

ferro baixaria i la demanda de carbd s’incrementaria. El progrés tecnologic que fa possible
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produir ferro amb menys carbd (més eficientment), fa créixer el consum total de carbd: malgrat

que cada forn redueix el consum de carbo, el major nombre de forns creats per les noves

inversions fa apujar el consum total de carbo.

El raonament de Jevons pot adaptar-se a qualsevol recurs, com el petroli. Suposem que en una
industria es crea un metode per a fer un s més eficient d'un recurs: cal menys recurs per a
produir el mateix. Ates que el recurs es fa menys necessari, €s previsible una caiguda del seu
preu. Aquesta caiguda pot causar un augment agregat en el consum del recurs (noves empreses
entren en la industria o el recurs s’'empra més en altres industries). Descobrir com produir amb
menys petroli pot no estimular I'adopcio d’altres fons d’energia, ja que pot ser que el petroli s"usi

més intensament. (David Owen (2012): How scientific innovation can make climate problems worse).

L’efecte Mateu
L’efecte Mateu, expressio deguda a Robert K. Merton, al'ludeix al fet

(i) que cientifics eminents semblen rebre un credit excessiu en comparacié amb investigadors

menys coneguts la feina dels quals no és de qualitat significativament inferior i
(ii) que el credit tendeix a concentrar-se en els investigadors famosos (fent-los més famosos).

Per extensio, I'expressio ‘efecte Mateu’ també s’empra per a designar el fenomen que aquells que
tenen un avantatge (fama, estatus, reputacid, riquesa) son més proclius a acumular més de

I’avantatge.

L’efecte Mateu en ocasions s’identifica amb el fet que els rics es fan més rics i el pobres més

pobres. (‘Perque tot aquell que té, rebra, i en tindra més; pero a qui no té, fins i tot el que té li sera

pres.’ Evangeli  segons  Sant  Mateu  13:12,  https://www.iglesia.net/biblia/libros/

mateo.html#cap13)

L’efecte de la Reina Roja

Derivat d'un passatge en A través de ’espill de Lewis Carroll (‘necessites correr tot el que puguis
per a mantenir-te en el mateix lloc’), 'efecte de la Reina Roja (Red Queen effect) és el fenomen que

és costds romandre en la mateixa situacio.

e Exemples. Les empreses han d’invertir en publicitat simplement per a conservar clients. En una
cursa armamentistica, un pais ha d’apujar el pressupost militar per a no quedar-se enrere d'un
altre que ho fa. En una escala mecanica descendent has de pujar per a mantenir-te al mateix nivell

respecte del terra. Si un depredador es fa més letal, la presa ha d’evolucionar per a sobreviure.

El dilema del presoner

Un joc (0 model matematic d’interaccio estrategica) del tipus dilema del presoner és una situacio

estrategica on la cooperacio entre els participants genera un millor resultat per a tothom que la
competencia.
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e Definici6 de joc. El model de decisions estrategiques anomenat ‘joc” (game) esta format per tres
elements. Primer, els agents (anomenats ‘jugadors’) que han de prendre decisions. Segon, per a
cada jugador, el conjunt de decisions (dites ‘estrategies’) que té disponibles i entre les quals n'ha
de triar una. I tercer, per a cada jugador i cada vector que indica quina estrategia escull cada
jugador, una avaluaci6 numerica (anomenada ‘pagament’) de les conseqiiencies que es

produeixen quan els jugadors trien les estrategies especificades en el vector.

e Exemple. El joc de la dreta presenta un joc del jugador 2
tipus dilema del presoner. Hi ha dos jugadors,

11 2. Cada jugador tria entre les estrategies a i a b
b. El que representen les estrategies no és a ) 0 3
rellevant. El primer component de cada vector | jugador 1 5 3 0 1 1
de ntmeros és el pagament que rep el jugador

1; el segon ntmero, el de 2. Com a il-lustracid, si el jugador 1 tria I'estrategia b i el jugador 2 tria
'estrategia a, llavors el jugador 1 obté el pagament 3 i el 2 obté pagament cero. Els pagaments
poden ser qualsevol cosa: mesures de benestar, d"utilitat, diner, notes, costs, beneficis, quotes de

mercat, anys de preso...

e Analisi. Per a cada jugador, I'estrategia b és una estratégia fortament dominant: escollint b, amb
independencia del que trii I'oponent, el jugador aconsegueix un pagament més alt. Considerem,
per exemple, el jugador 1. Si el jugador 2 tria a, el millor per a 1 és escollir b; i si el jugador 2 tria
b, el millor per a 1 també és escollir b. Aix0 significa que b és una estrategia fortament dominant
per al jugador. Si ambdds jugadors trien les seves estrategies dominants el resultat és (1, 1). Amb
tot, hi ha un resultat on tots dos reben un pagament superior: el resultat obtingut si ambdos trien

a.

El joc de dilema del presoner és un dels jocs més estudiats en la teoria de jocs. Diverses lligons es

deriven d’aquest tipus de joc.

e Lli¢o 1. Il-lustra els limits de presumir que individus egoistes prenen decisions que maximitzen

el benestar col-lectiu: més que invisible, la ma invisible és inexistent. Fal-lacia de la composicio:

el que pot ser bo per als individus no és necessariament bo per al col-lectiu.

e Lli¢dé 2. Com que és versemblant que els jugadors crein institucions que els ajudin a obtenir

cooperativament els pagaments (2, 2), el joc de dilema del presoner revela que explicar resultats

agregats només en termes de competencia egoista pot ser inapropiat.

e Lli¢d 3. Les consegiiencies no preteses del comportament individuals poden ser ubigiies: en

triar estrategia dominants, ningt no volia un resultat col-lectiu ineficient, pero el resultat assolit
(1, 1) és ineficient (hi ha un altre vector de pagaments, (2, 2), on ambdds jugadors obtenen un

pagament més gran).

e Lli¢o 4. Insuficiencia de la Microeconomia? De tot I’anterior es podria concloure que I’analisi
del que passa en una societat (i en el joc del dilema del presoner la societat és la més simple: dos
membres) no es pot reduir sempre a l'analisi del que fan els seus membres. Hi ha aspectes
rellevants per a explicar el que fan els individus que tenen a veure a trets globals (col-lectivament,

els dos jugadors estarien interessats en assolir el vector de pagaments (2, 2), pero aquest no és

Introducci6 a la Macroeconomia | Curs 2020-21 | 0. Miscel-lania | 16 de febrer de 2021 | 19



25.

26.

assolible si opten per la competicid i no la cooperacid). La visi6 ortodoxa posa l'emfasi en la
competicid entre individus; I'heterodoxa reclama la importancia de la cooperacio, sobretot quan
es tracta d’aconseguir objectius globals. L’experiencia de la covid-19 durant 2020 i I'inici del 2021
mostra com d’il'las i ineficag €s enfrontar-se nacionalment a un problema global nacionalment.
Com espera un pais alliberar-se de la malaltia si els seus veins no ho fan? Amb la vacunacio
s’incorre en el mateix vici: no sembla molt intelligent immunitzar només els nacionals quan
permetre la proliferaci6 del virus en altres paisos crea la possibilitat de generar variants del virus
resistent a la immunitzacié. Amb la pandemia i I'escalfament global, els paisos semblen jugar

egoistament el joc del dilema del presoner...

La tragédia dels béns d'ais comu

La tragedia dels béns d'as comu (tragedy of the commons) fa referencia a la tendencia a

sobreexplotar un recurs lliure compartit: la maximitzacié dels guanys individuals es produeix a

expenses de I'esgotament de la font de guanys quan la interaccid dels individus que accedeixen

al recurs no esta regulada.

La tragedia és doncs que ‘La llibertat és un espai d'us comunal porta la ruina a tothom” (Garrett
Hardin (1968): ‘The Tragedy of the Commons’, Science 162, p. 1244).

e Exemple 1. La tragedia reapareix si, en comptes d’explotar un recurs, es tracta de desfer-se’'n

d’un residu: en els problemes de pol-lucid, els costs es descarreguen en béns d’'tis comu (I'aire).

e Exemple 2. Com a example d’una situacid del tipus dilema del presoner, la tragedia giiestiona

la idea que les decisions preses per individus perseguint el seu propi benefici constitueixen

decisions desitjables des d"un punt de vista social o col-lectiu. El que és bo per a individus no és
bo per a la societat, ates que les accions egoistes, no coordinades, dels individus creen un efecte

no pretes: una externalitat negativa.

La teoria microeconomica que fonamenta la macroeconomia ortodoxa es basa en els mercats
competitius, els quals requereixen 1’absencia d’efectes externs (externalitats) per a generar els
resultats previstos per la teoria. Els macroeconomistes heterodoxos fan notar que, a escala
macroeconomica, tot esta farcit d’externalitats (pol-lucid, contaminacié per microplastics,
deteriorament del medi ambient, escalfament global, residus toxics, malalties causades per la

produccio o el consum de béns, contaminants que passen d'un pais a un altre...).

La llei de Goodhart

Batejada en honor a Charles Goodhart, exassessor en cap del Banc d’Anglaterra, la llei de
Goodhart va ser originalment formulada al 1975 com ‘Tota regularitat estadistica observada

tendeix a desapareixer quan s’empra per a controlar’.

La formulacié de Marilyn Strather és ‘Quan una mesura esdevé un objectiu, deixa de ser una

bona mesura’. Mario Biagioli ("Watch out for cheats in citation game’, Nature 535 (7611), 201) la
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defineix aixi: ‘Quan un tret de I'economia es pren com a indicador de I’economia, inexorablement

deixa de funcionar com a tal indicador perque la gent el trampeja’.

La llei de Goodhart expressa per al mon social el que el principi de Heisenberg expressa per al

mon fisic: I'acte de mesurar la realitat canvia la realitat. Per la llei de Goodhart, una regularitat

empirica tendeix a esvair-se si s’empra per a controlar I’evolucio de les variables a que es refereix

la regularitat.

e Exemple 1. Suposem que és una regularitat empirica que els estudiants que assisteixen a més
del 85% de les classes aproven. Per a estalviar-se redactar i corregir examens, un professor pot
emprar la regularitat per a, controlant I"assistencia, aprovar els estudiants que venen almenys al
85% de les classes. Si els estudiants coneixen aquesta politica, I’assistencia deixara de ser una

bona mesura del rendiment academic dels estudiants. Per que?

e Exemple 2. La critica de Lucas. Formulada pel premi Nobel Robert Lucas Jr., la critica assenyala
que els canvis de les politiques poden modificar els coeficients en els models macroeconometrics
emprats per a formular les politiques, de manera que les politiques dissenyades per a tenir efectes
en una realitat (la realitat sense la politica) acaben afectant una realitat diferent (la realitat amb la

politica). Aixi, el disseny de tota politica ha de tenir present com la politica altera la realitat.

e Exemple 3. Els examens son indicators de coneixement. Els examens no son fins, siné mitjans.
Amb tot, I'existencia d’examens encoratja els estudiants a dedicar més atencio i esfor¢os a aprovar

examens que no pas a aprendre en profunditat els continguts avaluats.

e Exemple 4. De sempre, les contribucions cientifiques més rellevants son citades. Fent les
citacions un indicador de la seva qualitat s’encoratja els investigadors a fer el que calgui per a

inflar les citacions que reben (vegeu Biagioli més amunt) sense preocupar-se’n de la qualitat.

Quan un govern fa us d'una regularitat empirica economica com a eina de politica, la regularitat
tendira a desapareixer. Les regularitats empiriques connecten variables (assistencia a classe i
rendiment academic en I’'Exemple 1, citacions i qualitat de la recerca en 'Exemple 4). Si una de
les variables es pren com a objectiu (rendiment, qualitat), les altres variables (assistencia,

citations) poden fer d’indicadors. Pero prendre I'indicador com a mesura de 1'objectiu invalida

I'indicador: controlar I'indicador en comptes de 1’objectiu probablement destruira la regularitat

empirica, perque la gent tendira a basar les seves decisions en I'indicador i no en I"objectiu.

e Exemple 5. Factories sovietiques. Aquestes, quan eren assignades objectius en nombre de claus,
produien molts claus ben petitons i inttils; i quan els objectius es fixaven en pes, produien uns
quants claus gegantins. Nombre de claus i pes estaven ben correlacionats abans de la planificacio.

En esdevenir objectius, van perdre aquesta correlacio.

http://lesswrong.com/lw/1ws/the importance of goodharts law/

Queé és un bon i mal economista segons Frédéric Bastiat (1801-50)

“En l’esfera economica un acte, un habit, una institucid, una llei produeixen no nomeés un efecte
sind una serie d’efectes. D’aquests efectes, només el primer é€s immediat; es presenta
simultaniament amb la seva causa; es veu. Els altres efectes apreixen més tard; no es veuen; som
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afortunats si els podem anticipar. Hi ha una només una diferencia entre un mal i un bon

economista: el mal economista limita la seva atencid a 'efecte visible; el bon economista té en

consideraci¢ tant I'efecte que es pot veure com els efectes que cal anticipar. Aquesta diferencia és
enorme, ates que gairebé sempre passa que la conseqliencia immediata és favorable i les
conseqiiencies posteriors son adverses, o viceversa. D’aqui se segueix que el mal economista
persegueix un petit benefici present al que seguira en el futur un gran perjudici, en tant que el
bon economista persegueix un gran benefici en el futur al preu d'un petit perjudici present.”
Frédéric Bastiat, ‘El que es veu i el que no es veu’ (What is seen and what is not seen)
http://www.econlib.org/library/Bastiat/basEss1.html#Chapter%?201

El curt-terminisme és la tendéncia a veure o centrar-se només en els efectes inmediats de les

decisions i menystenir conseqiiencies futures o indirectes. Es un tret caracteristic de les decisions

humanes: el governants tendeixen a preferir efectes immediats al que triguen temps a produir-
se. Amb tot, el que és bo o encertat en el curt termini pot no ser-ho a la llarga. Espanya té aeroports
sense avions: les empreses constructores i els politics semblen més interesats en la construccio

dels aeroports (benefici a curt) que en fer-los funcionar (benefici a llarg).

L’economia en una lli¢é d’en Henry Hazlitt (1894-1993)

‘L’economia sencera pot reduir-se a una unica lli¢o i aquesta 1li¢d pot reduir-se a una frase. L'art
de I"Economia consisteix a parar atencio no només a l'immediat siné també als efectes posteriors de
qualsevol acte o mesura de politica; consisteix a tragar les conseqiiencies d’aquella mesura no només per a
un grup sino per a tots els grups.” Henry Hazlitt (1988): Economics in one lesson, p. 5

Suposem que, per a cada mesura de politica economica, tot efecte s’ha identificat (massa suposar).
No és una qiiestio oberta quina mesura és preferible? No seria part de ‘I'art de 'Economia’
avaluar els efectes i fer judicis de valor sobre ells? No es necessiten doncs dues llicons: veure els
efectes i avaluar-los/ordenar-los? Quan la moneda domestica perd valor, els exportadors es
beneficien (és més barat per als estrangers comprar el que produeixen els exportadors) i els
importadors perden (tenen més car comprar a fora). Diu la llic a quin grup caldria afavorir?

Sembla que no n’hi ha prou amb dir que passa, sino si el que passa és “bo” o no.

La navalla d’Ockham

Attribuida a Guillem d’Ockham (1287-1347), la navalla d’Ockham és el principi segons el qual la

millor explicacio o solucio d"un problema és en general la més simple (simple no vol dir simplista)

i recomana explicar més amb menys.

e Exemple 1. Fisics teorics han proposat I'existencia d"universos paral-lels per a interpretar el que
succeeix en el nostre univers. Tanmateix, sembla impossible obtenir evidencia d’aquests

universos per a confirmar la seva existencia; en cas contrari, no serien paral-lels al nostre.

e Exemple 2. Els economistes ortodoxos representen les decisions dels agents economics en

termes de la maximitzacié d’alguna funcid objectiu, tipicament suposant que tenen informacid
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gairebé completa del seu entorn, ilimitades capacitats de calcul i perfecta identificacio dels
objectes d’incertesa. Agents que obeeixen regles heuristiques de comportament i que s’adapten a

la informacio més destacada sembla una manera més simple i realista de representar-los.

[‘Per a cada problema complex sempre hi ha una soluci6 simple... i sempre equivocada.” Victor
Herbert, citat en Lajos Kovacs et al. (2014): 100 chemical myths, p. xi]

L’escombra d’Ockham

L’escombra d’Ockham (Daniel Dennett, 2013) parla d’amagar fets inconvenients per intel-lectuals

(deshonestos) per a afavorir les seves posicions i idees.

e Exemple 1. Flat Earth Society. Hi ha gent que creu que la Terra és plana: tota evidencia en

contra es presumeix manipulada.

e Exemple 2. La pregunta dificil (hard question) de Shermer’s (sobre desmuntar falsedats i
explicar I'inexplicat): Per que gent llesta té creences estranyes? En Why people believe weird things

(2002), Michael Shermer suggereix aquesta resposta: Les persones llestes tenen creences estranyes

perque son habils en defensar creences obtingudes per mitja de raons desencertades. Molts

desenvolupaments en la macroeconomia ortodoxa es podrien explicar amb aquesta resposta.

e Exemple 3. Els creacionistes rebutgen I'evidencia inconsistent amb les seves teories, de manera
que aquestes tenen aire de versemblanca quan es limiten a l'evidencia seleccionada.
Analogament, els economistes que sostenen la creenga que els mercats financers funcionen
eficientment deixen de banda la colpidora evidencia generada per recorrents bombolles

especulatives i cracs de les borses.

La regla 80/20
Proposada per Vilfredo Pareto (1848-1923), la regla 80/20 (principi 80/20, principi de Pareto o llei

de Pareto) diu que, molt sovint, aproximadament el 80% dels efectes (resultats) sén generats per

aproximadament el 20% de les causes (inputs).

Pareto inferi la regla en descobrir que la major part de la riquesa i els ingressos en molts paisos i
periodes era posseida i obtenida per una petita minoria (per exemple, el 80% de la terra en Italia
estava en mans del 20% de la poblacié). Es tipic que la major part de la riquesa en una economia

sigui posseida per una minoria: la riquesa no es distribueix uniformement.

e Exemple. En internet, el 5% dels llocs web atreu al voltant del 75% de les visites. L'1% de les
pellicules captura el 80% de la recaptacio en sales de cinema. (Richard Koch, The 80-20 Principle
and 92 other powerful laws of nature, 2013)
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32. Lleis de potencies

Una llei de potencies entre dues variables és una relacio funcional segons la qual una variable és
una potencia de l’altra, com en y = x%, on a és constant. Aixo fa que els canvis relatius d'una

variable siguin proporcionals als canvis relatius de I'altra.

e Exemple 1. Hi ha una llei de poténcies entre el costat [ d'un quadrat i la seva area A, donat que
A=1% Amés, atés que dA = 2 - | - dl, se segueix que

dA_2-1-dl_2-1-dl _ dl

A A 12 l

que estableix que el canvi relatiu %A enl’area d'un quadrat és el doble del canvi relatiu % del costat

del quadrat. Aixi doncs, per a un quadrat, la variacio relativa de la seva area és proporcional a la
variacio relativa del seu costat.

e Exemple 2. La llei de la gravetat de Newton és una regla de quadrat invers que estableix que la
forca gravitacional F entre dos cossos és proporcional al producte de les seves masses i
inversament proporcional al quadrat de la distancia d entre elles: F = k - m - m’ - d~%. Per a cossos

amb massa constant, F~ d~%: la gravetat és proporcional a I'invers del quadrat de les distancies.

e Exemple 3. La regla 80/20 també es pot considerar una llei de potencies. La freqiiencia de les
paraules en la majoria de llengtiies s’ajusta a una llei de potencies: unes poques paraules son
comunes, mentre la majoria gairebé no s’empren. Els meteorits arriben a la Terra amb una

freqiiencia inversament proporcional a les seves dimensions.

e Exemple 4. Llei de Zipf (deguda a George Kingsley Zipf). Sigui una conjunt d’items ordenats
segons la seva freqiiencia (o algun tret quantitatiu). Per exemple, ordenem les paraules d"un text
en freqiiencia decreixent: la paraula que més apareix rep el rang 1, la segona que més apareix rep
el rang 2, etc. Per a un conjunt de ciutats, la ciutat amb rang 1 és la més poblada, la de rang 2 la

segona més poblada, i aixi successivament. La lleu de Zipf postula que la freqiiencia d’un item

és inversament proporcional al seu rang. En concret, I'item amb rang 1 succeeix el doble de

vegades que el de rang 2, el triple que el de rang 3, etc. Quan els items son ciutats, la llei de Zipf
estableix que la poblacié d"una ciutat és inversament proporcional al seu rang: la segona ciutat
més gran té al voltant de la meitat de poblacio que la més gran; la tercera, un ter¢ de la primera,
i aixi.

e Exemple 4. L’escala de Richter. L’escala de Richter dels sismolegs fa que el nombre de
terratremols d’una certa intensitat sigui proporcional a la seva intensitat: petits tremolors son la

norma; els grans, 'excepcid. L’escala és logaritmica: pujar un gradé multiplica la forca destructiva.

e Exemple 5. Hi ha més risc als mercats del que es pensen els economistes ortodoxos. Benoit

Mandelbrot, pioner de I'Econofisica, manté (en The misbehavior of markets: A fractal view of financial

turbulence, 2004) que 1'evolucio dels mercats financers obeeix una llei de potencies. En particular,
els moviments dels preus no segueixen una campana de Gauss, com assumeixen el economistes

financers ortodoxos. Més aviat, els mercats financers es comporten com terratremols: petits

canvis en els preus son la norma i grans canvis (increments intensos, caigudes sobtades) son rars.

Els mercat son turbulents, com el temps: tot i que infreqiients, esdeveniments extrems son

Introducci6 a la Macroeconomia | Curs 2020-21 | 0. Miscel-lania | 16 de febrer de 2021 | 24



33.

34.

d’esperar (a diferencia de la visidé ortodoxa, segons la qual els esdeveniments extrems son
accidents).

Les lleis de potencies son a tot arreu en el moén real: fisica, biologia, geologia, astronomia,
psicologia, economia, sociologia... Algu ha replicat que algunes preteses lleis de potencies no

existeixen: només distribucions amb cues pesades (canvis anormalment grans).

Llei d’Sturgeon

La llei d’Sturgeon (Ted Sturgeon, 1953) dicta que el 90% de tot és brossa.

e Exemple 1. El 90% (almenys) de tot aquest curs de Macroeconomia és brossa. El 90% de tot el

que faras, menjaras, llegiras, veuras, escoltaras... al llarg de la teva vida sera brossa.

e Exemple 2. També estan subjectes a la llei d’Sturgeon la recerca cientifica, en general, i la recerca
macroeconomica, en particular. En “Why most published research findings are false’, PloS Med

2: e124 (2005), John P. A. Ioannidis al-lega que la major part de la recerca publicada és falsa en

part perque la majoria dels estudis empirics no son replicables i mecanicament apliquen la
metodologia estadistica. Interessos creats i prejudicis juguen també el seu paper.

http://reason.com/archives/2016/08/26/most-scientific-results-are-wrong-or-use

e Exemple 3. Ig Nobel Prize, http://www.improb able.com/ig/. Premi concedit cada any a deu

troballes que “primer fan riure i després fan pensar’. E1 2012 rebé premi un treball que mostrava
que un salmdé mort mostrava activitat cerebral. El premi d’Economia de 2001 fou per a
investigadors que deien que dades dels ingressos estatals per imposts ‘suggerien que algunes
persones allarguen un pel la seva vida si aixo0 fa més rics els seus hereus’ (‘Dying to save taxes’,
Review of Economics & Statistics 85(2), 2003). E1 2016 es concedi un premi per estudiar les persona-
litats percebudes dels rocs (“The brand personality of rocks’, Marketing Theory 14(4), 2014).

La llei d’Sturgeon es pot considerar un refinament de la llei de Pareto: en comptes que un 20%

dels inputs expliquin el 80% del valor, és el 10% que dona compte del 100%.

Cignes negres

Un cigne negre (black swan) és un esdeveniment rar i infreqgiient, de gran impacte i

retrospectivament (pero no prospectiva) explicable/predictible (Nassim Nicholas Taleb, The black

swan: The impact of the highly improbable, 2007).
e Exemple 1. L’atac terrorista de 1’11 de marg¢ de 2004.
e Exemple 2. La recepta per a fer triumfar un negoci.

e Exemple 3. La major part dels descobriments i invencions notables no van ser planificats: son

rars, tenen un gran impacte i van ser impredictibles. Son cignes negres.

‘Els mercats no regulats funcionen perque permeten que la gent sigui afortunada, gracies a un

sistema agressiu de prova i error, i no perque recompensin o incentivin capacitats. Es tracta

d’ajustar-se continuament i aprofitar tota oportunitat oferta pels cignes negres.” N. N. Taleb

Introducci6 a la Macroeconomia | Curs 2020-21 | 0. Miscel-lania | 16 de febrer de 2021 | 25



35. Els dos tipus d’economistes segons José Luis Sampedro (1917-2013)
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‘Hay dos tipos de economistas: los que trabajan para hacer mas ricos a los ricos y los que

trabajamos para hacer menos pobres a los pobres.”

Macroeconomia i la gent

La visio ortodoxa, representada en la majoria dels manuals, manté que la Macroeconomia és

I'estudi de l'economia com un tot, amb l'emfasi posat en la dinamica dels agregats

macroeconomics (produccio agregada, indexs generals de preus, ocupacio i desocupacio totals,

taxes d’interes, taxes de canvi, deficit public, deficit comercial...). La visio heterodoxa esta més a

prop de considerar que la Macroeconomia tracta de la gent: que fan i que n’obtenen.

Quatre reflexions finals, amb sort instructives.

El que caracteritza ‘I’aproximacié economica’ a una realitat, problematica o fet és definir i

identificar els costs i beneficis (de tota mena) associats amb la realitat, problematica o fet. Es
mala analisi economica aquella que distorsiona I'estimacio de costs i beneficis, o en deixa de

banda alguns.

Respecte de cada situacio, estat, decisio, esdeveniment... convé establir qui es beneficia i qui

es veu perjudicat (qui guanya i qui perd) en la situacio, estat, decisid, esdeveniment.

La realitat economica és, a més, realitat politica (s i distribucié del ‘poder’). Com més

agregada la realitat economica, més importancia té I’element politic. Al final, tot és politica.

Tot és una bombolla. Cal presumir que totes les dinamiques economiques expansives (de

preus, creixement, riquesa, salut, benestar, de la poblacio...) tenen data de caducitat. La

incognita és com de traumatic sera I’ajustament.

Si ets aqui...
... expecta aquest futur

temps

X = poblacié mundial, PIB mundial, benestar per capita, tis d’energia, indexs de borsa,

desenvolupament, estabilitat social i politica, globalitzacio, qualitat mediambiental...
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