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Suposant que els mercats són competitius, analitza (i representa gràficament l’anàlisi) mitjançant el model d’oferta i demanda les següents situacions.

1. La OPEP recorta la oferta de crudo y el precio se dispara hasta los 27 dólares

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030925cdscdieco_5&type=Tes&anchor=cdssec

La Organización de Países Exportadores de Petróleo (OPEP) volvió ayer a mostrarse preocupada por sus ingresos e inesperadamente acordó un recorte de la producción de crudo de 900.000 barriles al día para evitar una caída del precio. La noticia disparó su valor y el barril de brent se encareció un 5,09%, hasta los 26,82 dólares.

P. C. / Agencias  /  MADRID / VIENA (25-09-2003)

La decisión del cartel petrolero fue justificada con el temor a que en los próximos meses se produzca una disminución de la demanda, con un consiguiente aumento de las reservas y una caída del precio. El recorte, de un 3,5%, deja la producción diaria en 24,5 millones de barriles a partir del 1 de noviembre. El cartel se volverá a encontrar el 4 de diciembre en una reunión extraordinaria para analizar la evolución del mercado.

El anuncio del recorte de la producción pilló por sorpresa al mercado y se reflejó en un aumento del precio del barril, que también se trasladó a Nueva York, donde el de West Texas Intermediate se encareció 1,30 dólares, hasta 28,45 dólares el barril.

A la previsión de que la demanda energética será inferior este invierno por no esperarse tan[to] frío como el anterior se suma un aumento de la oferta en los países que no pertenecen al cartel, sobre todo de Rusia. 'Debido al aumento continuado del suministro de la no OPEP y de la recuperación de la producción iraquí, (...) la demanda y la oferta para el cuarto trimestre de 2003 y el primero de 2004 indican un excedente de reservas. Esto podría tener un efecto desestabilizador en el mercado, lo que requiere una reducción del suministro por parte de todos los productores', dijo la organización en un comunicado.

Según la Agencia Internacional de la Energía, el año próximo la producción de los países que no pertenecen a la OPEP aumentará 1,4 millones de barriles al día, mientras que la demanda sólo lo hará 1,1 millones.

La media del precio en 2003 ha sido de 28,2 dólares el barril, 10 dólares más que en los noventa. La guerra de Irak y las tensiones en Nigeria y Venezuela dispararon el precio, que ha caído desde julio. Este último país fue el más reacio a aceptar a la delegación de Irak, que participó en la reunión como miembro de pleno derecho por primera vez desde la guerra.

2. Los carburantes subieron en verano más que en el resto de Europa

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030924cdscdseco_3&type=Tes&anchor=cdssec

Carmen Becerril, directora general de Política Energética y Minas, ha destacado el incremento de los precios de los carburantes en los dos últimos meses de verano. "Julio y agosto marcaron una tendencia al alza que sorprende a todos, y ahora marcan una tendencia a la baja que también sorprende a todos”.

EP  /  MADRID (24-09-2003)

Los precios de los carburantes en España en los meses de verano registraron un incremento superior al experimentado en el resto de Europa que respondió a “políticas comerciales de las propias compañías”, informó hoy la directora de general de Política Energética y Minas, Carmen Becerril. La subida general en Europa fue achacada al “aumento de las cotizaciones internacionales del crudo".

En concreto, en el pasado mes de agosto […] los precios medios con impuestos en España aumentaron 2,08 céntimos por litro en la gasolina sin plomo, 2,06 céntimos en la súper y 1,25 céntimos en el gasóleo de automoción. De su lado, en Europa este incremento fue de 1,41, 1,06 y 0,63 céntimos por litro, respectivamente. En julio, los precios en España crecieron 1,42 céntimos por litro en la gasolina sin plomo, 1,40 céntimos en la súper y 0,38 en el gasóleo de automoción, mientras que las subidas en Europa fueron de 0,97, 1,04 y 0,28 céntimos por litro, respectivamente.

En cuanto a los precios de carburantes en la primera quincena de septiembre Becerril señaló que "se han observado bajadas, aunque no han sido muy marcadas", aunque afirmó que en las dos últimas semanas se han producido "las oscilaciones más fuertes". La dispersión nacional de precios aumentó en el caso de la gasolina sin plomo (de 17,6 céntimos por litro en junio a 19,8 céntimos en agosto), mientras que en el caso de la súper el crecimiento pasó de 17,9 céntimos por litro en junio a 19,3 en agosto. Por contra, se redujo para el gasóleo de automoción en 2,5 céntimos por litro, hasta 15,5 céntimos.

3. Aumenta la producción de automóviles y descienden los precios

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030915cdscdsemp_11&type=Tes&anchor=cdssec

En los siete primeros meses del año, la producción de vehículos en España alcanzó los 1,9 millones de unidades, tras aumentar un 7,4% en comparación con el mismo período de 2002. También aumentaron las exportaciones, un 4,7%, y en agosto descendieron los precios cuatro décimas, a pesar de que el IPC de ese mes se anotó medio punto.

Agencias  /  MADRID (15-09-2003)

En julio, la producción de todo tipo de vehículos ascendió a 262.575 unidades, un 1,69% más que en ese mes del año pasado, según datos difundidos hoy por la Asociación Nacional de Fabricantes de Automóviles y Camiones (Anfac).

En el sector de turismos, se situó en 201.458 unidades, con una ligera disminución del 0,6%, aunque la acumulada desde enero aumento un 5,74%, con 1,49 millones de unidades. Las plantas españolas fabricaron 382.000 vehículos industriales en esos meses, un 9% más frente a igual periodo de 2002.

Crece la exportación

Nuevamente en julio, se exportaron 219.645 unidades, un 4,72% más, mientras que en el acumulado del año el crecimiento se eleva al 9,08%. Las exportaciones de turismos totalizaron 166.949 unidades, con un crecimiento del 2,78% y en los siete primeros meses del año, un 8,06% más. Las exportaciones de vehículos concentran el 82,1% de la producción total, en tanto que en el apartado de turismos esta proporción se sitúa en el 80,5%. Más del 90% de las exportaciones de turismos corresponde a países de la UE.

Precios

Los precios de automóviles registraron cayeron en agosto cuatro décimas, en contraste con la subida del 0,5% en el IPC, según datos del Instituto Nacional de Estadística (INE). En los ocho primeros meses de 2003, se han encarecido un 1,2%, mientras que en tasa interanual la subida alcanza el 1,5%.  Los precios de otros vehículos se mantuvieron sin variación alguna el mes pasado, aunque en los ocho primeros meses registran una subida del 1,5%, que se eleva al 3,2% en términos interanuales. Tampoco variaron los repuestos y accesorios de mantenimiento.

El mayor incremento dentro de las rúbricas del sector automoviístico fue para los carburantes y lubricantes, cuyos precios aumentaron un 2,2% en el mes, aunque la subida se limita al 1,7% en lo que va de año y al 1% en el último año. Costaron más los servicios de mantenimiento y reparaciones, un 1%, con lo que acumulan subidas significativas del 4,5% hasta agosto y del 5,4% interanual.

4. El mercado automovilístico europeo cae un 2,2% hasta agosto

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030911cdscdsemp_13&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=11/09/2003

EFE  /  MADRID (11-09-2003)

El mercado europeo de turismos ha registrado tras ocho meses de actividad un retroceso del 2,2%, después de un mes de julio que marcó un crecimiento del 1,2 % y una agosto que cayó un 4,7%. La Asociación de Constructores Europeos de Automóviles (ACEA) ha hecho públicos los datos de matriculaciones de turismos del pasado mes de julio, no comunicado en agosto por vacaciones de la Asociación, y los del mes de agosto, el primero con 1,295 millones de turismos matriculados y el segundo con 785.339 unidades.

En el periodo acumulado de enero a agosto, el mercado europeo ha cerrado con 9,644 millones de unidades, un 2,2% menos que en el mismo periodo de 2002, de las 9,394 unidades corresponden al área de la Unión Europea, por lo que en esta zona la pérdida es del 2,1%. En el mes de agosto, los mercados de gran volumen que han tenido peor comportamiento, han sido los de Francia, con un 15,4 menos (103.084 unidades); Italia, con un negativo 120,5%, y Alemania con un 5% por debajo.

El pasado mes, sólo Austria, Bélgica, Finlandia, Luxemburgo, Países Bajo, España y Reino Unido, cerraron con un crecimiento del registro de matriculaciones. En el periodo acumulado, cinco países ha marcado tasa positiva; Finlandia, con 23,9%; Austria, con un 4,8%; Suecia, con un 4,4%; España, con un 0,7%; Reino Unido, con un 0,2%, e Italia, con un 0,1%. Las caídas en este periodo están protagonizadas por Alemania y Países Bajos, con un 1%, y Portugal, con un 22,5%.

Panorama sombrío

El presidente de Renault, Louis Schweizter, considera que el mercado automovilístico europeo registrará esta año una caída del 4%, según declaraciones hechas a Le Monde, tras pronosticar en julio que las ventas de coches descenderían entre el 3 y el 4%. Por otra parte, el máximo responsable de Renault descartó que exista riesgo de guerra de precios entre los fabricantes de automóviles presentes en Europa: "El sistema de producción en Europa es mucho más flexible que en los EEUU, donde los costes fijos son muy elevados, lo que conduce a aumentar los volúmenes y a realizar oferta para darles salida".

5. La fuerte demanda encarece la vivienda usada un 17% hasta junio

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030717cdscdieco_4&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=17/07/2003

Los altos precios de la vivienda nueva están trasladando a los demandantes al mercado de segunda mano. Ello ha provocado un encarecimiento que supera el de los inmuebles de primera mano. Hasta junio, el precio de la vivienda usada subió un 17,2% interanual, mientras que el de la nueva lo hizo al 15,2%, según Tinsa.

B. D.  /  MADRID (17-07-2003)

La rigidez de la oferta inmobiliaria, muy por debajo de la demanda, está provocando el estrangulamiento del mercado en todo el sector. De hecho, la escasez de vivienda nueva está expulsando a buena parte de la población hacia la compra de segunda mano, en un intento de conseguir a precios más razonables un inmueble tipo al que no se puede aspirar si es de nueva construcción. La usada también tiene la ventaja de encontrarse en el centro de las ciudades donde escasea la oferta de casas y apartamentos.

Los últimos datos los ofreció ayer Tinsa, en su informe elaborado a partir de sus propias tasaciones en todo el territorio nacional. El estudio de Tinsa viene a corroborar el hecho público hace dos semanas por Sociedad de Tasación, la otra gran tasadora a nivel nacional, en el que se mantenía un incremento desmesurado de los precios de la vivienda nueva.

Ahora, Tinsa completa el análisis con datos sobre precios de vivienda usada. La conclusión es bastante obvia. La vivienda de todo tipo sigue encareciéndose a ritmos de dos dígitos, pero la de segunda mano lo está haciendo aún más, acercándose a los precios medios de la nueva. Así, mientras el precio medio de la vivienda nueva aumentó un escandaloso 15,27% en los últimos 12 meses (desde junio de 2002 a junio de este año), el de la vivienda usada lo ha hecho aún más, al 17,24%, dos puntos por encima de la primera. La vivienda usada ha alcanzado un precio medio de 1.227 euros por metro cuadrado construido, acercándose a los 1.488 euros de la nueva.

El número de operaciones (tasaciones) de Tinsa también se ha elevado en un 24% y 22%, respectivamente, prueba de que el mercado sigue muy dinámico. El director de Tinsa, Luis Leirado, avisa que este año será otro ejercicio a sumar a los anteriores en los que se dieron incrementos espectaculares de precios. En 2003, 'la subida será, al menos, del 10%'.

El sector, al alza

Estos datos hacen buenas las previsiones apuntadas hace una semana por la patronal de la construcción Seopán, que pronostica otro buen ejercicio, con un crecimiento del sector en torno al 4,5%. Eso sí, hay diferencias entre subsectores. Mientras Seopán prevé que la edificación residencial mantenga una tasa positiva en torno al 2%, la no residencial crecerá a un ritmo similar a la del ejercicio precedente, entre el 2% al 4%.

Lo mejor será la obra civil, con un crecimiento estimado entre el 7% y el 9%. Los bajos tipos de interés (2% en toda la zona euro) meten más presión para que la demanda inmobiliaria continúe en los próximos meses. En la actualidad no hay ningún activo que dé más rentabilidad en el mercado que la compra de una vivienda, aunque sea usada.

Relativa estabilidad en el interior

Aunque el precio de la vivienda usada está desorbitado por todo el territorio nacional, sí se notan diferencias entre las grandes poblaciones y la costa, por un lado, y el interior, por otro. Los menores crecimientos se registran en donde la presión demográfica es menor. Este es el caso de provincias como Soria y Ávila, con crecimientos del 3% y 4%, respectivamente. Pero todo es relativo. En Huesca, la capital lleva acumulado una subida del 17%, que contrasta con el 4% del resto de la provincia.

Los municipios superan a la capital en Málaga

La regla general indica que los precios de la vivienda son más elevados en las capitales de provincia que en los municipios que la integran. Pero toda regla tiene su excepción. Este es el caso de Málaga. En la capital, la vivienda usada se compra a 1.125 euros por metro cuadrado, mientras que en el resto de la provincia andaluza se superan con creces los 1.280 euros. Ello ocurre también en otras provincias como Alicante y Las Palmas, en donde el turismo dinamiza las poblaciones costeras.

Gran vigor en Baleares y Canarias

Los dos archipiélagos, con problemas de escasez de suelo, se han apuntado al incremento desmesurado de los precios. Destacan, sobre todo, las islas Baleares, con un incremento del 18% en la vivienda usada, respecto a junio de 2002.En Canarias, la subida es menor (7%), pero es creciente, destacando el vigor de Santa Cruz de Tenerife (9%). La presión demográfica en las islas ha llevado al Ejecutivo canario a limitar enormemente las licencias de obra.

Madrid y Barcelona, las más caras

Madrid es la capital de provincia en donde el precio de la vivienda usada es más caro (2.607 euros por metro cuadrado). El centro de la ciudad está muy limitado para la construcción de inmuebles y la rehabilitación de viviendas no es suficiente para atender a la altísima demanda de inversores, especuladores y jóvenes en busca de su primera morada. Le sigue, muy de cerca, Barcelona (2.129 euros por metro cuadrado), enclaustrada entre la montaña y el mar, y con escasa oferta potencial.

6. La movilidad geográfica cae a la mitad desde 1987 por el precio de las casas

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030717cdscdieco_5&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=17/07/2003

Rosario Correro  /  BARCELONA 

Los españoles que cambian su residencia para residir en otro lugar del país ha descendido un 43% desde 1987, según un estudio elaborado por la empresa de trabajo temporal Manpower. En aquel año 169.000 personas dejaron el municipio en el que residían hasta entonces, mientras que en 2001 la cifra se redujo a 96.000.

La principal conclusión del estudio presentado ayer en Barcelona por Josep Oliver, catedrático de Economía Aplicada de la Universidad Autónoma de Barcelona, es que, a pesar de lo que se podría sospechar a priori, no existen una correlación clara entre paro e inmigración. Pero entre las razones de la drástica disminución de la movilidad apuntadas por Oliver destacan dos de índole laboral: la incorporación de la mujer al mercado de trabajo y el mayor empleo de la población juvenil. 'Ahora una familia que decide emigrar no debe buscar únicamente trabajo para el cabeza de familia, sino también para la mujer y probablemente para algún hijo'. Los otros motivos que han influido en la caída de movimientos migratorios son inmobiliarios. 'El incremento del precio de la vivienda y la inexistencia de una cultura de alquiler similar a la de otros países europeos'. Así, los españoles prefieren en general continuar en el paro antes de trasladarse a otra comunidad autónoma a buscar un trabajo. 'Esta situación unida a la falta de natalidad propiciará la entrada de inmigrantes procedentes de otros países', pronostica el estudio basado en la encuesta de población activa.

Sólo un 45% entre CC AA

La caída de los movimientos migratorios en el interior del país es todavía más acusada si se tiene en cuenta que del total de 1.880.2000 migraciones registradas entre los años 1987 y 2001, un 40,5% se produjeron entre municipios de la misma provincia. En esta tipología se incluyen los cambios de residencia en que los 'emigrantes' dejan una gran ciudad, como Madrid o Barcelona, para residir en un municipio cercano, como Alcorcón o Sabadell. Estos movimientos se producen, según explicó Oliver, 'además de por el precio de la vivienda, que expulsa a la población de las grandes ciudades, porque en los últimos años ha aumentado más la actividad económica en la periferia de las ciudades'.

La emigración a otras provincias dentro de una misma comunidad autónoma supuso el 14,3% de los movimientos del periodo estudiado. Algo menos de la mitad, el 45,2%, se registraron entre diferentes comunidades autónomas del país.  Oliver explicó que no tiene sentido comparar la movilidad interior con la que existe en otros países europeos porque en éstos 'no hay unas diferencias de paro tan grandes entre comunidades o regiones como las que hay aquí'. Según el estudio, Andalucía soporta una tasa de paro del 18,8%, frente al 4,4% de la Rioja. 'El único país que podría ser comparable es Alemania, por las diferencias este-oeste, pero tampoco allí se registran grandes movimientos', explicó Oliver.

Funcionarios y retorno de los jubilados

En la década de los sesenta y los setenta más de tres millones de españoles emigraron dentro del país. En los últimos 15 años la movilidad se ha reducido a la mitad y además sorprende el hecho de que las comunidades autónomas con mayor tasa de paro no sean a la vez las que más tasa de emigración registran. Esta lista está encabezada por Baleares, Madrid o Castilla y León, comunidades todas ellas con un porcentaje de paro inferior a la media nacional, 10,5%. En cuanto a las comunidades autónomas que más inmigrantes reciben aparece en primer lugar Andalucía, seguida de Madrid y Valencia. Las comunidades que aparecen en los primeros puestos de entradas y salidas reflejan que los movimientos migratorios están muy vinculados con la movilidad de trabajadores del sector público y con el retorno a sus comunidades de origen de jubilados que en su día fueron emigrantes.

7. El precio de la vivienda sube el triple que los salarios en los últimos 15 años

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030916cdscdieco_10&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=16/09/2003

El precio de la vivienda creció tres veces más que los salarios medios brutos durante los últimos 15 años (1987-2002), según los datos de un estudio sobre financiación de la vivienda hecho público hoy por la Fundación de Cajas de Ahorros Confederadas (Funcas).

Cinco Días  /  MADRID (16-09-2003)

En concreto, el encarecimiento acumulado de los pisos en dicho período fue de un 284,1%, mientras que los salarios se incrementaron en un 97,8%. Así, mientras que en 1988 la financiación de la compra de una vivienda era equivalente a 2,6 salarios medios anuales, en 2002 esta ratio ascendió a 5,1 veces la percepción salarial.

Para los analistas de la entidad, estos datos evidencian que el esfuerzo financiero que una familia debe realizar para costear la compra de un piso 'ha crecido de forma sustancial en un período temporal relativamente reducido' y advierten que esta tendencia 'resulta difícilmente sostenible a medio plazo'.

A pesar de ello, los expertos aseguran que la posibilidad de las familias de contar con mayor crédito hipotecario, gracias a la reducción de los tipos, ha permitido sostener la demanda de vivienda 'con el consiguiente efecto expansivo sobre precio'.

Viviendas nuevas

Dicho incremento de precios se registró a pesar del aumento de la oferta disponible, cifrada en un total de 2,7 millones de nuevas viviendas que comenzaron a construirse entre 1998 y 2002, y que, según Funcas, se traducirá en un crecimiento del 14,2% en el parque total de viviendas en España en cinco años. El informe señala también que una buena parte de las viviendas, casi un 14%, están desocupadas, aunque en algunas comunidades este porcentaje llega al 18%.

Por ello, los analistas de Funcas atribuyen gran parte del encarecimiento de la vivienda a factores externos a los que tradicionalmente influyen en el mercado inmobiliario (demografía, coyuntura económica, creación de empleo, tipos de interés y precios, entre otros). En este sentido, apuntan al dinero no declarado (dinero negro) surgido por la introducción del euro y a la incertidumbre de los mercados bursátiles como factores del actual ciclo alcista que registra la vivienda desde finales de 1997.

Así, y ante 'la evidencia de que la evolución de los precios en los últimos años se situó por encima de su nivel de equilibrio', el informe de Funcas pronostica una 'progresiva moderación de los precios' a medio plazo.

8. El precio de la vivienda libre se duplicó desde 1996 hasta marzo de 2003

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030902cdscdseco_7&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=02/09/2003

Agencias  /  MADRID (02-09-2003)

Si la comparación se hace entre ejercicios completos, la vivienda libre se encareció un 81% entre 1996 y 2002, año en el que el precio medio se situó en 1.220,93 euros por metro cuadrado. Desde 1996, el encarecimiento de la vivienda se ha ido acelerando cada año, ya que subió un 1,6% en 1997, un 4,6% en 1998, un 10,5% en 1999, un 14,5% en 2000, un 15,4% en 2001 y un 16,6% el año pasado.

Los mayores incrementos se han registrado en los cuatro últimos ejercicios: 1999 (el primero en el que la subida superó el 10%), 2000, 2001 y 2002. En el primer trimestre de este año, el último periodo contabilizado, el precio de la vivienda ha aumentado un 10,5% y se ha elevado a 1.349,11 euros por metro cuadrado. El precio medio por metro cuadrado ha sido de 674,10 euros en 1996, de 684,80 euros en 1997, de 716,63 euros en 1998, de 792,29 euros en 1999, de 907,20 euros en 2000, de 1.046,91 euros en 2001 y de 1.220,93 euros en 2002.

9. El precio medio de la vivienda ha crecido un 91% desde 1997, según La Caixa

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030903cdscdseco_5&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=03/09/2003

Según un estudio de La Caixa, el ‘boom’ de la vivienda ha sido espoleado por la creación de empleo a partir de 1994, la mejora de los salarios reales que han reforzado la capacidad de gasto, y la mejora de las condiciones de acceso al crédito por la caída de los tipos de interés.

Agencias  /  MADRID (03-09-2003)

El precio medio de la vivienda en España aumentó un 91% entre 1997 y el primer trimestre del 2003, según recoge el informe mensual que elabora La Caixa y recoge Efe. El estudio matiza que en este mismo período la tasa de crecimiento de la vivienda se sitúa en el 118% en el caso de Madrid y en un 125% en el de Barcelona y señala que el "interrogante que se abre es el de hasta qué punto es sostenible esta expansión del mercado de edificación residencial".

La oferta crece "a un ritmo inusual", dice el estudio, ya que desde 1999 se inician más de 500.000 viviendas al año así como que "la demanda sigue presionando, lo que se refleja en la tónica extremadamente alcista de los precios". La Caixa resalta que "en treinta años se ha doblado el parque de viviendas" en España, según reflejan los datos del último Censo de Población y Viviendas de 2001 que elabora el INE y que fija que en ese año existían 20.823.369 viviendas "3.617.006 más que las contabilizadas en 1991".

En la década comprendida entre 1991 y 2001, el 70% del incremento del parque de viviendas en España se explica "por la demanda de viviendas principales derivada de la creación de nuevos hogares". El informe agrega que la cuota de las viviendas secundarias "aumentaron un 13,7%, es decir, 399.512 unidades en diez años" y el resto, que incluye las desocupadas y las destinadas a explotación turística, crecieron un 26,8%.

Por lo que respecta a zonas geográficas, lideran el denominado "boom inmobiliario" Canarias (en diez años su parque de viviendas creció un 41,4%, por el crecimiento demográfico y la explotación turística) seguidas de La Rioja, Madrid (ambas crecieron un 30%), así como Navarra y Cantabria.

El informe mensual indica que los factores demográficos y las causas económicas y financieras explican la evolución del mercado de la vivienda y resalta que en 2001, la población comprendida entre los 25 y los 34 años ( la de máxima probabilidad de formación de un hogar) era de 6.875.075, lo que supone 908.240 más que en 1991.

10. El precio de la vivienda sigue desbocado y sube un 17,5% en 12 meses

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030925cdscdieco_1&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=25/09/2003

En el segundo trimestre del año tampoco se cumplieron los augurios que anunciaban la desaceleración del precio de la vivienda. Según los datos del Ministerio de Fomento, el encarecimiento medio de la vivienda libre alcanzó el 17,5% entre abril y junio respecto al segundo trimestre de 2002. Se trata del cuarto año consecutivo con subidas de precios interanuales superiores al 15%.

Raquel Pascual  /  MADRID (25-09-2003)

El precio de la vivienda nueva libre subió en el segundo trimestre, en términos anuales, cinco veces más que la inflación y que los salarios. Mientras que los precios registraban una subida interanual del 3% en agosto y los salarios pactados en convenio se sitúan también en el entorno del 3%, en el segundo trimestre del año el precio medio del metro cuadrado de la vivienda libre era de 1.402,57 euros, un 17,5% más que en el mismo periodo del año pasado.

Esto quiere decir que lejos de cumplirse las expectativas de los expertos que auguraban una desaceleración, el precio de los inmuebles sigue subiendo. Según los argumentos que barajaban muchos de estos analistas, el hecho de que la recuperación económica no termine de materializarse y la perspectiva inmediata de que los tipos de interés pudieran empezar a subir podría enfriar el mercado de la vivienda y, en consecuencia, frenar sus alzas de precios.

Así los últimos datos oficiales del Ministerio de Fomento confirman que continúa imparable la tendencia al alza en el precio de la vivienda, después del encarecimiento del 16,6% registrado en todo el año 2002. De hecho, el sector inmobiliario acumula ya cuatro años consecutivos de subidas de precios por encima del 15%.

No obstante, es cierto que se ha observado una leve ralentización del alza de estos precios en el segundo trimestre respecto al primero. Entre enero y marzo, las viviendas se encarecieron un 4,7% respecto al último trimestre de 2002, mientras que entre abril y junio este encarecimiento se frenó al 3,9%.

Los precios de los inmuebles aumentan cinco veces más que los salarios y que la inflación

Fomento también hizo ayer públicos los datos de la vivienda protegida, cuyo precio aumentó un 2,05% en el segundo trimestre respecto al mismo periodo del año anterior.

El precio máximo ponderado de la vivienda protegida en España, correspondiente al programa del Plan de Vivienda 2002-2005, se mantiene en 1.008,11 euros el metro cuadrado, lo que supuso un incremento del 2%, el resto de la subida responde a los incrementos aplicados por las comunidades al precio básico nacional para 2003, que es de 636,25 euros el metro cuadrado.

Diferencias regionales

Con carácter general, las comunidades autónomas han trasladado directamente el incremento del 2% al precio máximo final, salvo el caso de Castilla-La Mancha, donde sus autoridades han mantenido los precios máximos fijados para 2002, sin incrementarlos nada. Por debajo de la media nacional subieron los precios de la vivienda protegida en Murcia, que estableció un aumento del 1,60% y, en el lado opuesto se situó Cataluña, que aplicó una subida del 2,6%.

Si bien comparando la media ponderada en cada una de las regiones se observa gran disparidad del precio de la vivienda protegida, desde los 1.317,11 euros por metro cuadrado útil de Baleares, donde están más caras estos inmuebles, a los 696,98 euros por metro cuadrado de Extremadura. El Grupo Parlamentario Socialista presentó ayer una interpelación urgente en materia de vivienda y suelo 'con el fin de que el Gobierno explique la situación actual del sector inmobiliario' y las repercusiones que está teniendo en los ciudadanos.

'En España no hay burbuja inmobiliaria'

El presidente de la Asociación Hipotecaria Española (AHE), Gregorio Mayayo, aseguró ayer que 'no estamos ante una burbuja inmobiliaria' en España, ya que, aunque 'la producción es muy alta y los precios también, el endeudamiento que conlleva es positivo'. Mayayo explicó que 'tenemos una concepción equivocada del precio de la vivienda, porque 'las cuotas han bajado, están en torno al 75% de lo que representaban en 1990, es decir, en términos de esfuerzo de amortización, hoy la vivienda es más barata'.4.800 millones de ahorro fiscal en 2003.

El ministro de Hacienda, Cristóbal Montoro, cifró ayer en 4.800 millones de euros la cuantía dedicada a beneficios fiscales para vivienda en 2003, en respuesta a una propuesta de CiU para prorrogar a siete años, frente a los cuatro actuales, el plazo de vigencia de las cuentas ahorro-vivienda. El portavoz de Economía del Grupo Parlamentario Catalán (CiU) en el Congreso, Josep Sánchez Llibre, lamentó que Montoro 'no se muestre sensible a las dificultades que tienen los jóvenes para acceder a un piso'.Madrid registra un alza del 30% en un año.

Es de todos conocido que el precio de la vivienda es elevado y no cesa de subir, pero en el caso de Madrid los datos empiezan a ser más alarmantes. La capital cuenta con el precio medio de vivienda libre más caro, con 2.456,12 euros por metro cuadrado, tras acumular una fuerte subida del 30,4% en el último año. Seguidamente, las alzas de precios más importantes las registran el País Vasco (20,8%), Cataluña (19,3%) y Cantabria (18,50%). Los menores incrementos los registraron Galicia (5%) y Castilla y León (5,1%).

11. La demanda de vivienda aumenta más que el número de hogares

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030828cdscdseco_5&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=28/08/2003

Agencias  /  MADRID (28-08-2003)

La demanda de viviendas en España aumenta más que el número de hogares, ya que en 2003 el número de viviendas por hogar se acerca a 1,5, informó el Instituto de Comercio Español (ICE) en su boletín económico. Además, un elevado porcentaje del total de viviendas que se compran en España, es de viviendas desocupadas y secundarias, apuntó el ICE, que adquieren inversores para revenderlas cuando se cubran sus expectativas de revalorización o encuentren alternativas a su inversión.

Esta situación tiene muy pocos precedentes en España y difiere de la que se da en el resto de la Unión Europea, explicó la institución, y se debe a la caída de las cotizaciones y expectativas bursátiles, al descenso de los tipos de interés, a la mejora en la actividad económica y el empleo y a la mayor facilidad a la hora de acceder a un crédito hipotecario.

Otras razones son, junto a la relativa ausencia de alternativas a la inversión sin riesgos ni elevados costes de transacción, la entrada del euro que hace poco probable la vuelta de tipos de dos dígitos y que obligó a gastar el dinero negro en efectivo, el apoyo a la política de vivienda en propiedad, la llegada de inmigrantes y su regularización y la entrada de inversión extranjera. El ICE prevé que la construcción en España se enfríe paulatinamente con una disminución del número de viviendas iniciadas y con un aumento del peso de la vivienda social y en alquiler.

12. Comprar una vivienda para el 60% de las familias resulta inalcanzable

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030922cdscdseco_8&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=22/09/2003

EFE  /  MADRID (22-09-2003)

Los incrementos constantes que registra en España el precio de la vivienda libre, de tipo medio, hace que adquirir una vivienda de tipo medio sea "inalcanzable" para el 60% de las familias españolas, según un estudio elaborado por la Fundación Encuentro.

El director general de la Fundación Encuentro, Agustín Blanco, explicó que en tres años "entre 1999 y 2002, ha aumentado en once puntos y medio la accesibilidad a una vivienda media, es decir del 49,2% hasta el 60,7%, lo que impide a muchas familias que incluso dedicando la mitad del suelo puedan comprar".

Este aumento, según los expertos de la Fundación, se debe "al encarecimiento constante de los precios del sector inmobiliario, por lo que proponemos la intervención urgente y coordinada de las diversas administraciones" para incrementar las vivienda de protección oficial y propone crear un Registro de VPO.

El estudio (que aglutina datos de la Sociedad de Tasación, Banco de España y el Centro de Investigaciones Sociológicas( parte de un precio medio en España de 125.000 euros para una vivienda de 75 metros cuadrados, para cuya compra se requiere una hipoteca de 100.000 euros.

Las mismas fuentes explicaron que en condiciones normales de concesión (80% del precio, 20 años de plazo a un tipo de interés Euribor más medio punto) el coste mensual de devolución es de 580 euros (450,54 en 1999).

"Suponiendo que un hogar pudiera dedicar la mitad de sus rentas de trabajo al pago de la vivienda, requeriría un salario de 1.160 euros mensuales (901,07 en 1999), cifra a la que no llega el 60,7 por ciento de las familias españolas", agregaron las mismas fuentes.

El informe indica que "si se considera que las entidades financieras fijan en un tercio de los ingresos familiares el porcentaje óptimo dedicado a pagar la vivienda, el problema se agrava especialmente para las familias en Madrid, Cataluña y País Vasco". Concretamente la Fundación Encuentro indica que "el ingreso mensual de un hogar madrileño para acceder a una vivienda de 75 metros cuadrados, según los criterios bancarios, debería ser de 2.839 euros, más de 472.000 pesetas".

13. El precio del alquiler de vivienda aumentó un 4,2% en el último año

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030821cdscdieco_6&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=21/08/2003

El precio medio de los alquileres subió más que el coste de la vida en los pasados 12 meses. Según los últimos datos del Instituto Nacional de Estadística (INE), el coste de los arrendamientos subió un 4,3% en julio respecto a agosto de 2002, mientras que en ese tiempo la inflación avanzó un 2,8%. 

Cinco Días  /  MADRID (21-08-2003)

El precio medio del alquiler de una vivienda subió un 4,3 % en el último año (agosto 2002-julio 2003), según los datos del Instituto Nacional de Estadística (INE) recogidos por Europa Press.

Durante los siete primeros meses del año el arrendamiento de un piso se ha incrementado una media del 2,7%, la misma tasa que la acumulada entre enero y julio de 2002.

Asimismo, en el conjunto de 2002, el alquiler de viviendas se encareció un 4,3%, porcentaje igual al del ejercicio precedente. Estos datos reflejan el mantenimiento de un moderado incremento de los precios de alquiler de viviendas, a pesar del continuo descenso del parque de pisos que se ponen en renta.

Según datos del Banco de España, el parque de viviendas en alquiler se situó en 2,15 millones de unidades a cierre de 2002, lo que se traduce en un descenso del 14,6% respecto al disponible al final del año 2001. Así, y según la misma fuente, el número de viviendas en renta pasó a representar tan sólo el 10% del total de pisos existentes en España, frente a la tasa del 11,5% que suponía en 2001 y del 15,2% en 1999.

Todo ello pese al crecimiento del 3,69% que se anotó el parque total de viviendas el pasado año, hasta alcanzar los 21,6 millones. El Banco de España explica que el retroceso de viviendas en alquiler ha sido un fenómeno generalizado en todo el territorio nacional. Pero aun así existen 'contrastes notables' en el reparto de las viviendas de alquiler.

Distribución irregular

En términos absolutos, el segmento del alquiler se concentra en las grandes ciudades. De hecho, entre Barcelona y Madrid concentran el 35% del total de viviendas arrendadas. Si bien en términos absolutos esta forma de tenencia de vivienda llega al 30% de los habitantes de inmuebles en Melilla y sobrepasa el 20% en Ceuta e islas Baleares. Estos altos porcentajes de viviendas en alquiler están relacionados con una importante presencia de población extranjera.

Además de la desigual distribución de las viviendas arrendadas, la estadística del INE revela también la heterogeneidad que presenta el comportamiento de los precios del alquiler por comunidades autónomas. Ocho regiones registraron aumentos de precio por encima de la media nacional del 4,3% en el último año. Cantabria fue la región donde más se encareció el alquiler de vivienda en los últimos 12 meses, con una subida media del 6,2%, por delante de La Rioja, con una subida del 5,3% y las islas Baleares (4,9%).

También se anotaron incrementos sobre la media Madrid y el País Vasco, con un 4,7% en cada una; Cataluña, donde las rentas se elevaron un 4,5%; Navarra, con una subida del 4,4%, la misma que en Andalucía. Entre las regiones con las subidas más moderadas se encuentran Castilla y León, donde los alquileres se encarecieron un 3,2% en los últimos 12 meses; Asturias, con un aumento del 2,6%, y Extremadura (2,4%).

El destino de los inmuebles apenas varía

En España hay algo más de 20,8 millones de viviendas, de acuerdo con el último censo de viviendas de 2001 y llama la atención que en la década de los noventa la cifra de inmuebles aumentó su ritmo de crecimiento un 21%, casi cinco veces más de lo que se incrementó la población, que lo hizo en un 5% durante estos 10 años.Sin embargo, la estructura del parque de viviendas no ha sufrido grandes cambios en la pasada década.

Así, se mantiene prácticamente idéntico el porcentaje de viviendas que se destinan a la residencia habitual; mientras que en 1991 eran el 68,2%, en 2001 este porcentaje era del 68,5%. El 17% se destinaba a vivienda secundaria en 1991 y 10 años después estos inmuebles eran el 16%.En este periodo disminuyó levemente el porcentaje de viviendas desocupadas, que en 1991 era el 14,4% de los inmuebles y en 2001, el 13,9%. En la actualidad existen 2,9 millones de viviendas desocupadas, debido tanto a la pérdida de población en algunas zonas como a la creciente demanda de viviendas debido a la alta rentabilidad que se espera de esta inversión. La proporción de familias que residen en viviendas de su propiedad ha aumentado del 78,3% en 1991 al 82% en 2001, a costa de un nuevo descenso de las familias que pagan un alquiler.

14. Los precios hoteleros rompen la tendencia bajista y aumentan un 2,1% en agosto

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030923cdscdseco_1&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=23/09/2003

Los precios de los hoteles subieron en agosto un 2,1% respecto al mismo mes del año anterior, invirtiendo la tendencia bajista observada desde abril. Este mes Baleares fue la comunidad que registró el mayor descenso de los precios, mientras que Murcia y Comunidad Valenciana mostraron la mayor alza.

 5Días.com  /  MADRID (23-09-2003)

Los precios hoteleros aumentaron en España un 2,1% en agosto de 2003 con respecto al mismo mes del año anterior, con lo que se invierte la tendencia decreciente observada desde abril y se alcanzan tasas similares a las obtenidas antes del verano, según ha publicado hoy el Instituto Nacional de Estadística (INE).

De las cuatro comunidades que suponen el 71% en la estructura de ponderaciones del índice en este periodo, cabe destacar el descenso de los precios de los hoteles en Baleares, con una caída interanual del 2,1%, lo cual supone la mayor bajada hasta ahora en el año. Por su parte, Andalucía, con una tasa interanual del 3,3%, y Cataluña, con un 2%, invirtieron la tendencia descendente iniciada en enero en el crecimiento de precios hoteleros. En Canarias los precios subieron un 3,4%, 1,5 puntos por encima del crecimiento medio de los precios en julio.

Entre las comunidades donde se produjeron mayores incrementos interanuales destacaron las del litoral mediterráneo: la Región de Murcia y Valencia, ambas con una tasa interanual del 7,8% , además de Melilla y Ceuta, con aumentos del 13,4 y el 7,8 % respectivamente.

Todas las tarifas se incrementaron en relación al año pasado, registrando la de 'Empresa' el mayor crecimiento, que fue del 3,4 %, seguida de la de 'Fin de Semana', un 3,3 % , y la 'Normal', un 2, 8 %, mientras que la de 'Grupos' y la de 'Touroperadores' crecieron un 1,7 y un 1,3% respectivamente. Asimismo, los precios se incrementaron en todas las categorías hoteleras respecto a 2002, aunque la de cua-tro estrellas de oro siguió siendo la que presentó el menor crecimiento, con un 0,6 %.

15. La venta de música ‘online’ se triplicará en cinco años, pero no compensará la piratería

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030923cdscdsemp_6&type=Tes&anchor=cdssec

Agencias  /  LONDRES (23-09-2003)

El creciente mercado de la piratería musical seguirá arruinando balances y trayendo de cabeza a los ejecutivos de la industria musical como mínimo durante cinco años más, atacando el crecimiento de las unidades 'online' de las discográficas, reveló el lunes un nuevo estudio sobre el fenómeno. Las nuevas fórmulas de venta de música por Internet no lograrán compensar las pérdidas de la industria “tradicional”.

Un informe de la empresa británica Informa Media señaló que las ventas globales de música en Internet, que incluyen la venta de CDs en tiendas 'online' como Amazon.com y descargas de canciones de servicios como iTunes de Apple, llegarán a los 3.900 millones de dólares (unos 3.450 millones de euros) para 2008. Así, en cinco años se triplicará, desde 1.100 millones (970 millones de euros) en 2002.

Pero el volumen de ventas perdidas por la copia de CDs y la descarga de canciones gratis por el sistema de intercambio de archivos 'peer to peer' que se utiliza en las populares redes de Kazaa y Grokster, llegará a los 4.700 millones de dólares (4.160 millones de euros) en el mismo período, comparados con 2.400 millones (2.130 millones de euros) este año, indica el informe.

"La razón que estamos tan pesimistas es porque creemos que el problema del 'peer to peer' sólo puede empeorar. En 2008, la banda ancha será el sistema predominante en todo el mundo, dijo el autor del estudio, Simon Dyson. La llegada de la banda ancha facilitará la descarga de música de la red. Millones de internautas en todo el mundo se conectan a los servicios de intercambio diariamente para compartir todo tipo de material con 'copyright', desde canciones de Eminem hasta películas pornográficas.

16. El número de turistas cae un 6,8% en agosto y se estanca en los 8 primeros meses

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030920cdscdieco_4&type=Tes&anchor=cdssec

Cinco Días  /  MADRID (20-09-2003)

El número de turistas que llegaron a España en agosto cayó un 6,8% respecto al registrado en el mismo mes del año anterior, según los datos de la encuesta de movimientos en frontera (Frontur) conocidos ayer. Es la segunda vez que desciende el número de visitantes en agosto en los últimos años, ya que en agosto de 2000 se produjo un ajuste de parecidas dimensiones. En agosto entraron en España 7,3 millones de turistas (los que pernoctan al menos una noche) y 11,8 millones de visitantes. En los ocho primeros meses del ejercicio llegaron a España 37.100.000 turistas, con un incremento de sólo un 0,5% sobre los ocho primeros meses del año pasado (sólo 167.000 turistas más). El total de visitantes desde primero de año fue de 57,9 millones, un 3,1% más que en 2002.

El principal destino del turismo internacional en España en agosto ha sido Cataluña, con el 25,1% de las llegadas (1,8 millones de turistas), pero con un descenso de más del 16% sobre lo registrado el año pasado en agosto. En los ocho primeros meses del año Cataluña repite resultados. Le sigue como destino Baleares, con el 24,4% del total (1,8 millones de turistas), y con un pequeño incremento sobre agosto de 2002, como consecuencia del buen comportamiento de los dos mercados emisores más pujantes, el británico y el alemán. En los 8 primeros meses también se estancó el turismo balear.

Andalucía, con un 13% del total de turistas llegados a España, y Canarias, con un 12,5%, son las regiones que siguen a Cataluña y Baleares. La Comunidad Valenciana registró un fuertes descenso de sus visitas de turistas extranjeros (una caída del 12,3%), y se estancó en términos acumulados.

Por mercados emisores fue el Reino Unido el primero hacia España, con 2,1 millones de turistas en agosto, un 7,2% más que en agosto de 2002; en los 12 primeros meses llegaron un 12,2% más de turistas británicos. Le siguió Francia, con 1,5 millones de llegadas y un descenso de casi el 17%; y Alemania, con 1,3 millones de turistas y un descenso del 6,8%.

17. Los expertos confían en la recuperación del sector turístico

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030922cdscdsmer_5&type=Tes&anchor=cdssec

Los datos preliminares del turismo en España durante el mes de agosto muestran una fuerte caída del número de visitantes extranjeros. Sin embargo, los analistas de Safei esperan que el balance final de la temporada estival sea positivo y el sector se recupere al concluir 2003.

5Días.com  /  MADRID (22-09-2003)

El sector turístico español ha podido salvar la temporada gracias a la mayor demanda del turismo nacional y el éxito de aceptación de las ofertas de última hora, para las que las grandes centrales han hecho un sobreesfuerzo. Como dato más preocupante, después del adelanto de las cifras de turismo registradas en agosto, es la caída del número de visitantes extranjeros, un retroceso del 6,8% frente al crecimiento del 14% doce meses antes.

El sector se ha encontrado con unas duras condiciones. A la caída de la demanda debido a la crisis económica generalizada, se han sumado las altas temperaturas. Sin embargo, los analistas de Safei apuntan a que las “cifras flojas” del período estival no aportan sorpresas, y permiten “mirar con mayor optimismo un sector que ha sido de los más castigados durante los últimos años”.

La recomendaciones de Safei para NH Hoteles y la central de reservas Amadeus son de ‘sobreponderar’ el valor, mientras que en la aerolínea Iberia y la cadena hotelera Sol Melià, quedan en ‘mantener’. Amadeus es un valor que se ha sobrespuesto a la crisis del sector, y ha contado con la confianza de los inversores para alcanzar sus máximos anuales a principios de septiembre, y haberse revalorizado casi un 50% desde el final del conflicto iraquí, en marzo.

Para Safei, habrá que esperar hasta el cierre de septiembre para hacer un balance de la campaña, que “nos podría sorprender gratamente”. Para ello apuntan a a que Baleares, “destino eminentemente alemán e inglés, incrementó sus visitas un 2,8%”, lo que puede tomarse como “muestra de una posible recuperación” de los visitantes europeos de cara a final de año. Durante agosto, la caída más significativa de turistas foráneos correspondió a los alemanes. A nivel internacional, la recuperación progresiva de los niveles de tráfico aéreo, una vez concluida la guerra y superada la neumonía asiática están sirviendo de estímulos para que el sector empeza a vigorizarse.

18. Las mejores perspectivas del sector de turismo disparan la cotización de Amadeus

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030901cdscdimer_3&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=01/09/2003

Amadeus se ha convertido en una de las estrellas del verano bursátil. Desde el 1 de junio la central de reservas de viaje ha avanzado un 19,14% frente a la subida del 7,8% del Ibex. El fin de la guerra en Irak y el control de la epidemia de neumonía asiática han restado incertidumbre a la evolución de la compañía. La recuperación del tráfico aéreo y del negocio de las aerolíneas han hecho el resto.

C. de la S.  /  MADRID (01-09-2003)

Las perspectivas para el sector del turismo mejoran día a día. Una vez finalizada la guerra en Irak y con la epidemia de la neumonía asiática bajo control, han desaparecido las dos principales amenazas del sector. Los datos de tráfico aéreo mejoran semana a semana y ante estos indicios de recuperación Amadeus prosigue con su escalada bursátil. El tráfico internacional aumentó un 3,4% en la semana entre el 11 y el 17 de agosto, según publicó recientemente la Asociación de Aerolíneas Europeas (AEA). Este avance es, además, el noveno consecutivo, lo que avala la buena tendencia del sector.

Las rutas del Atlántico Norte fueron las que experimentaron el mayor crecimiento, con aumentos de vuelos entre el 6,5% y el 8%. La mejora es notable aunque la cifra aún no recoge ni la mitad del tráfico aéreo perdido entre 2001 y 2002 cuando se desató la crisis del sector. En el cómputo anual el dato aún es negativo, con una caída del 1,3%. En cualquier caso, pese a la debilidad de fondo, las cifras mejoran semana a semana, lo que apunta a un cambio de tendencia. Los expertos y el mercado confían en la recuperación del sector.

Amadeus se ha convertido, así, en una de las grandes apuestas de los inversores este verano. Desde el 25 de junio inició una fuerte tendencia alcista que le ha llevado a superar con creces el comportamiento de la Bolsa. Gana el 23,98% frente a una subida del 2,45% del Ibex. Este comportamiento le sitúa además como la tercera mejor empresa del índice en el año. Avanza un 55,2%, una ganancia tan sólo superada por Indra (+55,6%) y Sogecable (+135%). 'Las mejoras del tráfico aéreo han ayudado a la acción. De aquí a los próximos 12 meses las perspectivas son buenas', afirma Fernando Cordero de Beta Capital.

Las nuevas tensiones políticas en Oriente Próximo son el principal riesgo de la compañía, según explica Santiago Marín, de Safei. Por otra parte, aún queda por ver la fortaleza de la recuperación del negocio de las líneas aéreas tradicionales. Los miedos sobre la compañía son los menos. 'La desregulación del sector en EE UU está pendiente y queda por ver el impacto que pueda suponer para Amadeus. En cualquier caso la compañía no está tan centrada en la distribución como algunas competidoras y tiene un posicionamiento bueno por su contacto con las aerolíneas', añade Cordero. La capacidad de contención de costes y la voluntad de generar negocio son otros aspectos destacados por los analistas. La compañía ha logrado mantener márgenes desde que se inició la crisis en septiembre de 2001.

Las mejores perspectivas para el sector de turismo también se ha hecho sentir en la evolución de otras empresas del sector. Las hoteleras Sol Meliá y NH Hoteles, ayudada también por los movimientos corporativos, son otras que han logrado importantes avances. La primera ha subido un 52% desde junio y la segunda, el 18,6%.La ocupación hotelera también ha mejorado. En el mes de julio las pernoctaciones en hoteles aumentaron un 2,7% respecto al mismo mes del año anterior, según los últimos datos del Instituto Nacional de Estadística.Las reservas para los meses de septiembre y octubre han descendido cerca del 18% y 9%, aunque hasta última hora no se puede confirmar esta tendencia. En cualquier caso, los expertos y el mercado se muestran optimistas.Iberia es otra protagonista del verano. La aerolínea ha ganado un 23,5% en los últimos tres meses. Los analistas se han mostrado favorables con la compañía y consideran que aún posee un importante potencial de revalorización en Bolsa por fundamentales.

19. Las empresas de Internet registran el mayor rebote desde la burbuja tecnológica

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030919cdscdimer_1&type=Tes&anchor=cdssec
Cecilia Castelló  /  MADRID (19-09-2003)

Unos meses después del cierre del Neuer Markt alemán, que en su día fue el emblema en Europa de las empresas denominadas TMT (tecnología, medios de comunicación y telecomunicaciones), las compañías que se negociaron en él y que recibieron los mayores castigos ocupan los primeros puestos en las tablas de rentabilidades anuales. El índice Techdax, que sustituyó al mercado tecnológico germano, suma en lo que va de año un 51%, frente a un alza del 9,4% en el índice Euro Stoxx 50.

El repunte ha sido especialmente acentuado en las empresas de Internet. El índice Bloomberg de estas compañías gana un 65% desde el mínimo de marzo, una escalada no vista desde el periodo comprendido entre noviembre de 1999 y marzo de 2000, cuando se produjo el estallido de la burbuja tecnológica. En esos meses, la ganancia de este indicador superó el 500%.

Entre todos los valores integrantes del sector europeo destaca el caso de Freenet, el proveedor de Internet controlado por Mobilcom, que en los últimos días ha anunciado la venta de una participación del 20%. La acción gana más del 1.030% en lo que va de año. La compañía hizo pública su entrada en beneficios en el segundo trimestre del año, lo que aceleró la subida.

Pero el de Freenet no es el único caso de ganancias espectaculares en el ejercicio. QSC, proveedor de acceso a Internet, suma un 500% desde enero; Lycos Europe sube un 200%, la misma revalorización que Comdirect Bank, mientras que la agencia de viajes a través de la Red Lastminute suma un 178%.

Las firmas estadounidenses del sector también acumulan fuertes subidas. Empresas de la talla de Amazon.com, Yahoo o Ebay registran subidas del 150%; 130% y 63% en lo que va de año. Otras firmas de menor peso, como Priceline.com (viajes y hoteles) o Drugstore.com (farmacia) suben más del 250% en el periodo.

Uno de los argumentos esgrimidos para justificar este fuerte repunte es que las compañías que han logrado salvarse de la criba de los últimos años son las que sobrevivirán. Los expertos alertan, sin embargo, de que las expectativas creadas desde entonces, al igual que ocurrió en el año 2000, están infladas. De hecho, las ratios entre precio y beneficio sobre las estimaciones de ganancia de 2003 son muy elevadas. En el caso de la tienda de libros y discos, Amazon, por ejemplo, ronda las 80 veces y en el de Yahoo, supera 90. Unas cotizaciones, a juicio de los analistas, muy difíciles de justificar.

Las principales firmas de inversión indican que las perspectivas de ganancias sobre las que se basan las estimaciones son demasiado optimistas. Es lo que se ha denominado recientemente burbuja de las expectativas y que afecta no sólo a las empresas online, sino a todo el sector tecnológico.

La única explicación que encuentran los expertos es la búsqueda por parte de los operadores de ganancias a corto plazo, más que inversiones sostenibles. Además, muchas de las compañías partían de niveles muy bajos de cotización. Es el caso de Lycos, que llegó a costar 0,20 euros en el mínimo alcanzado en octubre de 2002.

Un estudio publicado por el diario The Wall Street Journal indicaba que, además, las empresas menos rentables son las que más ganan. De las 1.500 compañías que cotizan en el índice S&P amplio, las 195 que más dinero perdieron en el último ejercicio han doblado su cotización desde mediados de octubre, mientras que las 1.305 que fueron rentables han subido una media del 40% desde esa fecha.

Terra es la única empresa de Internet en la Bolsa española. Sin embargo, la representatividad del sector ha quedado muy reducida después de la opa lanzada por Telefónica y que le dio el control de más del 70% de su filial. El capital flotante quedó por debajo del 30% del total de acciones y los volúmenes de negocio registrados han caído en picado. La acción movió ayer 497.000 títulos por valor de 2 millones.

Los ejecutivos venden acciones tras las alzas

Uno de los síntomas que anticipa nuevos episodios de volatilidad en el sector de Internet son las ventas realizadas por los ejecutivos de las empresas, que han realizado beneficios tras de las fuertes ganancias acumuladas en los últimos meses. Un caso significativo es el del consejero delegado de Amazon.com, Jeffrey Bezos, quien en agosto vendió un total de 850.000 acciones por 34,8 millones de dólares.

Varias empresas tecnológicas de Wall Street han anunciado que retribuirán a los accionistas vía dividendo, un medio que hace unos años se consideró obsoleto. Microsoft fue una de las más sonadas y aumentan las presiones para que eleve el monto de los pagos. No es el caso de las firmas de Internet. Aunque compañías como Yahoo o Amazon ya registran beneficios, aún no han planteado esta posibilidad.

20. EMTS resucita 2.000 móviles averiados al día

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030927cdscdiemp_11&type=Tes&anchor=cdssec

Javier F. Magariño  /  (27-09-2003)

La multinacional austríaca tiene 19 centros en España, donde se encarga del servicio posventa de 15 fabricantes de telefonía. Para atraer clientes ofrece reparaciones en una hora y entrega a domicilio

Abrir una red de talleres de teléfonos móviles hace 19 años podía resultar una idea descabellada, pero el tiempo ha demostrado que tenía futuro. El mercado español roza actualmente la saturación, con más de 30 millones de terminales en la calle; los operadores ya no regalan nada, y el usuario parece pensárselo dos veces antes de desprenderse de su teléfono averiado.

La iniciativa correspondió a la española STC en 1984, entidad que fue absorbida por la austriaca EMTS en 2001. Esta firma ha continuado con la misma línea de negocio y arregló el año pasado más de 420.000 teléfonos móviles en España, lo que supuso una facturación de 15 millones de euros. El rompecabezas de piezas que es un móvil roto se resuelve en sus 18 centros propios y en un laboratorio ubicado a las afueras de Madrid.

La compañía cuenta con una plantilla de 246 empleados que reciben una media de 2.000 terminales diarios. 'Alrededor del 80% de las reparaciones las cubren las garantías de los fabricantes, de los que nos hemos convertido en servicio técnico oficial', explica Ángel Gigorro, gerente de la zona centro de EMTS. Los acuerdos de su empresa alcanzan a los principales proveedores: Nokia, Siemens, LG, Alcatel, Motorola y otras diez marcas.

¿Pero qué sucede cuándo concluye el periodo de garantía? Ésta es la pregunta que atañe al 20% de los clientes de EMTS. 'Cuando ya no tienen el respaldo del fabricante también se los arreglamos, pero la factura suele representar entre 30 y 40 euros para el propietario', asegura Gigorro.

Un 60% de las incidencias registradas tienen que ver con mecánicas o software, según cita un estudio de Nokia. Las averías más frecuentes son la rotura de la pantalla, carcasa, teclado o las deficiencias de cobertura. En cuanto a las tripas del terminal, cada vez es más complicado llegar al punto dañado: 'Lo normal es cambiar directamente la placa base', comentan en EMTS.

Para acrecentar su nómina de clientes, esta cadena de talleres especializados ofrece dos nuevos servicios a pie de calle. El primero incluye la reparación y la entrega a domicilio por un precio adicional de 5,99 euros. Y el segundo, indicado para quienes tienen una fuerte dependencia telefónica, ofrece el arreglo en una hora.

Parte de los usuarios que han pasado por un establecimiento de EMTS tras el verano -aproximadamente el 10%- llegan con el teléfono estropeado debido al efecto de la humedad. 'Cada vez es más habitual llevarlo en la playa, pero casi nadie reconoce que lo ha mojado o que se ha dado un chapuzón con él en el bolsillo', ironiza Ángel Gigorro.

21. Grupos europeos invierten 300 millones en hoteles de tarifas baratas en España

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030923cdscdiemp_43&type=Tes&anchor=cdssec

Arantxa Noriega  /  MADRID (23-09-2003)

Compañías europeas del sector hotelero consideran que el negocio de establecimientos económicos está aún por explotar y confían en su alta rentabilidad, sobre todo por sus menores costes de servicios y de personal. Cadenas como Accor, Medgroup, Envergure, Posadas y NH destinarán 300 millones de euros a abrir más de 40 hoteles de este segmento en España hasta 2005. El negocio, que se ha cuadruplicado desde 1999, cuenta con un retorno de la inversión de un 18%, según la consultora británica TRI.

Los hoteles de gama económica (entre 50 y 60 euros la noche) se sitúan en las afueras de las grandes ciudades, cercanos a aeropuertos o estaciones de transporte. 'Son funcionales y están dirigidos a hombres y mujeres de negocios, con estancias muy cortas de tiempo', dicen en TRI, consultora británica especializada en el sector hotelero. Pero, además, su alta rentabilidad por sus menores costes de personal y de servicios al cliente han hecho casi cuadruplicar el número de establecimientos en España en cuatro años.

En 1999 había 15 hoteles de estas características mientras que el año pasado se alcanzaron los 55. Este crecimiento ha sido impulsado principalmente por grupos extranjeros como los franceses Accor y Envergure y el británico Medgroup. Pero también las cadenas españolas, como NH (con su marca Expres) y Posadas de España, se han apuntado a esta carrera.

Todas estas empresas invertirán hasta el año 2005 un total de 300 millones de euros en abrir más de 40 establecimientos. El grupo francés Accor es el que más apuesta por esta gama barata con sus enseñas Ibis, Formule 1 y su reciente Etap. En la actualidad, la cadena cuenta en España con 20 establecimientos y prevé duplicar su presencia hasta el año 2005. 'El grupo francés podría convertirse en los próximos años en una de las principales cadenas de nuestro país', según TRI. Medgroup está creciendo a buen ritmo con su marca Holiday Inn Express. De momento, tiene cinco establecimientos, pero quiere abrir otros ocho en el plazo de dos años para lo que invertirá 120 millones.

Por su parte, la cadena francesa Campanile, propiedad del grupo Envergure, estudia ocho nuevas aperturas de establecimientos de servicios limitados con un presupuesto de 35 millones. En cuanto a los grupos españoles, NH proyecta abrir próximamente ocho hoteles de la categoría Express con una inversión de 16 millones de euros, mientras que Posadas de España gastará 29 millones en poner en marcha seis establecimientos entre este año y el que viene.

Un negocio con un amplio margen

Mientras que el segmento de sol y playa es un mercado maduro y que -según algunos expertos- ha tocado techo, el de servicios limitados (como se le conoce al segmento hotelero de categoría económica) 'tiene mucho margen y está todavía por desarrollarse', según fuentes de la consultora TRI. Esta compañía, con sede en Londres, confirma que los niveles de ocupación de estos establecimientos, situados en la periferias de las ciudades y con escasos servicios al cliente, son superiores un 70% y un 80%, con unos precios promedio de entre 50 y 60 euros por persona y noche de estancia.La región de España que mejor se está comportando en cuanto a la demanda es Barcelona, con una ocupación media que ronda el 80%, seguida de Madrid con un 70%. El coste para implantar un establecimientos de gama económica es casi de nueve millones de euros, mientras que el retorno de inversión se sitúa cerca del 18%, según el sector.

22. Air France y KLM negocian crear la aerolínea líder de Europa

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030820cdscdiemp_4&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=20/08/2003

La crisis que no cesa en la industria aérea está a punto de propiciar la creación del nuevo líder del sector en Europa. Air France, en proceso de privatización, negocia absorber al grupo holandés KLM, que a cambio controlaría cerca del 15% de la entidad resultante. Se crearía así la tercera aerolínea del mundo por pasajeros ponderados por kilómetros transportados, a la par que Delta, y sólo superada por United Airlines y American Airlines. Air France-KLM mueve 66 millones de pasajeros al año y registra una cifra de negocio agregada de 18.100 millones.

J. Ch. / A. C.  /  MADRID (20-08-2003)

Tras un año de negociaciones, Air France y KLM parecen próximas a forjar el primer grupo aéreo de Europa, una iniciativa favorecida por la larga crisis de la industria aérea mundial; la competencia de las aerolíneas de vuelos baratos dentro del Viejo Continente y los planes privatizadores del Gobierno conservador francés, que controla el 54% de la compañía de bandera del país.

El esbozo más probable de acuerdo que ambas partes tienen encima de la mesa implica la absorción de la aerolínea holandesa por parte de su rival. A cambio, KLM se aseguraría una participación del 15% en el nuevo grupo, mientras que la República francesa se quedaría con cerca del 20% de la firma resultante, según una información del diario francés L'Agefi que ambas empresas declinaron confirmar o desmentir.

Esos porcentajes son coherentes con el valor bursátil de ambas entidades. La capitalización de Air France ronda los 3.100 millones, mientras que la de KLM se sitúa en 420 millones, equivalente al 12% del valor de la entidad resultante.

La diferencia hasta el 15% podría ser una cesión francesa para que Holanda asuma la absorción de su aerolínea de bandera. Tras conocerse la noticia, la acción de KLM se disparó en Bolsa el 5,45% y alcanzó los máximos desde enero. El título de Air France repuntó el 0,28%. La holandesa sí reconoce, en cualquier caso, que está negociando seriamente varias alternativas con Air France y enfatiza que la industria europea necesita con urgencia alianzas e integraciones.

El diario francés, que se remite a fuentes próximas a la negociación entre ambas aerolíneas, detalla que el Gobierno de Raffarin podría obtener también liquidez en la operación mediante la colocación en el mercado de acciones de la aerolínea por valor de 500 millones de euros. Además, en una entrevista concedida a principios de agosto al diario Le Monde, el ministro de Economía francés, Francis Mer, declaraba que 'todo está listo para la privatización' de la aerolínea de bandera.

El diario francés recuerda que la compañía holandesa, que en 2002 registró una pérdida neta de 416 millones de euros, 'no es hostil a un acercamiento a otro grupo' y ya negoció sin éxito en el pasado fusiones con British Airways y Alitalia.

Pese a admitir la negociación con París, KLM advirtió ayer que mantiene todavía abierta la puerta en las conversaciones paralelas con su rival británico y con la alianza Oneworld. 'Negociamos más intensamente con Air France', reconocía ayer un portavoz de KLM, 'pero podemos abandonar la mesa con los franceses y continuar nuestras conversaciones con British'.

De este modo, el resultado final dependerá de la evolución de las conversaciones entre las dos compañías sobre las modalidades de la alianza que ambas negocian desde hace varios meses.

El diario asegura que el acuerdo final está supeditado a un pacto que salvaguarde la identidad y la marca KLM y al mismo tiempo asegure la complementariedad entre los hubs (los centros de operaciones) de Amsterdam y París-Charles de Gaulle en el seno de la alianza Skyteam (formada por Air France, Aeromexico, Alitalia, CSA Czech Airlines, Delta Airlines y Korean Air).

23. Swiss entra en la guerra de precios con las compañías de bajo coste

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030901cdscdsemp_8&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=01/09/2003

Agencias  /  GINEBRA (01-09-2003)

La compañía aérea Swiss ha entrado en una guerra de precios con las compañías de bajo coste como EasyJet o Virgin Express. La suiza ofrece vuelos de un solo trayecto a París a partir de los 39 francos (25 euros) y a la capital británica, desde 54 francos (34,8 euros), precios muy inferiores a los que cuesta un viaje en tren en segunda: 69 euros a París en el tren de alta velocidad TGV.

Después de haber intentado especializarse en vuelos para una clientela de negocios o alto poder adquisitivo, Swiss ha decidido dar un giro de 180 grados para lanzarse al mercado de los vuelos baratos y la venta a través de Internet. Los precios no incluyen las tarifas de aeropuerto y la compañía no informa del número de plazas que ofrece en cada vuelo a precio reducido, algo que dependerá "de la oferta y la demanda".

Para poder ofrecer esos precios atractivos en sus vuelos europeos, aunque la oferta sea limitada, Swiss hará pagar al viajero las comidas que puede hacer a bordo, incluido el desayuno: cuatro francos (2,58 euros) por un café o cinco por un cinco por un zumo de fruta. Los pasajeros tendrán derecho a llevarse un bocadillo a bordo, pero no bebidas alcohólicas.

Con esa nueva estrategia, de resultado incierto, Swiss trata de combatir a las compañías de bajo costo, que le hacen la competencia de forma creciente. Así, la británica Easyjet, que vuela ya desde Ginebra a destinos como Barcelona, París, Bruselas, Amsterdam o Londres, se interesa por establecer conexiones aéreas regulares con Madrid, Lisboa, Roma o Málaga. Los responsables de Easyjet, que es la primera compañía por número de pasajeros transportados (un 27% del total) desde el aeropuerto de Ginebra, se muestran escépticos. "Garantizamos la oferta del precio mínimo en un 30% de las plazas en cada uno de nuestros vuelos mientras que Swiss no da ninguna cifra al respecto", afirma Philippe Vignon, director de mercadotecnia de Easyjet, en declaraciones al diario Le Matin.

24. Swiss se integra en OneWorld y disipa los rumores de fusión con Lufthansa

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030923cdscdsemp_2&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=23/09/2003

Ya hay nueve miembros en la alianza OneWorld, desde el anuncio formal de la helvética Swiss de entrar en el grupo selecto y dar la espalda a Star Alliance. Su decisión, hecha pública hoy, permitirá reforzar el aeropuerto de Zúrich como arteria de comunicaciones aéreas en Europa.

Efe  /  GINEBRA (23-09-2003)

La compañía helvética Swiss anunció hoy que se suma a la alianza OneWorld, de la que forma parte Iberia. En espera de la decisión, Swiss había suspendido a mediodía de ayer la cotización en Bolsa de sus acciones. Hoy, el valor ha llegado a revalorizarse un 25% en la bolsa de Zúrich, cuyo aeropuerto internacional también registró alzas superiores al 3% tras el anuncio.

Swiss se convierte así en el noveno miembro de Oneworld, integrada, junto a la empresa española, por British Airways, American Airlines, Lanchile, Finnair, Aero Lingus, Qantas y Cathay Pacific. Los integrantes se proponen reforzar el papel del aeropuerto de Zúrich como nudo de comunicaciones en el corazón de Europa. Por otro lado, Swiss y British Airways han firmado una declaración de intenciones relativa a una alianza estratégica entre ambas compañías.

Hasta el último momento, Swiss, nacida el 31 de marzo de 2002 de las cenizas de la quebrada Swissair, estuvo dudando entre la alianza Oneworld y su rival Star Alliance. Con esta incorporación, Oneworld recorta la distancia que le separa de Star Alliance, que encabezado por Lufthansa es líder indiscutible por destinos, vuelos diarios y número de compañías asociadas. Swiss, con problemas de liquidez, debe encontrar unos 322 millones para asegurar su futuro y financiar su plan social. La integración en OneWorld garantizará, según se espera, la autonomía de una compañía en la que el Gobierno helvético lleva invertidos en total unos 1.580 millones. De esta cifra se destinaron 1.193 millones a permitir despegar de nuevo a la flota de su predecesora Swissair después de que los aviones quedaran en tierra en octubre de 2001, y el resto se dedicó a la creación de la nueva Swiss.

25. La Federación de Consumidores pide al Gobierno que intervenga para abaratar el acceso a Internet

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030918cdscdsemp_8&type=Tes&anchor=cdssec

Efe  /  MADRID (18-09-2003)

La Federación de Consumidores en Acción (FACUA) considera que los precios de las empresas proveedoras de servicios de acceso a Internet "son excesivos" y pide al Gobierno una tarifa plana real, de 24 horas, al precio de 12 euros mensuales. En un comunicado difundido hoy, la organización critica que el Ejecutivo "no haya reducido ni un céntimo el coste de la tarifa ondulada (que no plana) que aprobó hace ya tres años, así como que haya rehusado aumentar su duración las 24 horas".

Esto, en opinión de la citada organización, "no satisface las necesidades de los usuarios y continúa suponiendo una barrera para el acceso a la Red de buena parte de la población y, con ello, para el desarrollo de la llamada Sociedad de la Información".

La Federación ha comparado los precios de veintitrés tarifas planas y onduladas que ofrecen trece compañías a usuarios particulares a través de la telefonía básica (en el estudio no se incluyen los servicios a través de ADSL) y según el mismo, las tarifas planas reales (24 horas) más económicas son las de Terra, Wanadoo y Ya.com al precio de 19,90 euros, más IVA mensuales. "No obstante, es importante señalar como aspectos negativos que Wanadoo tiene una línea 906 para la atención al cliente ante posibles problemas y que Ya.com obliga a permanecer dado de alta un mínimo de tres meses en este servicio", indican. Además, las tarifas de Ya.com “sólo permiten conectarse a Internet desde un número de teléfono, mientras que en el caso de Terra y Wanadoo, las de 24 horas sí tienen movilidad geográfica para las conexiones, pero no sus tarifas onduladas".

Por otro lado, FACUA destaca "la tarifa ondulada de diecisiete horas de Jazztel, por 12,40 euros, aunque sólo la ofrece a clientes preasignados en sus servicios de voz (marcación directa sin necesidad de teclear prefijo)". Esta compañía también ofrece el mismo servicio para los usuarios no preasignados por 16,53 euros.

FACUA España pide también que el Gobierno regule unos parámetros de calidad en los servicios acceso a Internet ya que los consumidores lo tienen muy difícil para reclamar a sus proveedores ante los fallos de conexión o problemas de lentitud del servicio.

26. El Gobierno rectifica la reforma de los precios telefónicos

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030926cdscdiemp_1&type=Tes&anchor=cdssec

El Gobierno aprobó ayer el marco de precios regulados de Telefónica para 2004 con una bajada del 2% en las tarifas de los servicios que será compensada con la subida de 0,55 euros en la cuota de abono. Esta cantidad fija que la operadora cobra a 17 millones de españoles quedará finalmente al margen del price cap, favoreciendo de este modo la opinión de las operadoras, de Ciencia y Tecnología y de la CMT, y en contra de las tesis antiinflacionistas de Economía.

A. R. Á. / I. A. /  MADRID (26-09-2003)

Las fuertes presiones ejercidas a lo largo del presente mes de septiembre desde el sector de las telecomunicaciones sobre el Ministerio de Economía han dado resultado.

La Comisión Delegada del Gobierno para Asuntos Económicos aprobó ayer el nuevo marco regulador de las tarifas de Telefónica para los ejercicios 2004 y 2005. En el nuevo esquema de precios regulados, que son de obligado cumplimiento para el operador dominante y una referencia ineludible para sus competidores, se recogen buena parte de las propuestas que ha mantenido la patronal Astel, el Ministerio de Ciencia y Tecnología y la comisión del Mercado de las Telecomunicaciones (CMT).

El Gobierno autoriza a Telefónica en 2004 a incrementar en un máximo del 4,35% (0,55 euros) su cuota de abono mensual. Este precio fijo que el operador dominante cobra a 17 millones de españoles no se incluirá finalmente en el sistema de precios regulados, conocido como price cap, en contra de lo que pretendía el Ministerio de Economía.

En su conjunto, los precios de los servicios telefónicos que permanecen bajo control de la Administración deberán bajar un 2% el año que viene, con el objetivo de compensar en la factura de los usuarios los efectos de la subida de la cuota de abono.

La comisión delegada ha decidido que los descuentos para servicios residenciales de Telefónica queden al margen de la cesta de precios regulados, mientras que los planes de descuento para empresas seguirán sometidos al control de la CMT. Este organismo deberá recibir las propuestas de Telefónica y dar su dictamen en un plazo de 20 días. En caso de que no se pronuncie, los descuentos se entenderán autorizados. En 2005 las tarifas telefónicas quedarán liberalizadas.

La Federación de Consumidores en Acción advirtió ayer que con la modificación autorizada la cuota de abono de Telefónica habrá subido en 2004 un 76,4% desde la liberalización de las telecomunicaciones, casi cuatro veces el IPC calculado en este periodo.

Una marcha atrás que contenta a todos

Es difícil encontrar una decisión gubernamental en materia de telecomunicaciones que no despierte las iras de una parte del sector, así que lo que consiguió ayer el Ejecutivo es todo un éxito. En general, todas las partes afectadas recibieron la decisión con agrado. Fuentes cercanas a Telefónica mostraron su satisfacción por la salida de la cuota de abono del cómputo de la cesta de precios del price cap, lo que elimina la necesidad de presionar tanto a la baja los precios de las llamadas. La operadora, sin embargo, insiste en que todavía hay que ver cómo se desarrollan otras medidas, como la rebaja de los precios de interconexión de fijo a móvil.Los operadores alternativos reconocen que las modificaciones incluidas en el último momento en el sistema de precios regulados permitirán rebajar la presión de Telefónica sobre las tarifas de aquellos servicios en los que ha perdido una mayor cuota de mercado los últimos años, toda vez que la cuota de abono queda fuera del price cap.

27. Los impuestos indirectos suponen el 15% del precio final de compra de una vivienda

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030916cdscdseco_4&type=Tes&anchor=cdssec

EP  /  MADRID (16-09-2003)

El pago de impuestos indirectos supone el 15% del precio final de compra de una vivienda y el 18% del coste total de un promotor en su construcción, según concluye un estudio sobre fiscalidad en la vivienda presentado hoy por el Registro de Economistas y Asesores Fiscales (REAF) del Consejo General del Colegio de Economistas.

Así, el comprador de una vivienda de 240.000 euros deberá destinar 36.000 euros al pago de tributos como el Impuesto sobre el Valor Añadido (IVA) y Actos Jurídicos Documentados. La mayor parte de este coste impositivo en la compra de un piso, hasta el 41,4% del total corresponde al pago del IVA, pero otra gran porción (el 25%), se destina al Impuesto de Transminisiones Patrimoniales en la modalidad de Actos Jurídicos Documentados.

Los expertos del REAF calificaron de "ilógico" el peso de este último tributo autonómico ya que, según denunciaron, es recurrente -se abona en hasta seis ocasiones en función del proceso de construcción y venta que siga el inmueble-, todas las comunidades lo han duplicado en los últimos años y además no grava ningún tipo de renta o plusvalía sino la realización de un papelo o trámite administrativo.

Por ello, el Registro de Economistas solicitó al Gobierno que "reconsidere y limite" el concepto y cobro de este gravamen para reducir su peso en la formación del precio final de compra de una vivienda. Para el presidente del REAF, Valentí Pich Rosell, una menor carga fiscal no se traduce de forma automática en un menor precio de la vivienda, si bien los impuestos "constituyen una variable más, aunque no la más importante, en la formación del precio final".

Incentivos al alquiler

El Registro de Economistas propone la articulación de una deducción por inversión en viviendas de alquiler en el Impuesto de Sociedades, con el fin de incentivar que todo tipo de empresas y no sólo promotoras y constructoras destinen sus plusvalías a la promoción y gestión de pisos en renta. Esta medida sería complementaria a las recientemente aprobadas para empresas del sector, que en su opinión, no están teniendo "gran efecto" dadas las "restricciones y condicionantes que presentan" como la obligatoriedad de construir al menos diez viviendas y que éste cuenten con una superficie determinada. Además, el REAF apuesta por recuperar las deducciones en el IRPF al inquilino, al considerar que el Estado podrá recuperar esa menor recaudación con el mayor número de contratos de alquiler que se declararán.

28. El precio final del agua cubre el 30% del coste de obtenerla y canalizarla

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030701cdscdiemp_24&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=01/07/2003 

Rosario Correro  /  BARCELONA 

El precio medio que paga el consumidor por un litro de agua cubre únicamente el 30% del coste de obtenerla y canalizarla hasta los hogares, según explicó ayer en Barcelona, Jamal Saghir, director de Energía y Agua del Banco Mundial. Así, la mayor parte del coste que supone el consumo de agua potable recae en el sector público.

Durante su intervención en las jornadas El coste real del agua, organizadas por la Agencia Catalana del Agua de la Generalitat de Cataluña y el Banco Mundial, Saghir aseguró que el principal problema del agua es que su distribución no está bien gestionada. 'Normalmente estamos más preocupados por el hecho de que se trate de un recurso escaso, pero con una buena gestión del agua que tenemos no habría problemas de abastecimiento', explicó.

Según datos del Banco Mundial, una media del 50% del agua que se suministra a zonas urbanas se pierde durante su canalización. 'En algunas zonas esta tasa llega hasta un 70%', matiza Saghir. En estas pérdidas se incluye tanto el agua que se escapa físicamente por las canalizaciones como las llamadas 'pérdidas administrativas', término con el que se designa el agua que sale de la red, pero del que, por un motivo u otro, no se obtiene ningún ingreso a cambio. 'Aunque en los países desarrollados parezca increíble, hay muchas zonas del mundo en las que las empresas distribuidoras ni siquiera llegan a emitir una factura, por lo que no se puede exigir al consumidor que pague', contó Saghir.

A juicio del directivo del Banco Mundial, el precio del agua debería incluir como mínimo el coste de explotación y, según el nivel económico del país, tendría que abarcar progresivamente los demás costes financieros asociados.

Una vez se ha conseguido mejorar la gestión, 'el precio es una herramienta muy importante para lograr la reducción de la demanda', explicó Saghir. 'Cuanto más cara es el agua, más disminuye su consumo'. Se da la paradoja de que algunos países pobres pagan lo mismo por el agua que los desarrollados, esto es, un dólar por metro cúbico. Pero hay países, como Tanzania, en los que esto supone el 10% de los ingresos familiares.

Alemania y Holanda son los países europeos en los que más se paga por el agua. En Berlín un metro cúbico cuesta tres euros. En Cataluña el consumidor desembolsa 1,02 euros por metro cúbico.

29. Fomento dará ayudas para la compra de pisos de segunda mano

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030820cdscdieco_4&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=20/08/2003

Europa Press  /  MADRID (20-08-2003)

El Ministerio de Fomento publicó ayer en el Boletín Oficial del Estado (BOE) una modificación del Plan Vivienda 2002-2005 para extender las ayudas oficiales a la adquisición de viviendas a los pisos usados en las ciudades donde presentan un precio de venta superior al máximo establecido en el plan.

Para ello, Fomento ha creado una nueva categoría de municipios 'singulares', que se sumará a las tres ya existentes, y que se formará con un conjunto de ciudades en las que los compradores de una vivienda de segunda mano podrán acceder a ayudas públicas a pesar de que el precio del piso supere el precio máximo de venta establecido por el ministerio.

Las comunidades autónomas cuentan con un mes para proponer al departamento que dirige Francisco Álvarez-Cascos los municipios que, en su opinión, deben beneficiarse de esta cláusula con el fin de que Fomento elabore una lista definitiva de ellos en el mes siguiente, es decir, en octubre.

En la actualidad, el precio máximo que debe presentar una vivienda para acogerse al plan de Fomento es de 1.389,57 euros por metro cuadrado, el establecido para 44 ciudades de Madrid, Cataluña y Baleares que actualmente conforman el conjunto de municipios singulares de tipo A por contar con los precios inmobiliarios más altos.

En virtud de la modificación, Fomento concederá ayudas a la compra de una vivienda de segunda mano en los municipios que el ministerio determine, a pesar de que supere dicho precio máximo, con un tope del 28%.

El objetivo es posibilitar que compradores que sólo pueden acceder a viviendas libres usadas 'satisfagan sus necesidades de alojamiento adquiriendo estas viviendas con una ayuda estatal'.

Las ayudas, consistirán en la subsidiación de entre el 16% y el 4% de la cuota hipotecaria durante un periodo de entre 10 y 5 años, en caso de contar con otras ayudas directas complementarias, y de entre el 32% y el 12% del préstamo durante 10 años, si sólo solicita un crédito cualificado.

En el texto del real decreto de modificación del Plan Vivienda publicado en el BOE, Fomento reconoce las 'dificultades' surgidas en determinados municipios para comprar viviendas de segunda mano con financiación cualificada.

Según sus datos, en las ciudades con los pisos más caros, los precios máximos de venta establecidos en el Plan Vivienda quedan por debajo de los del mercado de viviendas usadas disponibles, eliminando así la oferta de este tipo de viviendas.

30. Torvald pide por escrito a la Eurocámara enmiendas a la patentabilidad del 'software'

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030923cdscdsemp_3&type=Tes&anchor=cdssec

El creador de Linux ha querido poner su granito de arena en los debates que se mantienen en Bruselas esta semana sobre la polémica directiva de patentes de software. En una carta abierta al presidente del Parlamento Europeo, Linus Torvald ruega que "no les hagan las cosas más difíciles de lo que ya son", e introduzcan recomendaciones al texto.

5Días.com  /  MADRID (23-09-2003)

Linus Torvald, envió ayer, en la jornada de primera lectura en el Parlamento Europeo de la polémica directiva sobre patentes de software, un breve e informal escrito al presidente de la Eurocámara, Pat Cox, solicitando enmiendas que frenen el impacto sobre sus programas y el sector en general.

"La experiencia en Estados Unidos demuestra", considera Torvald, "que las patentes de software dañan a las pequeñas y medianas empresas, y recién llegados al mercado". Para Torvald, el cambio en la legislación comunitaria que supondrá el visto bueno a la directiva, previsto para los próximos días, no hará sino "debilitar al mercado y aumentar el gasto en patentes y litigios, en detrimento de la innovación tecnológica y la investigación".

Especialmente peligrosa para los productos informáticos gratuitos, como el de código libre de Linux, la patentabilidad supone ya "un terrible obstáculo al desarrollo, como puede comprobarse en el trabajo diario", agrega.

Critica Torvald la existencia propiamente dicha de las patentes, una forma en su opinión "de otorgar un monopolio limitado a quien acceda a hacer público un invento". Y, asimismo, un concepto que choca frontalmente con lo que la compañía del pingüino promulga: ofrecer al mundo un producto libre, de calidad y con un esfuerzo innovador detrás, que sea a la vez "la mejor y única posibilidad real de eliminar la brecha digital".

Bajo estas premisas, el cerebro del sistema rival del Windows de Microsoft, pide que las cosas "no se le pongan aún más difíciles", y recomienda que la votación vaya encaminada a aprobar enmiendas que "establezcan los límites de la patentes", para que programas informáticos, algoritmos y estrategias de negocio escapen a ese tipo de propiedad.

31. El Tribunal de la UE confirma una multa de 90 millones de euros a Volkswagen 

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030919cdscdiemp_6&type=Tes&anchor=cdssec

B. M.  /  BRUSELAS (19-09-2003)

La máxima instancia judicial de la Unión Europea desestimó ayer el recurso presentado por el fabricante de automóviles Volkswagen contra la multa de 90 millones de euros que le impuso la Comisión Europea. La decisión del Tribunal de Justicia de la Unión Europea pone fin al procedimiento.

Bruselas sancionó en 1998 al fabricante alemán con 102 millones de euros por impedir que sus concesionarios italianos vendieran automóviles a ciudadanos que procedentes de Alemania buscaban beneficiarse de la diferencia de precios entre un país y otro. Las investigaciones llevadas a cabo por la Comisión en 1995 concluyeron que Volkswagen mantuvo esa práctica ilegal entre 1993 y 1996.

El fabricante exigía a sus concesionarios en el norte de Italia que convencieran a los compradores alemanes con excusas falsas como la diferencias de dotaciones con los modelos vendidos en Alemania o la imposibilidad de poder extender la garantía si el vehículo se matriculaba fuera del país transalpino.

Los distribuidores que se resistiesen a la consigna del fabricante podían ver rescindido el contrato, reducidos los márgenes de beneficio o reducido el número de vehículos despachados.

El Tribunal de primera Instancia de la UE consideró probadas las acusaciones de la Comisión Europea, aunque no durante todo el período alegado. En consecuencia, su sentencia de 6 de julio de 2000 redujo la multa de 102 millones a 90 millones (15.000 millones de pesetas).

La firma alemana apeló contra este fallo, pero el ordenamiento comunitario sólo permite recurrir el análisis jurídico del Tribunal de primera instancia, no los hechos que ya se han considerado probados. El máximo tribunal desestimó ayer el recurso de Volkswagen.

Los consumidores alemanes que en 1993 se desplazaban hasta la ciudad italiana de Verona para intentar comprar un Volkswagen querían aprovechar la diferencia de precios provocada por las tormentas monetarias que acabaron con el primer sistema monetario europeo. La lira, hoy pieza de museo como el marco, tuvo que devaluarse y salir de un sistema que sería el embrión del euro.

El modelo de distribución de automóviles también se ha transformado. La CE aprobó el año pasado un nuevo reglamento que pondrá fin en 2005 a los concesionarios exclusivos de una marca. Las infracciones al antiguo reglamento supusieron multas a Opel (43 millones de euros por impedir la reexportación) y Daimler (72 millones), entre otros fabricantes.

32. Los concesionarios pagarán la mitad por los coches usados, según Faconauto

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030923cdscdsemp_10&type=Tes&anchor=cdssec

Servimedia  /  MADRID (23-09-2003)

Los concesionarios de coches rebajarán "a la mitad" el precio que pagan por los coches usados para compensar los nuevos costes que les supone la Ley de Garantías de Productos de Consumo que entró en vigor el pasado 11 de septiembre, según ha manifestado hoy a Servimedia el nuevo presidente de la patronal de los concesionarios Faconauto, Javier Rodríguez Heredia. La Ley de Garantías establece que el vendedor profesional (la ley no afecta a las compra-ventas entre particulares) debe dar una garantía de dos años, salvo que las partes acuerden una inferior, siempre que sea de un año como mínimo, sobre el vehículo en su conjunto.

Los concesionarios van a verse obligados en consecuencia a realizar un peritaje de cada coche y su posterior saneamiento que se descontará "a priori" del precio ofertado, y en algunos casos de deterioro acusado del vehículo no estarán interesados en comprar o aceptar el coche usado como parte del pago de un coche nuevo. Por otra parte, Rodríguez Heredia teme que las nuevas exigencias de la Ley de Garantías de lugar a la picaresca en el sector de la compraventa de coches de ocasión y se disfrace de compraventa entre particulares una venta de un profesional a un particular.

33. EEUU recurre el dictamen de la OMC contra sus aranceles al acero

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030811cdscdseco_3&type=Tes&anchor=cdssec

EP  /  GINEBRA (11-08-2003)

Estados Unidos ha decidido recurrir la reciente decisión de la Organización Mundial de Comercio (OMC) sobre las denuncias presentadas por la UE y otros siete países por las tasas estadounidenses a las importaciones de acero, según ha informado hoy un portavoz de Ginebra. Esta Organización tendrá ahora entre dos y tres meses para pronunciarse sobre este recurso. El pasado once julio, un grupo de expertos de la OMC dio la razón a la UE y siete países, que reclamaban la congelación de los gravámenes impuestos por Estados Unidos desde marzo de 2002 para proteger su industria siderúrgica.

Los siete países restantes son Japón, Corea del Sur, Brasil, China, Noruega, Suiza y Nueva Zelanda. En su informe, los tres expertos independientes de la OMC rechzaron los argumentos de Washington, que afirmó que las importaciones de estos países constituían un grave hándicap para los productores estadounidenses de acero. Si el organismo decide rechazar este recurso, Estados Unidos se vería obligado a anular sus medidas de protección, por lo que EEUU y el resto de denunciantes podrían gravar a su vuelta productos estadounidenses por una cantidad equivalente, conforme a las reglas de la OMC.

34. La tabacalera Reynolds recortará un 40% su plantilla por ahorrar costes

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030918cdscdiemp_17&type=Tes&anchor=cdssec

Bloomberg Carolina del Norte  /  (18-09-2003)

La segunda empresa tabacalera de EE UU ahonda en un proceso de reestructuración que dura ya tres años. Reynolds necesita reducir costes por valor de 1.000 millones de dólares hasta finales de 2005 y ayer anunció que despedirá a 2.600 empleados para concentrar su actividad en sus marcas líder Camel y Salem.

La tabacalera Reynolds Tobacco hizo ayer pública su intención de recortar el 40% de su fuerza de trabajo para hacer frente a la competencia de marcas a precios más bajos y a la creciente agresividad publicitaria de Philip Morris.

Reynolds, el número dos del mercado del tabaco, centrará su actividad en las marcas Camel y Salem con el objetivo de reducir costes en 1.000 millones de dólares a finales de 2005. Su presidente ejecutivo, Andrew Schindler, dijo ayer que 'en el tercer año de reestructuración, Reynolds reducirá los costes de marketing de las marcas Winston y Doral para conseguir los objetivos'.

Los costes derivados del recorte de puestos de trabajo ascenderán, según la compañía, a cerca de 205 millones de dólares a los que tendrá que hacer frente a lo largo del tercer trimestre del ejercicio.

'Existen enormes dificultades para competir en el mercado', señala Keith Patriquin, analista de Loomis Sayles. De las cuatro marcas, que posee (Reynolds, Camel, Doral, Winston y Salem), tan sólo Camel ha ganado cuota de mercado desde 1999. Entre ellas, sólo cuatro suman el 19,1% del mercado, mientras que Malboro controla el 37,8%, según los datos de ventas del pasado mes de junio.

Posibles movimientos

'La reestructuración que presentamos hoy no marca el final del proceso', aseguró Schindler. 'Más aún, la compañía continuará con el recorte de costes para impulsar el beneficio'. Las especulaciones sobre posibles fusiones en el mercado estadounidense del tabaco se reabren tras esta reestructuración. Ya en el pasado mes de julio, The Wall Street Journal adelantaba posibles contactos entre Reynolds y British American Tobacco para unir sus negocios, las compañías, sin embargo, rechazaron hacer comentarios.

Reynolds ha anunciado ya que pretende rebajar sus previsiones para el ejercicio. En concreto, espera recortar sus beneficios después de revisar las patentes y el fondo de comercio. Durante el segundo trimestre, Reynolds vio como sus ingresos se reducían un 67% respecto a los primeros meses del año, especialmente debido al incremento de gastos en publicidad para evitar que los fumadores cambien el tabaco por marcas de bajo precio. Reynolds vendió un 11% menos de cigarrillos mientras que la cifra de la industria se situó en un 2,5%.

35. La deuda de RTVE se disparará hasta 6.600 millones el próximo año

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030918cdscdsemp_1&type=Tes&anchor=cdssec

Las cuentas de Radio Televisión Española no cuadran: en 2004 prevé gastar más de 1.500 millones de euros cuando sus ingresos no llegarán a los mil millones. Los Juegos Olímpicos y la Eurocopa, así como un expediente de regulación que afectará a unos 9.000 trabajadores impulsan unas pérdidas de más de 660 millones que se cubrirán con más endeudamiento, según publica el diario El País en su edición de hoy.

5Días.com  /  MADRID (18-09-2003)

El presupuesto de RTVE subirá en 2004 un 3,8% respecto al año anterior al llegar a los 1.557.790 millones de euros, según El País. La razón principal de dicho incremento radica en el incremento de los gastos operativos y de los gastos de personal al tiempo que se reducen las subvenciones. Aunque el Estado aporta 78 millones, algo más de lo que ha gastado este año pasado, se registrará una caída del resto de aportaciones, procedentes fundamentalmente de los convenios con las comunidades autónomas.

Los ingresos por publicidad ascenderán a 934 millones, es decir, muy poco más de la mitad de lo presupuestado. Así, el grupo arrojará unas pérdidas de 623 millones de euros. Ese desfase se debe, en gran medida, al mayor gasto a consecuencia de la retransmisión de los Juegos Olímpicos de Atenas así como de la Eurocopa de Fútbol de Portugal; además, este año ha pedido autorización para comprar los derechos de la Liga de Campeones. También redundará en el déficit la nueva regulación de empleo que negocia con los sindicatos y que podría terminar con un expediente de regulación que afectara a 9.000 trabajadores.

Para cuadrar las cuentas, RTVE recurrirá una vez más al endeudamiento: 668 millones de euros, una cifra ligeramente inferior a la de 2003 (9 millones menos), pero que eleva la deuda acumulada hasta los 6.600 millones. Este monto es cuatro veces superior al que presentaba hace siete años, cuando el Partido Popular llegó al Gobierno con el compromiso de sanear el ente. En este tiempo, el único ejercicio en el que se redujo la deuda fue 1999, con la desinversión en Vía Digital y se recibió la compensación por enajenar la red de difusión.

36. Antena 3 tiene fuera de balance deudas por 454 millones

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030919cdscdiemp_1&type=Tes&anchor=cdssec

Un optimista diría que Antena 3 se ha cubierto las espaldas contra cualquier problema de abastecimiento a medio plazo. Un pesimista, sin embargo, hablaría de un futuro hipotecado. La cadena de televisión controlada por Planeta tiene asumidas deudas fuera de balance por 454 millones de euros en concepto de compromisos para la compra de derechos de emisión, según la auditoría a 30 de junio encargada por los nuevos gestores. La gran mayoría se han sumado en el primer semestre.

Inés Abril  /  MADRID (19-09-2003)

En Antena 3 lo llaman bodega de contenidos y no hay duda de que está bien surtida. La cadena de televisión no tendrá ningún problema para llenar su parrilla de programación en los próximos años, por lo menos en lo que a producción externa se refiere. Según los datos suministrados a los analistas en la presentación de la salida a Bolsa de la compañía, los acuerdos a los que ha llegado Antena 3 con una decena de productoras y distribuidoras cubren sus necesidades hasta 2007. En total, la cadena dispone de 27.437 pases de películas, series y documentales.

Este surtido, sin embargo, tiene un coste y buena parte de él no está reconocido en el balance. En los estados contables de Antena 3, cerrados a 30 de junio de este año, figuran 138 millones de euros en derechos ya pagados, pero el informe de auditoría que los complementa advierte de lo que no recoge esa cifra. Aunque no se han materializado las compraventas -y por ello la deuda no figura en el balance-, la cadena tendrá que pagar otros 454,3 millones por derechos televisivos.

Precio variable

Los compromisos por derechos audiovisuales asumidos representan más de cuatro veces la deuda neta de la compañía reconocida en el balance (111 millones). Y supondrán salida efectiva de caja al irse materializando. Del total de compromisos por derechos, 138,1 millones son fijos. Los otros 316,2 millones son una estimación de la compañía, ya que el precio de los productos que se han comprado a las distribuidoras se determinará cuando se materialice la producción del programa, en unos casos, o variará en función del resultado de taquilla, en otros.

Estas cifras no son tradicionales en Antena 3, por lo menos en lo que reflejan sus informes de auditoría. A cierre de 2002, la cadena tenía compromisos de compra por 157,5 millones, así que ha sido en el primer semestre -en pleno relevo en la gestión- cuando se han triplicado.

El exceso de derechos para la emisión de películas no es ni negativo ni positivo en sí mismo. Depende del tipo de televisión que se quiera hacer y del público al que se dirija. No es un secreto, sin embargo, lo que opina -por lo menos lo hacía cuando llevaba las riendas de Tele 5- sobre el cine Maurizio Carlotti, ahora consejero delegado de Antena 3. En su etapa en la competencia, recortó al máximo la emisión de películas, siguiendo la teoría de que se trata de un producto no especialmente rentable que, además, no fideliza ni crea hábitos.

Puntos de audiencia

Sí es cierto que el cine da puntos de audiencia, añadía Carlotti, pero, según los estudios realizados, la proporción de televidentes que es capaz de recordar en qué canal de televisión en abierto vio una película es bastante limitado, señalan fuentes del sector. En Antena 3, sin embargo, parece que su labor será distinta. Carlotti aseguró a los analistas que no hará recortes en los costes de programación. Claro que apenas podría hacerlos aunque quisiera, dados los compromisos ya asumidos. Por tanto, el control del gasto -el eje de su gestión- tendrá que venir por otras vías, como la de personal o de operativa diaria.

En Onda Cero, por el contrario, la rebaja de los costes de programación sí es una de las bases de la nueva estrategia. Antena 3 se encuentra con una elevada cartera de contenidos para la emisión de películas y series justo cuando su consumo está a la baja. Así se refleja en los datos sobre programación divulgados por la compañía. Si en 1998 dedicaba 33,4 horas semanales a películas y otras 58,9 horas a series de producción extranjera, en el primer semestre de este año la cifra se ha reducido a 24 y 31,2 horas, respectivamente. Su lugar ha sido ocupado por los programas de debate y del corazón (talk shows), que ocupan el 33,9% del espacio de parrilla.

Limpiezas recurrentes para programas desfasados

Una de las tareas más complejas en una cadena de televisión es la selección de los contenidos. El coste de los programas, ya sean propios o ajenos, es elevado y, si no se acierta, puede terminar en la basura. Y todos los años hay aciertos, pero también fracasos.Cuando no se atina con un programa, hay que limpiar el valor que se le da en el balance a la propiedad de los derechos y eso ha hecho Antena 3 en el primer semestre. En total, la provisión ha sido de 129,3 millones, de los que 58,85 millones corresponden a producción propia fallida y los otros 42,58 millones se imputan a programas externos que, por diferentes circunstancias, nunca serán emitidos.

Tras este saneamiento, la cadena se queda con 138 millones de euros reconocidos en el balance como derechos de programas. A cierre del año pasado tenía 235,7 millones, pero como se ha visto el descenso no se debe tanto al consumo como a la limpieza.Porque Antena 3 tiene muchos más derechos de los que consume. La cadena prevé utilizar derechos de programas propios y ajenos por importe de 63,6 millones en los seis últimos meses del año y cuenta con 592 millones en cartera, entre propiedades ya pagadas y comprometidas.

37. A la búsqueda de su papel en el mercado 'verde'

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030805cdscdiemp_5&type=Tes&anchor=cdssec

Producir cada año más madera y celulosa a menor coste, pero respetando los criterios silvícolas de explotación del bosque, es el reto de la española Ence.

Begoña Calzón  /  (05-08-2003)

Es el primer fabricante europeo de celulosa de eucalipto, una pasta muy codiciada para las papeleras por su gran calidad. Pero, después de su privatización, sus ambiciones se han ampliado mucho y, de hecho, abarcan desde la venta de productos de madera sólida a energía eléctrica. Incluso se plantean producir papel en Pontevedra. Por eso, los conceptos tradicionales de empresa forestal y papelera le vienen cortos y se define a sí misma como una 'empresa basada en el bosque'.

Cualquier madera no sirve para hacer negocio en el sector papelero. Las especies de árboles de crecimiento más rápido, como el eucalipto, chopo, pino y abedul, son las que rinden más celulosa de buena calidad. Estas especies ocupan el 12% de la superficie forestal arbolada en España, que explotan 15 empresas de producción de pastas de papel, de las que en conjunto producen 1,7 millones de toneladas.

El papel, en sus diversas variantes y calidades, se obtiene de refinar la pasta que resulta de escurrir y prensar láminas de fibras de celulosa sumergidas en una suspensión de agua. La materia prima, la celulosa, se obtiene de un proceso químico al que se somete la madera triturada, procedente de troncos descortezados, aserrados y limpios de nudos.

Ence aporta el 50% de la producción nacional de pastas papeleras. Sus tres centros de producción, en Huelva, Lourizán (Pontevedra) y Navia (Asturias), fabricaron 857.000 toneladas de celulosa de eucalipto en 2002.

Juan Villena, vicepresidente y consejero delegado de Ence, explica: 'Nuestro negocio básico es producir la madera en las mejores condiciones de coste y transformar la mayor parte en celulosa'. El año pasado vendió celulosa por valor de 394 millones de euros en 2002.

'El bosque es una fábrica de madera que tiene que ser gestionado de forma sostenible'

Los 75 millones restantes, hasta los 469 millones de su cifra de negocio consolidada, son fruto de la diversificación que la compañía emprendió hace casi una década. Ence ha demostrado su interés por la cogeneración energética con gas natural, que ha acaparado mayor atención de la opinión pública que su diversificación en el terreno forestal, mediante la comercialización de productos de madera sólida (en rollo, astillas, aserrada y tablero contrachapado) y de servicios de consultoría.

Hace tres años Ence arrancó su primera instalación de cogeneración energética en su centro fabril de Huelva, en la que se aprovecha el poder calorífico de los residuos de biomasa que se generan en la producción de celulosa para generar energía eléctrica de alta eficiencia. Ahora planea hacer algo parecido en Navia, aunque Villena afirma que este proyecto 'aún está en estudio'. En cambio, este centro asturiano cuenta con un aserradero.

Papel tisú

En Lourizán, la compañía se propone marcar un hito en su historia y empezar a transformar, junto con algún socio local, la celulosa para hacer papel tisú, una variedad con la que se fabrican los papeles higiénicos y sanitarios. El presidente de Ence, José Luis Méndez, asegura que el grupo invertirá en ello 150 millones de euros, de los que este año desembolsará ya 90 millones.

Juan Villena explica que esta idea parte del 'interés' del principal accionista de la compañía, Caixa Galicia. Afirma que esta instalación puede proporcionar, 'sobre todo, un ahorro sustancial en el coste de la materia prima, porque no es necesario secar la celulosa'.

Este giro sustancial de la estrategia de negocio de Ence coincidió en el tiempo con los rumores de privatización de la compañía, pero Villena afirma que, en realidad, parte de la asimilación en la cultura de la compañía del concepto de 'industrias basadas en el bosque', que promueve la Comisión Europea. La idea que inspira al Ejecutivo de Bruselas es implicar en la conservación de los bosques a todos los agentes que intervienen en el bosque, desde los propietarios de terrenos forestales a los transformadores de sus productos.

Para el vicepresidente de Ence, 'el bosque es una fábrica de madera, que tiene que ser gestionado de una forma sostenible, tanto en lo que se refiere a los gastos económicos como ecológicos y sociales'. Villena señala que, como cualquier industria, tiene emisiones contaminantes, pero con la diferencia de que 'actúa como sumidero del dióxido de carbono (CO2) que emite el resto'.

El proceso natural de la fotosíntesis contribuye decididamente a transformar en oxígeno el CO2 y, por tanto, a contrarrestar los efectos del cambio climático. Ence contribuye a la calidad del aire con un patrimonio forestal de 140.000 hectáreas en España y otras 53.000 en Uruguay. Pero, para ofrecer a la sociedad plenas garantías de respeto silvícola, las dos filiales de explotación forestal del grupo (Norfor e Ibersilva) se hicieron el año pasado los primeros certificados que otorgó la patronal forestal europea en España, según el sistema de normalización llamado PEFC.

Ence ha acreditado de esta manera la gestión sostenible de 95.000 hectáreas de plantaciones de eucalipto, que se tienen por las más vastas de Europa, junto con 15.000 hectáreas de otros cultivos.

38. La industria redujo un 18,6% el gasto en equipos menos contaminantes

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030701cdscdiemp_25&type=Tes&anchor=cdssec

Begoña Calzón  /  MADRID (01-07-2003)

La inversión de las empresas industriales españolas en equipos e instalaciones para mejorar la eficiencia energética y reducir tanto sus residuos como su consumo de materias primas alcanzó 714,7 millones de euros en 2001, un 18,6% menos que en 2000, según se extrae de la última encuesta del Instituto Nacional de Estadística (INE) al respecto.

La encuesta, la segunda que se hace en España para medir el esfuerzo ecológico del sector industrial, incluidas las inversiones en prevención de daños al entorno, revela que este esfuerzo aumentó ligeramente en 2001 respecto al año anterior. La inversión total de las empresas industriales alcanzó 1.482,6 millones de euros, un 1,9% más que en 2000.

Sin embargo, la inversión en tecnología asociada a beneficios para el medio ambiente -ya sea por la reducción de residuos o del consumo de energía y de materias primas- se redujo un 18,6% en el año, que alcanzó 714,7 millones de euros. Los expertos del INE afirman que ello se debe al 'marcado carácter cíclico' de estas inversiones. Sin embargo, esta partida del gasto es fundamental, ya que incluye las principales medidas correctoras que exige la legislación ambiental.

Así, el 33,6% de estos 714,7 millones se destinaron a reducir las emisiones de gases contaminantes. No obstante, en 2000 el porcentaje de la inversión fue similar (33,8%).

En marzo de este año concluyó el plazo de registro de los niveles de emisión de gases contaminantes para todas las industrias incluidas en la Ley de Prevención y Control de la Contaminación, que transpuso la directiva europea conocida como IPPC. Esta ley obliga a la industria española a incorporar la mejor tecnología disponible para reducir sus emisiones, lo que le supone un coste de 6.000 millones de euros.

A gran distancia se sitúa la inversión en plantas de tratamiento de aguas residuales, a la que las empresas destinaron el 15,3% de los 714,7 millones, mientras que destinaron un 4,6% adicional a sistemas de ahorro y reutilización del agua. La gestión de residuos sigue ocupando la tercera prioridad ecológica, con un 12,6% de la inversión, a lo que habría que sumar un 4,2% en equipos para generar menos residuos.

El protagonismo de las químicas y metalúrgicas

Las empresas que más invirtieron en la adquisición de equipos y tecnología de producción más limpia en 2001 fueron las químicas, con 141,3 millones de euros, y las metalúrgicas, con 123,5 millones de euros. Sin embargo, su inversión experimentó en ambos casos un retroceso en términos relativos.El peso de la inversión de las químicas supuso el 19,8% del total y el de las metalúrgicas, el 17,3%, respectivamente, 2,1 puntos porcentuales y 1,6 puntos por debajo de los niveles que alcanzaron en 2000.Ahora las empresas químicas españolas viven momentos de gran incertidumbre por las nuevas exigencias que llegan desde Bruselas. La preocupación por el aumento de las alergias y la protección del medio ambiente ha llevado a la Comisión Europea a revisar el reglamento europeo para el registro de sustancias y preparados químicos.El Ejecutivo de la Unión Europea calcula que adaptarse a los nuevos requisitos costará a la industria unos 30.000 millones de euros, de los que 2.400 millones corresponderían a España, el equivalente a su participación del 8% en la producción europea. Pero el sector cree que esta cifra podría quedarse corta.

39. McDonald's lanza una nueva imagen en el mundo para recuperar las ventas

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030924cdscdiemp_20&type=Tes&anchor=cdssec

McDonald's ha lanzado una campaña a nivel mundial con la que pretende crear una nueva imagen que sirva para impulsar las ventas y recuperar los incrementos de beneficio que perdió el año pasado. Bajo el lema 'I'm lovin'it', la compañía pretende adaptarse a las nuevas exigencias del mercado, al tiempo que rejuvenece la marca. En España esta acción, que se iniciará el día 29, supondrá una inversión de 5 millones. La filial ralentizará su ritmo de aperturas y en 2003 incorporará sólo 3 locales, frente a los 40 del año pasado.

E. Uriol  /  MADRID (24-09-2003)

La crisis que el año pasado sufrieron las cadenas de comida rápida, sobre todo en Estados Unidos, ha puesto sobreaviso a los responsables de las principales enseñas internacionales. McDonald's registró en 2002 los primeros números rojos de su historia, pese a aumentar un 2% las ventas; y en el segundo trimestre de este año ha registrado una caída del beneficio del 5%. La multinacional de la hamburguesa ha diseñado a nivel mundial una campaña de marketing que se pondrá en marcha en 120 países y que pretende un rejuvenecimiento de la marca y una adaptación a los nuevos gustos de los consumidores.

La campaña, que tiene como lema 'I'm lovin'it', es la primera que se desarrolla fuera de EE UU. Concretamente ha sido la agencia alemana Heye & Partner, del grupo DDB, la que ha realizado todo el proyecto. De hecho, Alemania ha sido el primer país en mostrar la nueva imagen, seguido de Reino Unido, Portugal y España, donde el lanzamiento oficial se realizará el próximo día 28, junto a EE UU. La inversión publicitaria que este proyecto supondrá para la filial española es de 5 millones de euros, según señaló ayer el presidente de McDonald's España, Philippe Walch.

La campaña estará en televisión, radio, cine, Internet y otros medios durante cinco semanas, pero el lema se mantendrá como parte de la imagen corporativa del grupo.

40. Reynolds acuerda un duro plan de ajuste que incluye el despido del 40% de la plantilla
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EP  /  MADRID (17-09-2003)

La tabaquera estadounidense RJ Reynolds va a suprimir 2.600 empleos, lo que representa el 40% de su plantilla, la mayoría pertenecientes al negocio de sus marcas Winston-Salem, según informó hoy la empresa. Esta medida se enmarca en el plan de reestructuración dado a conocer hoy por la compañía, por el que pretende centrar su estrategia futura en el crecimiento de sus marcas Camel y Salem y en la limitación de las inversiones en sus otras dos marcas más importantes (Winston y Doral).

Con la supresión del 40% de su plantilla, el grupo estadounidense logrará ahorrarse unos 160 millones de euros en 2004 y 205 millones anuales a partir de 2005. En total, la compañía prevé reducir en 892 millones sus costes estructurales a finales de 2005. RJ Reynolds incluirá en el tercer trimestre de su actual ejercicio una carga extraordinaria 303 millones. La compañía está revisando sus previsiones de beneficios para este año debido a estas provisiones, que serán parcialmente compensadas por los ahorros de costes que logrará ya este año, que se elevan a 713 millones.

"Dados los cambios existentes en el mercado doméstico, nos estamos posicionando para conseguir crecimientos de nuestros beneficios en el futuro. Han descendido los volúmenes y han caído los márgenes, y esto nos lleva a revisar nuestro negocio", señaló su presidente, Andrew J. Schindler.

La compañía centrará su estrategia futura en sus principales marcas con más posibilidad de crecimiento, que son Camel y Salem. La prioridad de la empresa es mantener el crecimiento de Camel, que no ha dejado de crecer desde 1987. Esta marca es clave sobre todo en estados Unidos, donde posee una importante posición en el mercado tabaquero estadounidense.

Las segundas inversiones importantes las realizará en Salem, marca que la empresa considera tiene un "significativo potencial" en el negocio de tabaco mentolado, donde posee el 26% de la cuota de mercado en Estados Unidos.

41. La confianza de las empresas alemanas, en mínimos de 10 años

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030618cdscdieco_9&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=18/06/2003

Agencias Berlín  /  (18-06-2003)

El panorama de la economía alemana se presenta cada vez más triste. Una encuesta de las Cámaras de Comercio e Industria (DIHK) revela que las expectativas de los empresarios alemanes están en el nivel más bajo desde 1993 y no hay indicios de mejora. De los 21.000 encuestados, sólo un 17% espera una mejora en los negocios. El índice global profundiza su tendencia negativa y cae a -25, desde el -22 registrado en la encuesta de febrero.

Tres de los seis institutos económicos más prestigiosos de Alemania esperan que el primer semestre de 2003 se haya saldado con recesión técnica, dos trimestres consecutivos de contracción, y cifran sus expectativas de crecimiento del PIB para el conjunto del año entre el cero y el 0,5%.

'La economía alemana está enfangada en una pertinaz fase de estancamiento', sentenció ayer el presidente de las Cámaras, Martin Wansleben, que añadió que 'no hay signos de mejora'. El 42% de los encuestados por DIHK prevé que las perspectivas empeoren. Este panorama se refleja en las perspectivas para exportaciones, que han descendido en cuatro meses de 27 a 7 puntos.

Wansleben admitió que las exportaciones, el motor del crecimiento alemán, empezaban a tambalearse a causa de la fortaleza del euro frente al dólar. La moneda única se ha apreciado un 12,3% en lo que va de año, hasta situarse en el ámbito de los 1,18 dólares por euro.

El responsable de las Cámaras alemanas no quiso trazar un panorama absolutamente negativo y admitió un 'cauteloso optimismo', en lo que se refiere a los negocios con Europa del Este y China. Wansleben destacó además que 'los negocios locales no están marchando tan mal como se temía a principios de año' y anunció que el vendaval de despidos masivos en las empresas empezaba a amainar. La Oficina Federal de Empleo sitúa la tasa desestacionalizada de paro en mayo en el 10,7%.

El prestigioso instituto HWWA se convirtió ayer en el tercer think tank alemán que diagnostica recesión técnica para el primer semestre de 2003. IfW y DIW ya anunciaron sus expectativas de recesión. HWWA prevé crecimiento cero para todo el año y anticipa para 2004 un crecimiento del 1,5%.

Las valoraciones de los institutos alemanes chocan contra las del Gobierno, que aún espera que la economía crezca en 2003 un 0,75% y anticipa para 2004 una expansión del 2%. El Ejecutivo reconoce que si el alza del PIB se sitúa por debajo del 2%, será muy difícil cumplir con el Pacto de Estabilidad, que pone límite al déficit presupuestario en el 3%. HWWA prevé que un déficit presupuestario del 3,7% del PIB para 2003 y del 3,2% en 2004.

Entre algunos expertos aún hay esperanzas de un repunte de la economía alemana. El instituto ZEW publicó ayer su encuesta de confianza empresarial, que creció en junio por sexto mes consecutivo, hasta situarse en 21,3 puntos. Esta mejoría mantiene, sin embargo, el indicador a años luz de los niveles que se vivían hace 12 meses, cuando estaba en 70 puntos.

Menos vacaciones

La crisis económica ha obligado al Ejecutivo alemán a cambiar radicalmente su discurso. El SPD llegó al Gobierno como abanderado de la reducción de la jornada laboral a 35 horas. Ahora, el ministro de Economía y Trabajo, Wolfgang Clement, aboga por que los alemanes trabajen más tiempo y reduzcan el número de días festivos. 'Sin duda hemos llegado a un límite en cuanto a días de vacaciones, festivos y horarios de trabajo', advirtió Clement en una entrevista en el semanario Der Stern.

El responsable económico calificó de 'equivocada' la huelga que el sector metalúrgico de Alemania del Este lleva a cabo en reivindicación de la jornada de 35 horas. El ministro cree incluso que el PIB experimentará un crecimiento adicional del 0,5% gracias a que un buen número de festivos caerán en fin de semana el año próximo.

La actividad económica germana se traduce en los indicadores de producción industrial de la UE. La producción industrial creció en abril respecto a marzo un 0,4% en la eurozona y un 0,8% para el global de los Quince, según los datos publicados ayer por Eurostat, la oficina de estadísticas comunitaria. En variación interanual, la zona euro registra un alza del 0,8%, mientras que el conjunto de la UE creció el 0,5%.

42. Tirón de las exportaciones pese al alza del euro y la atonía exterior
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José María Triper  /  MADRID (25-06-2003)

En un entorno marcadamente hostil -caracterizado por la desaceleración del comercio internacional, la apreciación del euro frente al dólar y las principales divisas de la OCDE, la persistencia de la crisis económica en nuestros principales socios comerciales y el impacto de la neumonía asiática-, las exportaciones españolas han crecido un 7,6% en abril, tasa que no sólo consolida el repunte iniciado en marzo, sino que sitúa a España como el país con mayor dinamismo en la actividad exportadora entre los grandes de la UE.

Dos factores esenciales explican este resultado, que ha sorprendido, incluso, a los técnicos de Economía. Por un lado, el fuerte avance en las exportaciones de bienes de equipo, que aumentan un 12,3% respecto a abril de 2002, impulsadas por los equipos de telecomunicaciones (20,3%) y el material de transporte (15,3%). Y, por otro, la reactivación de las ventas a la UE, que suben el 11,1%, destacando el crecimiento del mercado alemán (20,6%), sorprendente en un país donde se espera un crecimiento cero de la economía en 2003.

En conjunto, las exportaciones españolas alcanzaron en abril un valor de 12.273,5 millones de euros, el citado 7,6% más que en abril de 2002 en términos nominales, pero que habría crecido casi un 11% corrigiendo el efecto calendario derivado de la celebración de la Semana Santa. En términos reales, descontando el efecto de los precios, el avance interanual se situó en el 9%.

Otro dato relevante es que, por primera vez en los ocho últimos meses, la tasa de crecimiento de la exportación supera la evolución de las importaciones, que alcanzaron en abril un valor de 15.582,6 millones de euros, un 7,2% más que un año antes, aunque corrigiendo el efecto de la Semana Santa el aumento alcanzaría el 12%.

La factura del petróleo

A nivel sectorial se confirma la recuperación de las importaciones de bienes de equipo, que aumentan el 8,2% en abril y acaparan el 25% del total de las compras exteriores del periodo, lo que parece avalar la reactivación de las inversión industriales. Las importaciones de petróleo y derivados moderan su crecimiento hasta el 7,6%. Los técnicos de la Secretaría de Estado de Comercio apuntan que la corrección a la baja en la cotización del crudo permite 'ser optimista' respecto a la evolución de la factura energética y recuerdan que el precio medio del barril de brent en abril y mayo de 2003 es casi un 20% inferior al de febrero y marzo.

Con estos resultados, avanzados ayer en el Congreso por el vicepresidente del Gobierno y ministro de Economía, Rodrigo Rato, la balanza comercial del mes de abril registra un saldo negativo de 3.309,1 millones de euros, que supone una aumento interanual del 5,9%; mientras que la tasa de cobertura de la exportación sobre la importación se sitúa en el 78,8%, tres décimas por encima de un año antes.

En el conjunto de los cuatro primeros meses el déficit acumulado en la balanza comercial se eleva a 13.117,8 millones de euros, un 18% superior al registrado en el primer cuatrimestre de 2002, aunque supone una mejora de casi cinco puntos respecto al aumento del 22,7% acumulado en enero-marzo,

Las exportaciones acumuladas hasta abril alcanzan un valor de 46.055,2 millones de euros, que suponen un incremento interanual del 6,1%, mientras que las importaciones registraron una subida del 8,5%, hasta 59.173 millones. En términos reales, la exportación creció el 6,7%, lo que implica una ligera aceleración respecto al 6,4% del último trimestre de 2002, y la importación subió el 8,9%, 1,5 puntos menos.

Los técnicos de Comercio destacan como, con datos hasta marzo, los flujos comerciales españoles 'son más dinámicos que los de nuestros principales socios'. En el capítulo de exportaciones, el 3,7% de incremento de España en los 12 últimos meses supera el 3,3% de Alemania, el 0,3% de Italia y contrasta con las caídas del 0,4% en EE UU y el 0,5% en Francia. El comportamiento de las importaciones es muy dinámico en Estados Unidos, con una subida del 8,7% entre marzo de 2002 y marzo de 2003, por encima del 3,9% de España, que supera a Alemania (0,4%), Italia (1,7%) y Francia (2,2%).

Las ventas a China ignoran la neumonía

La evolución de las exportaciones en abril por destinos muestra un crecimiento del 11,1% en las ventas a la UE, área en la que, además del crecimiento superior al 20% en Alemania, destacan las subida del 21,5% en Italia y la desaceleración en Francia, un 4,8%, seis puntos inferior a la tasa de marzo.Fuera de la UE las exportaciones españolas cayeron el 0,8%, reflejando en parte la fortaleza del euro. Tanto las ventas a EE UU como a América Latina registran caídas del 7,2% y el 18%, respectivamente, siendo reseñable la excepción de Argentina, donde las ventas españolas mejora un 24,7%.Las exportaciones dirigidas a Asia descienden un 10% debido a las caídas del mercado japonés (-16,9%) y de los países del sudeste asiático (-20,5%).Por el contrario, las ventas a China crecieron un 40,6%, confirmando el excelente comportamiento de este mercado durante este año, sin que, según los responsables de la Administración comercial 'se hayan apreciado, por el momento, signos de ralentización derivados de la neumonía atípica'.En el conjunto del primer cuatrimestre las exportaciones a China acumulan un valor de 356,8 millones de euros, un 53,2% más que entre enero y abril del año pasado.El comportamiento de las importaciones es similar, a grandes rasgos, al de la importación, con un incremento del 12,7% en las compras procedentes de la Unión Europea y un descenso del 1,9% para el resto del mundo. Destaca la caída del 22,6% en las compras a EE UU.

43. ING anuncia un beneficio de 7,4 millones el primer semestre

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030925cdscdiemp_22&type=Tes&anchor=cdssec

Patricia Colino  /  MADRID (25-09-2003)

ING Direct, división española del grupo holandés, ganó en el primer semestre de este año 7,4 millones, frente a 16,9 millones de pérdidas hace un año. Aunque ya obtuvo beneficios en octubre de 2002, es la primera vez que decide hacerlos públicos. Los resultados fueron posibles gracias al fuerte crecimiento de los fondos captados; a la eficaz, aunque desconocida, política de inversión del grupo, y a la reducción de los gastos de publicidad y marketing, que hasta ahora castigaban la cuenta.

ING Direct España desveló ayer uno de los secretos mejor guardados. Por primera vez desde su lanzamiento en mayo de 1999, cuando revolucionó el mercado con su Cuenta Naranja, la división española del grupo holandés hizo pública su cuenta de resultados. Hasta ahora se había escudado en que al ser sucursal de un grupo extranjero y no tener ficha bancaria en España no tenía obligación de difundir sus resultados, con lo que, además, 'no dábamos pistas a la competencia', explicó ayer el director general y responsable del proyecto desde el inicio, César González-Bueno.

Fue él mismo quien anunció que el banco naranja ganó en el primer semestre del año 7,4 millones de euros, frente a los 16,9 millones de pérdidas que tuvo en el primer semestre de 2002. Eso supone un aumento en términos relativos del 143,8%. Además, aseguró que 'se inicia la senda del beneficio creciente' y a finales de 2005 'se habrá recuperado completamente la inversión realizada por el grupo holandés'. ING Direct ya obtuvo beneficios en octubre de 2002, tres años y medio después de su nacimiento.

Aunque nadie entiende muy bien cómo un banco puede ganar dinero remunerando los depósitos por encima del mercado y sin cobrar comisiones, un compromiso adquirido por ING desde que llegó a España, González Bueno insistió en que la clave está en la eficiencia de costes. De hecho, calcula que el diferencial del coste de gestionar los fondos de clientes con los bancos tradicionales es de 2,4 puntos y en más de una ocasión se ha vanagloriado de que cada empleado de ING gestiona el equivalente a casi dos oficinas de banca tradicional. Ese diferencial permite que se retribuya mejor que el resto de las entidades y explica el rápido crecimiento del balance y de la cartera de clientes.

Pero el verdadero secreto sigue siendo la política de inversión del grupo, o lo que es lo mismo, la gestión del dinero que capta. Y es que, al contrario que la banca tradicional, que basa su negocio en dar créditos, para ING la comercialización de créditos ha sido hasta hace bien poco una actividad casi inexistente. Sólo ahora pisa fuerte en el negocio hipotecario, donde aspira a ser un jugador relevante del mercado.

Con estas peculiaridades, llama la atención que sea precisamente el margen de intermediación el sustento principal de sus beneficios, lo que indica una política de tesorería y gestión eficaz que permite ingresar mucho más por las inversiones de lo que se paga por los fondos captados. Por lo demás, la cuenta es de lo más sencilla, puesto que no tiene ningún componente extraordinario.

Hay que subrayar que la reducción de los gastos de publicidad y marketing, un lastre tradicional de la banca directa, ha sido también determinante. En el primer semestre de 2002 alcanzaban los 17 millones, con lo que absorbían el 52% de los gastos totales, y en el primer semestre de este año se redujeron hasta 9,7 millones, el 38,5%.

La reciente crisis de Eurobank 'no nos afecta'

El director general de ING Direct restó ayer importancia al efecto que pueda tener sobre la confianza de los inversores en las entidades que ofrecen altas remuneraciones, como ING u otros bancos directos, la crisis de Eurobank, el banco intervenido en julio por el Banco de España y en proceso de suspensión de pagos. González-Bueno aseguró que 'no hemos notado nada', a pesar de que fuentes financieras insisten en que hay una desaceleración del ritmo de captación de fondos.En todo caso, hizo mucho hincapié en la solvencia del grupo que lo respalda, que cuenta con más de ocho millones de clientes en todo el mundo y gestiona 90.700 millones de euros. Dispone de activos por valor de 462.000 millones y obtuvo un resultado en el primer semestre de 2.030 millones, lo que la sitúa como la tercer entidad financiera europea por beneficios.

Más de 700.000 clientes y un pasivo de 7.975 millones

España ha sido para el grupo holandés ING, presente en 60 países y con una capitalización de 35.900 millones, un campo de pruebas con un resultado mucho mejor del previsto. Fue el primer país de Europa en el que se implantó el nuevo modelo de banca directa y el segundo del mundo, tras Canadá. Pese a las dificultades del mercado español, uno de los más bancarizados del mundo, ING ha conseguido en menos de cuatro años de presencia multiplicar por tres los objetivos del plan inicial, a pesar de la voracidad competitiva con la que se ha desarrollado la actividad del sector en los últimos años.Al finalizar el mes de julio, el banco gestionaba ya 7.975 millones, con lo que se convierte en el séptimo banco de España por pasivo de clientes, por encima de entidades de tamaño medio como el Banco Pastor o el Atlántico. Además, tenía 710.000 clientes. Captó 13 de cada 100 euros que ahorraron los españoles en los primeros siete meses y tiene el 68% de la cuota en banca directa.

44. Nokia reorganiza su estructura en cuatro unidades de negocio

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030927cdscdiemp_7&type=Tes&anchor=cdssec

Agencias  /  HELSINKI (27-09-2003)

La multinacional finlandesa Nokia ha llevado a cabo una reorganización de su estructura en cuatro grupos de negocio -teléfonos móviles, multimedia, redes y soluciones para empresas- con el fin de 'centrarse en la convergencia, los nuevos mercados de la movilidad y el crecimiento'.

En un comunicado, Nokia explicó que la reestructuración, que será efectiva a partir del 1 de enero del año que viene, es el 'siguiente paso natural' tras la reorganización de la división de teléfonos móviles en nueve unidades en la primavera de 2003.

Además de las cuatro unidades de negocio, el cambio de estructura contempla la creación de los departamentos de ventas, marketing, logística, estrategia corporativa, tecnología e investigación y desarrollo. Con los cambios, Nokia se centrará en las áreas de negocio del mundo de la movilidad.

El fabricante de móviles quiere aumentar su competitividad y eficiencia estableciendo funciones horizontales para las cuatro unidades de negocio, lo que le proporcionará una atención global a las relaciones con los clientes, economías de escala y oportunidades de negocio.

Para empresas, ofrecerá terminales y diferentes tipos de conexiones personalizadas, según sus necesidades. El presidente de la compañía nórdica, Jorma Ollila, explicó que 'las estructuras industriales y de la empresa implantadas hace 10 años, en el inicio de las comunicaciones móviles, eran muy diferentes de lo que se necesita para seguir adelante'.

45. La apuesta del Gobierno por 'España.es' es "la mejor reforma económica", según Costa

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030917cdscdsemp_11&type=Tes&anchor=cdssec 

5Días.com  /  MADRID (17-09-2003)

El nuevo ministro de Ciencia y Tecnología, Juan Costa, ha hecho hoy un repaso en el Senado a las metas que persigue el plan España.es, dotado con más de mil millones, con los que el Gobierno materializa su voluntad de erigirse en el "líder europeo" en Administración telemática.

Eliminar la brecha digital, modernizar tecnológicamente a las pequeñas y medianas empresas españolas, y mejorar la seguridad y confianza mediante la firma y el DNI electrónicos. A los objetivos con los que el Gobierno pretende consolidar la Sociedad de la Información se refirió Costa, para quien su plena implantación "mejora la competitividad" de las pymes y permite al conjunto de los españoles, independientemente de su edad, condición social y lugar de residencia, acceder a los contenidos de las Nuevas Tecnologías.

El flamante ministro fue aún más lejos, al asegurar que el compromiso del Gobierno con digital es "pleno" y se basa en la convicción de que esa apuesta es "la mejor reforma económica, estructural y modo de garantizar la eficiencia en el funcionamiento de la economía, el desarrollo social del país y en la mejora de la igualdad de oportunidades para el conjunto de la ciudadanía española".

Costa confesó que pretende que la Administración General del Estado sea "el líder europeo" en administración electrónica y rebase los objetivos que Europa ha asumido sobre la introducción de la informática en las aulas, "mejorando las posibilidades de los alumnos españoles desde el punto de vista del acceso a la Sociedad de la Información".

Hace una semana, su ministerio y la empresa informática Intel suscribían un acuerdo para fomentar la incorporación de las Tecnologías de la Información y las Comunicaciones (TIC) en ese ámbito, que supone una aportación conjunta, al 50%, de más de 10 millones hasta finales de 2005.

La iniciativa del Ejecutivo, según ha dicho hoy el titular de Ciencia y Tecnología, pasa también para ese año y el anterior por crear contenidos "de interés y calidad" en lengua española con el fin de mejorar las oportunidades del conjunto de la sociedad. Todo ello se realizará en colaboración con las comunidades autónomas, los ayuntamientos y el sector privado.

46. El euribor rompe su tendencia de descensos al repuntar en julio hasta el 2,076%

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030820cdscdiemp_18&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=20/08/2003

Cinco Días  /  MADRID 

El euribor volvió a subir después de dos caídas consecutivas y de marcar en junio la cota más baja de toda su historia. Así, este índice, que se toma como principal referencia para fijar el tipo de interés de los préstamos hipotecarios en España, subió en julio hasta el 2,076% desde el 2,014% que marcó en junio.

Las hipotecas son un poco más caras desde el pasado mes de julio. El euribor, el índice al que están referenciados más de la mitad de los préstamos para adquirir viviendas en España, subió en julio hasta el 2,076%, según confirmaron ayer los datos oficiales facilitados por el Banco de España.

Este repunte de 0,062 puntos se ha producido después de que el índice registrara dos caídas consecutivas en mayo y junio, que le llevaron a su punto más bajo desde que fue creado en 1999. En cualquier caso, el dato de julio es el segundo más bajo de su historia. A pesar del alza registrado en julio, en lo que va de año la trayectoria del índice ha sido a la baja, tras haber cedido 1,569 puntos.

Para los expertos, el repunte responde a las menores expectativas de un recorte del precio del dinero en la zona euro en el mes de septiembre por parte del BCE. No obstante, no descartan nuevos descensos del índice si las economías no dan visos de mejora después del verano.

Por el momento, los futuros sobre el euribor indican cierta estabilidad en el índice para los próximos meses, por lo que, de producirse, las subidas no serían importantes.

Con todo, y pese al ascenso de este mes, los hipotecados que revisen con el índice de julio podrán beneficiarse de rebajas en sus cuotas, aunque algo menores que las de meses anteriores. Este menor abaratamiento no es sólo consecuencia del leve repunte del índice en julio. El menor nivel que presentaba este indicador en julio del pasado año, cuando tras dos descensos consecutivos se había establecido en el 3,645%, ha provocado que la diferencia interanual se haya recortado.

No obstante, aquellos que tienen su préstamo ligado a la evolución de este índice y les toque revisar este mes se beneficiarán de un descenso en su cuota base (la que se deriva exclusivamente del índice) de 1,569 puntos, lo que traducido a euros supondrá un ahorro de alrededor de 95 euros mensuales, si se toma como ejemplo un préstamo tipo de 120.200 euros a 20 años. En el conjunto del año, la rebaja podría ascender a unos 1.140 euros en una hipoteca tipo.

El mibor, otra de las referencias más utilizadas en las hipotecas a interés variable o mixto, se situó en julio en el 2,082%, tras subir 0,049 puntos en el mes. Por otra parte, frente a las subidas registradas por los dos principales índices, el resto de las referencias continuaron con los recortes. El tipo medio de los préstamos a más de tres años para la vivienda libre aplicado por el conjunto de las entidades de crédito bajó 0,166 puntos y se situó en el 3,541%. El tipo medio cobrado por los bancos descendió al 3,457%. El tipo activo de referencia de las cajas, más conocido como tipo CECA, bajó 0,125 puntos y se colocó en el 4,75%.

47. España tiene 110.000 fortunas de más de un millón de dólares

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030612cdscdieco_1&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=12/06/2003

En 2002 la población con más recursos creció en España. Según el informe que elaboran desde hace siete años Merrill Lynch y Cap Gemini, el año pasado había 110.000 personas en España con activos líquidos por valor superior al millón de dólares (850.557 euros). Son 5.000 personas más que en 2001. España continúa con la tendencia de crecimiento que se registra en toda Europa, pese a los reveses económicos

 A. B. N.  /  NUEVA YORK (12-06-2003)

El hecho de que se mantenga la tendencia de crecimiento en un país como España, considerado como grande, para James Greene, vicepresidente de Cap Gemini Ernst & Young en Norteamérica, se basa 'sobre todo en el crecimiento que ha venido registrando la economía española'. 'No me parece sorprendente, dadas estas circunstancias', aseguraba Greene, en países medianos o más pequeños el crecimiento de la riqueza 'depende más de la decisión de los individuos de invertir que de las economías nacionales', explicaba Greene, pero no en los grandes como España.

El año pasado fue el primero que se detalló este dato de España, por lo que no se ha podido establecer una comparación del crecimiento. Aunque el informe presentado ayer no detalla más datos regionales, sí que destaca que en España se sigue la tendencia existente en Europa, donde hay una red de 2,6 millones de personas con más de un millón de dólares (850.557 euros), lo que significa 100.000 más que el año pasado. En Francia la red es de 465.000 personas y en Italia, 110.000. Este incremento del 3,9% de individuos con más altas fortunas permitió además un incremento de la riqueza en Europa del 4,8%, lo que deja en manos de estos 2,6 millones de individuos un capital de 8,4 billones de euros en 2002.

Europa se consolida como la zona donde mayor es la red de estos millonarios (un 32% del total), una posición que mantiene por la apreciación del euro y la libra frente al dólar y por una menor dependencia de los mercados de valores.

Precisamente porque en EE UU no se ha migrado de una forma más agresiva desde las plazas bursátiles a una mayor diversificación de las carteras como en Europa, y también por el escaso crecimiento económico, en este país se han registrado 100.000 bajas en la red de estos ciudadanos con más de un millón de dólares.

Esta red se queda en dos millones de personas, pero además es la única zona del mundo donde también desciende la riqueza acumulada, en concreto 200.000 millones de dólares, lo que deja la cifra total de activos en poder de los más afortunados en 7,4 billones de dólares.

'La riqueza ha sido minada por las continuas caídas de la Bolsa, aunque esta rebaja es menor que el 22% de lo que se erosionó el S&P 500 en 2002, lo que significa que hay estrategias puestas en marcha para la diversificación de activos'. La renta fija ha sido en general el rey de la inversión y a ella se ha dedicado el 30% de los inversores, pero también se ha detectado un aumento de los ahorros en depósitos bancarios por prudencia en los momentos de actual incertidumbre, donde se encuentra el 25% de la inversión de estas personas. En el mercado de valores se mueve un 20% de su patrimonio. La caída en EE UU por primera vez en siete años ha sido uno de los factores que más ha pesado en 2002 para que se registrara un aumento global de la riqueza en manos de los individuos del 3,6%, el porcentaje más bajo de crecimiento, según el vicepresidente de Merrill Lynch James Gorman, que dijo que 7,3 millones de personas en el mundo manejan 27,2 billones de dólares.

Siete españoles milmillonarios

En el escalón más exclusivo de la riqueza mundial, que esquematiza la revista Forbes cada año, aparecen siete españoles, todos ellos con patrimonios particulares superiores a los mil millones de dólares. El número uno del ranking es Bill Gates, con una fortuna de 40.700 millones de dólares; le sigue el norteamericano Warren Buffett, con 30.500 millones de dólares. El primer español en la lista es el empresario textil gallego Amancio Ortega, primer accionista de la empresa Inditex; Forbes le asigna un patrimonio de 10.300 millones de dólares, ocupa el lugar número 18 en el ranking y es el quinto hombre más rico de Europa. Ocupa el segundo lugar el empresario de la construcción Rafael del Pino, con 2.100 millones de dólares; le siguen los banqueros Juan y Carlos March, con 1.700 millones de dólares; la ex esposa del empresario Amancio Ortega, Rosalía Mera, con 1.700 millones; Alicia y Esther Koplowitz, con 1.300 y 1.100 millones de dólares, respectivamente, y Emilio Botín, con 1.100 millones.

Un patrimonio repartido en casas, activos financieros y joyas

En España declaran por el impuesto sobre patrimonio un millón de contribuyentes, según la Memoria de la Administración Tributaria, por el que las comunidades autónomas recaudan (el impuesto está cedido) en torno a 1.000 millones de euros al año.No se les puede considerar ricos a todos ellos. De hecho, unos 100.000 declaran un patrimonio inferior a 120.000 euros (20 millones de las antiguas pesetas), gran parte del cual está conformado por la vivienda habitual. Otros 600.000 se encuentran con una base imponible tributaria entre 120.000 y 300.000 euros (20 y 50 millones de pesetas). El resto (unos 300.000 contribuyentes) declara una base imponible superior a los 300.000 euros (50 millones de pesetas). De ellos, 947 superan los 6 millones de euros (mil millones de pesetas) y una cuarentena de multimillonarios sobrepasa la nada despreciable cifra de 30 millones de euros de patrimonio (5.000 millones de pesetas).

El perfil del rico en España pasa por ser un contribuyente que reparte su riqueza entre una variedad de activos, entre ellos inmobiliarios y financieros. La riqueza declarada al fisco se reparte mayormente entre inmuebles urbanos (un 43%), participaciones societarias (un 36,3%), depósitos bancarios (un 12,8%) e inmuebles rústicos (un 4%).Con todo, depende mucho de la actividad profesional del contribuyente y su herencia previa.El porcentaje correspondiente a acciones y participaciones en el capital o fondos propios de sociedades, que en media se encuentran en el 19% del total del patrimonio, se eleva en gran medida en el caso de profesionales vinculados con la banca o profesiones liberales.Queda sitio también para bienes suntuarios. Más de 150.000 españoles están obligados a declarar joyas, pieles, vehículos, embarcaciones y aeronaves por un montante nada despreciable, que alcanza el 16% del patrimonio.

48. Bill Gates es el hombre más rico de EE UU por décimo año consecutivo

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030919cdscdsemp_11&type=Tes&anchor=cdssec

Fuerte presencia informática en la lista de Forbes de las mayores fortunas de EE UU. Junto al líder Bill Gates se hallan otro confundador de Microsoft, Paul Allen (tercero), el presidente de Oracle, noveno y el de Dell, décimo. En segundo lugar, el inversor Warren Buffet. Los cinco puestos restantes los copa la familia que gobierna Wal-Mart.

Agencias  /  NUEVA YORK (19-09-2003)

Por décimo año consecutivo, el cofundador de Microsoft, Bill Gates, que cuenta con una fortuna de 46.000 millones de dólares, encabeza la lista de las 400 personas más ricas de Estados Unidos, publicada por la revista Forbes. Pero Microsoft no ha hecho rico tan sólo a Gates. Paul Allen, de 50 años y con 22.000 millones de dólares, y también cofundador del gigante de la informática es el tercero de la lista.

Bill Gates, de 47 años, incrementó su fortuna en 3.000 millones de dólares el año pasado, según indica la revista, que advierte que, tras haber disminuido en los dos años anteriores, las fortunas de los 400 estadounidenses más ricos crecieron en 955.000 millones de dólares en 2002, cerca del 10%.

Entre Gates y Allen se halla Warren Buffett, de 73 años, y presidente del grupo de inversiones Berkshire Hathaway. Es el segundo de la lista, con una fortuna de 36.000 millones de dólares. Su empresa cuenta con una cartera de 80.000 millones y es el conglomerado financiero más diversificado del país.

Los siguientes cinco puestos son ocupados por miembros de la familia Walton, propietaria de 'Wal-Mart', la mayor cadena de ventas minoristas del mundo, con fortunas individuales de 20.500 millones de dólares. El noveno lugar es para el presidente de' Oracle', Lawrence Ellison, de 59 años, con 18.000 millones de dólares. Le sigue el director de Dell, Michael Dell, de 38 años, con 13.000 millones de dólares.

49. La burbuja bursátil hizo más ricos... a los ricos

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030627cdscdiemp_28&anchor=cdssec&type=Tes&d_date=27/06/2003

Más dinero en la cúspide. La riqueza generada por la burbuja bursátil entre los años 1992 y 2000 enriqueció más a los 400 americanos más ricos, responsables entonces del 1,1% del PIB

Ana B. Nieto  /  (27-06-2003)

La Hacienda de EE UU dice que cada vez hay más dinero en los bolsillos de los más ricos y que la burbuja bursátil que explotó a principios de 2000 les hizo más afortunados aún. Según este servicio del Estado (IRS, por sus siglas en inglés), las 400 personas más ricas del país reportaron en sus declaraciones ingresos de 69.600 millones de dólares.

Para ponerlo en perspectiva, ayuda saber que en 1992 estos ingresos declarados eran de 19.000 millones y que entonces constituían el 0,5% del PIB del país. En 2000 ya representaban el 1,09%.

Estar en esta lista exige cada vez más billetes verdes. Según el IRS, la media de ingresos de los 400 fue de 174 millones en 2000, casi el cuádruple de lo que era necesario tener en 1992 para estar en la destacada cúspide de la pirámide de ingresos. El mínimo para entrar en el club hace tres años suponía ingresar 86,8 millones de dólares.

Hacienda no facilita nombres, pero explica que tan fácil como entrar en la lista es salir. En estos años, han estado en ella 3.600 nombres, y el 25% de ellos sólo aparece una vez y menos del 13% aparece más de dos veces, lo que indica que realmente ricos de toda la vida, a los que les preocupa la volatilidad de los mercados tanto como elegir el color de la corbata, hay menos.

Esta lectura se completa con otro de los datos que se proporcionan, que sugiere que la mayoría de los top 400 son dueños de negocios, normalmente privados y familiares o altos gestores. En los últimos años se han colado consejeros delegados o presidentes ejecutivos, además de Bill Gates, de Microsoft. Son los casos de Michael Dell, de Dell Computer (que según Forbes ganó 235,9 millones en 2000 con sus opciones sobre acciones), o Sandford Weill, primer ejecutivo de Citigroup, al realizar por este mismo procedimiento 216 millones. Según el IRS en 2000 fueron las plusvalías de capital las responsables del 64% de los ingresos de estos 400 afortunados/as. Son nombres que, sin embargo, se caen fácilmente de la lista, pero se adivinan algunos que pueden seguir más tiempo en ella.

Uno de ellos es Robson Walton, quien controla el 38% de las acciones de la familia Walton en Wal Mart, la mayor cadena de grandes almacenes del mundo. Según un ranking de marzo de los 10 millonarios más poderosos, Robson Walton era el número siete.

Aunque con datos de hace años, el estudio de la Hacienda estadounidense va a dar munición a los críticos de los recientes recortes fiscales de George Bush, ya que en otro de los apartados se contempla cómo sus ingresos a la caja del Estado han crecido en mucha menor proporción por los sucesivos recortes fiscales desde 1997 que les han ido favoreciendo.

50. Entrevista  Emilio Moraleda, Presidente y director general de Pfizer España 

'Prefiero gastar 225 millones en I+D que tener una fábrica en España'

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030915cdscdiemp_5&type=Tes&anchor=cdssec

Marta Matute  /  MADRID (15-09-2003)

Emilio Moraleda mide con cuidado cada una de sus palabras. Innovación y precios de referencia son los dos términos que más repite a lo largo de la entrevista. La primera, para recordar el compromiso mundial de su empresa con la investigación biomédica; la segunda, para pedir una vez más a la ministra de Sanidad que aplique 'gradualmente' los nuevos precios de referencia. Visiblemente molesto con los visados impuestos a Celebrex y Zeldox, el presidente de Pfizer anuncia una inversión en I+D para España de 225 millones de euros hasta 2005 y el lanzamiento mundial de 20 nuevo medicamentos antes del año 2007.

Pregunta. La fusión de Pfizer y Pharmacia ha consolidado la posición de liderazgo de la compañía en el mundo y también en España. ¿No cree que es el momento de traer a nuestro país una parte de la producción?

Respuesta. Si me pregunta si me gustaría fabricar en España parte de los medicamentos que Pfizer vende en el mundo, le tengo que decir que claro que me gustaría, pero si he de elegir entre producción e investigación, le diré, sin dudarlo, que prefiero atraer más fondos para investigar en España. La investigación es alta tecnología, es conocimiento, es excelencia y, además, genera empleo cualificado. De todas formas, y aunque sea indirectamente, Pfizer fabrica en España a través de la empresa española Farmasierra. El 70% de su producción es para nosotros. […]

P. ¿Y a cuánto asciende la inversión en I+D?

R. Cuando se habla del liderazgo de Pfizer en el mundo se suele asociar sólo con el volumen de ventas, pero nuestro liderazgo todavía es mayor cuando nos referimos a investigación, donde la inversión anual alcanza la cifra de 7.500 millones de euros. No hay que olvidar que la segunda compañía que más invierte es Glaxo Smithkline, aproximadamente la mitad.

P. ¿De este dinero, cuánto se quedará en España?

R. Entre 2003 y 2005 está previsto invertir en este terreno 225 millones de euros, una cantidad que en nuestra opinión refleja el compromiso decidido de la empresa con el I+D español. De hecho, estamos fomentando la investigación en España de los procedimientos en fase II y fase III.

P. ¿Qué traducción terapéutica va a tener todo este gasto?

R. En los próximos cinco años vamos a lanzar 20 nuevas moléculas al mercado. Esto nos permite afirmar que hoy por hoy Pfizer es la compañía privada, la institución privada más importante del mundo en investigación biomédica.

P. ¿Y si hablamos de cifra de negocio?

R. Toda la compañía, con todos los negocios, es decir, farmacia, productos para el cuidado de la salud y la división de veterinaria, facturará este año 45.000 millones de euros, lo que supone una cifra de crecimiento de un 8% o 9% y una cuota de mercado a nivel mundial de entre el 10% y el 11%. En España esperamos alcanzar un volumen de negocio de entre 720 y 750 millones de euros.

51. El pinchazo de la burbuja de la construcción

http://www.5dias.com/articulo.html?xref=20030927cdscdiopi_2&type=Tes&anchor=cdsopiA00

Miguel Ángel Fernández Ordóñez

En España se habla mucho de la 'burbuja inmobiliaria'. El último informe del Fondo Monetario Internacional (FMI) ha vuelto a recordar los problemas que puede acarrear su pinchazo, mientras que el vicepresidente Rato sigue negando que exista tal burbuja. También el presidente de la Asociación de Promotores, aunque dice que el mercado inmobiliario español es como 'el mercado de angulas en Navidad', niega que exista la burbuja.

La burbuja es una metáfora que se suele utilizar para describir los excesos que se producen en los mercados de activos. Se dice que hay 'burbuja inmobiliaria' cuando los precios de los activos inmobiliarios han sobrepasado en mucho un nivel sostenible en el tiempo. La burbuja transmite la idea de exceso y también la idea de no sostenibilidad, de que en algún momento ha de pincharse y dar marcha atrás frente a los niveles alcanzados. No estoy seguro de que el problema de la burbuja inmobiliaria en España sea tan serio como en los otros países estudiados por el FMI, pero estoy absolutamente persuadido que tenemos otra burbuja más preocupante, que es la 'burbuja de la construcción'.

En este caso el exceso no se refiere al precio de los activos, sino al exceso de actividad en la construcción, que ha alcanzado niveles que no son sostenibles. El principal problema económico que tendremos que afrontar en los próximos años es el derivado de los excesos en el sector de la construcción.

Esta burbuja pinchará y caerá la actividad de este sector y el Gobierno no ha preparado al país para este cambio en la estructura de la demanda y de la oferta. Para evitar esa crisis hubiera sido necesario adoptar políticas de aumento de la competitividad exterior y de la productividad, lo que no se ha hecho, y quizá el ejemplo más evidente sea el flagrante fracaso del Ministerio de Ciencia y Tecnología que ya va por su tercer titular.

La evolución de los indicadores de la construcción lleva a pensar que la burbuja de la construcción todavía podría mantenerse inflada al menos un año y medio más, hasta 2005. El crecimiento espectacular del crédito hipotecario o la evolución de los distintos indicadores -visados, consumo de cemento, etcétera- sugieren que la burbuja de la construcción no debería pincharse antes del año 2005. Sin embargo, el documento de alternativa presupuestaria del PSOE, presentado esta misma semana, contiene una visión más pesimista sobre la evolución de la construcción en el ejercicio 2004, que merece ser considerada.

La justificación de ese pesimismo parece sólida: es difícil pensar que la construcción de viviendas vaya a superar en el año 2004 las 625.000 viviendas construidas en 2003 y, si no se aprueban las inversiones adicionales en infraestructuras que propone el documento del PSOE, es posible que la inversión en obra civil disminuya también en 2004 en relación a 2003.

Si fuera así, el pinchazo de la burbuja de la construcción podría estar más cerca de lo que la mayoría de los analistas habrían imaginado. Es curioso que tengamos que aprender sobre la coyuntura española a través de un partido político, pero esto es consecuencia de la política del actual Gobierno de atacar toda opinión discrepante por parte de servicios de estudios privados e incluso de haber forzado en muchos casos que se suprimieran esos servicios, con lo cual ha logrado que los españoles estemos a oscuras. El problema es que cuando uno anda a oscuras, corre el riesgo de darse fuertes batacazos, y el pinchazo de la burbuja de la construcción podría ser el primero de ellos.

52. "Un campo de golf es tan riego como un huerto", dicen técnicos del Segura

http://www.agua-debate.org/htm/noticias/noticia.asp?Id_noticia=2536

JAVIER BENITO 

Instalar campos de golf es más importante para los intereses generales que producir energía hidroeléctrica o suministrar agua a nuevas industrias. Esa es la conclusión que se desprende de un documento interno de la Confederación Hidrográfica del Segura (CHS) -una de las cuencas destinatarias del trasvase del Ebro-, donde los campos de golf saltan del quinto al segundo lugar en el orden de preferencia para decidir el destino de nuevas concesiones de agua, al equipararse con los regadíos.

La Ley de Aguas establece las siguientes prioridades: primero está el abastecimiento a la población, en segundo lugar los regadíos y usos agrarios, y después, por este orden, el aprovechamiento hidroeléctrico, otros usos industriales, los usos recreativos, la navegación y el transporte acuático y otros aprovechamientos. Como uso recreativo, el golf estaría en quinto lugar, pero sube al segundo en el documento de la CHS, ya que insiste tras un análisis etimológico en que "tan riego es el de un huerto de frutales como el de un campo de golf".


El documento -que el jefe del servicio de recursos hidráulicos superficiales de la Confederación dirige al comisario de aguas del Segura- fue divulgado ayer en Orihuela (Murcia) por la Comisión Pro-Río, que denunció en rueda de Prensa que el organismo de cuenca se salta de esta forma la ley "de manera escandalosa". La Confederación salió al paso para puntualizar en un comunicado que el jefe de servicio dirigió este escrito al comisario de aguas el 15 de mayo de 2002 "a título personal", y que los criterios expuestos en él "nunca han sido tenidos en cuenta ni utilizados para la tramitación de expediente alguno referido a la concesión de aguas". 

"La CHS solamente utiliza los trámites y criterios que especifica la ley en vigor", agrega la nota del organismo de cuenca, que acusó de falta de rigor a la Comisión Pro-Río por utilizar un escrito "hurtado" para "hacer elucubraciones y llegar a conclusiones retorcidas". La afirmación de la CHS de que nunca se ha dado esta prioridad a los campos de golf contrasta con lo que el jefe de servicio decía en el controvertido escrito: "Somos conscientes de que posiblemente este enfoque no sea lo políticamente correcto en estos momentos, pero con la ley y el diccionario en la mano no es sostenible otra postura, y en tanto no se reciban instrucciones concretas tal criterio será el que utilicemos en los informes".

La Comisión Pro-Río destacó además que el documento en cuestión "deja en evidencia el Plan Hidrológico Nacional" y también el plan de la cuenca del Segura, ya que en ambos se prohibe la ampliación de regadíos que para esta organización pretende justificar la CHS.


Las "reflexiones" del técnico del Segura, como él mismo las denomina, tratarían en opinión de Pro-Río "de justificar una política de expolio y utilización de bienes públicos para uso privado, algo que, directa o indirectamente, viene haciendo la CHS desde hace tiempo". También revela, agregan, las prioridades de la Confederación para distribuir el agua del trasvase del Ebro "en el marco del todo vale".

(1(

